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Les résultats de cette étude sont composés des rappovis pour chacun des
Etats Membres producteurs de vin et d‘'une synthése au niveau de la Com—
munauté, Ils sont présentés en deux volumes; le premier (n® 51) contient
14 synthése et les rapports pour ls R.F. Allemagne et le Grand Duché du
Luxembourg, le second (n® 52) contient les rapports pour la France et
1'Italies

Les recherches au niyleau des régiona viticoles ont été menées au cours
des années 1966 et 1967 et les travaux de synthésc ont été terminés au
cours de 1969 Bien que de ce fait les données dans les rapports par pays
ne reflétent plus toujours une situation tout & fait récente; ile ont en
grande partie conservé tout leur intérd&t et il a été jugé utile, vu qu'il
s*agit de données originales, résultant souvent de recherches particulié=

res entreprises aux fins de 1'étude, de les diffnﬁor simp] tewdémens avec

le rapport de synthése qui s'appuie sur pux.
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Le marché du vin dans les Dtats membres producteurs présentant des dif-=
férences sensibles —particuliérement en matiére de prix— une meilleure
connaissance des problémes se rapportant aux conditions de commercialisa-
tion et & la formation des prix des vins de consommation courénte au ni-

veau de la 1ére vente s'imposait.

Aprés avoir dressé & 1'échelon national le cadre général de la viticul-
ture dans chacun des Etats membres producteurs (caractéristiques, struc~-
tures et importance de la production, marché, etc..), les travaux ont
été diversifiés selon les grandes régions de production de vins de con-

sommation courante.

Les différents rapports examinent les éléments qui & la phase de la pro—
duction interviennent dans la formation des prix au stade de la viticul-
ture.(coﬁts de plantation, de production, équipement, main-d'oeuvre,
traitements, etc...) et & celui de la vinification sous ses différentes

formes (par le producteur, en coopérative ou par le négociant—industriel)-

Les différentes formes de commercialisation pour les vins de consommation
courante et leur importance dans 1'ensemble des quantités commercialisées
(commercialisation individuelle, collective ou d'autres types)font en—

suite 1'objet d'analyses dans chacun des rapports.

Enfin est abordél'étude des mécanismes de formation des prix au niveau
de la 1ére vente et le réle joué par les différents intermédiaires inter—

venant dans les circuits de commerciglisation.

La synthése tente une comparaison des différents éléments apparus dans
les rapports par pays en soulignant les analogies et les différences,
ainsi que les écarts constatés dans les différents composants des colts

et des prix et en analyse les causes.

Les grandes différences de rendements obtenus & 1'ha d'une part et les
importants écarts de besoins en main-d'eovure, notamment suite a la

déclivité du sol, aux structures et techniques de production, causent
des divergences trés importantes entre les régions en ce qui concerne

les colts de production.
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Egalement dans le domaine de la vinification et notamment dans le degré
de développement des coopératives sont constatées d'importantes différen-—
ces ainsi que dans la part de l'activité qui est assurée par les produc—

teurs-viticulteurs, les coopératives et le commerce.

Les prix n'ayant pas augmenté dans la méme mesure que les colits, le viti-
culteur a essayé de rattraper 1l'augmentation des colts par 1l'intensifi-
cation des méthodes de production et 1l'augmentation des rendements, afin
de réduire les colits de production & 1'unité ainsi que par l'amélioration
de l'organisation de la vinification et de la commercialisation, notam-—

ment par le développement de la coopération entre producteurs.

Cette augmentation des rendements de vin de consommation courante ris—
que d'engendrer une surproduction dont 1'élimination imposera des frais
importants, si la consommation ne suit pas —comme c'est apparemunent le

cas~ le développement de la production.

Avril 1979
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AVANT-PRCPOS

Le présent document constitue le 2me volume de 1l'étude consacrée

-~ dans le cadre du programme d'études de la Direction Générale de

1'Agriculture des Communautés Européennes =~ aux conditions de com=

mercialisation et de formation des prix des vins de consommation

courante au niveau de la premiére vente dans les Etats-membres de

la Communauté.

Aprés le volume consacré & la synthése, & la R.F. d'Allemagne et

au Grand~Duché du Luxembourg D
pour la France et 1l'Italie.

Les travaux ont été réalisés :

~ pour la R.F. d'Lllemagne

- pour la France

- pour 1'Italie

- pour le Grand-Duché du Luxembourg

sy celui-~ci contient les rapports

par le Prof. Dr., KALINKE,

Hessische Lehr- und Forschungs-
austalt flir Wein~Obst- und Gar-
tenbau - GEISENHEIM (Rheingau)

par Monsieur J. ROY, Directeur
du Centre de Gestion et dYEco=-
nomie Rurale de la Gironde
BORDEAUX

en collaboration avec Monsieur
H., MUSSOTTE, Ingénieur Agricole

par le Prof. E. GIORGI, Istituto
di Economia e Politica Agraria
della Universita degli Studi,
FIRENZE

en collaboration avec le

Dr. A. NIEDERBACHER, Associa-
zione Nazionale Commercianti
Grossisti in Vino, MILANO

par Monsieur W. WILTZIUS,Président
et Monsieur N. SCHMIT, Directeur
de la Fédération des Associations
Viticoles du Grand-Duché
GREVENMACHER -

en collaboration avec le Prof.

Dr. H. KALINKE

Les divisions '"Bilans, Etudes, Information'" et "Vins, alcools et pro-
duits dérivés" de la Direction Générale de 1l'Agriculture ont contri-

bué & la réalisation des travaux.
X

X X

La présente étude ne refléte pas nécessairement les opinions de la Com=
mission des Communautés Européennes dans ce domaine et n'anticipe nul-
lement sur l'attitude future de la Commission en la matiére.

(1) Inf. Int. sur 1l'Agricultiare n°® 51 - Décembre 1969
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I1 y a déja longtemps (1) que J. MILHAU a montré qu'en France la
demande de vin est pratiquement inélastique. Comme.le marché viti=-
cole frangais est par excellence un marché de concurrence, il vé-
rifie parfaitement la loi de King et le prix au niveau de la pre-
miére vente est normalement en corrélation trés forte avec la ré-

colte de vin.

Ces conditions existant depuis déjd des siécles, les producteurs
ont, de tout temps, cherché & se prémunir contre elles. Cela nous
a.valu une abondante législation dont nous n'lentreprendrons pas
l'historique détaillé, mais qui nécessite cependant, en préambule
a cette étude sur les conditions de commercialisation, que nous

envisagions ses incidences sur le marché du vin en France.

Lorsque nous aurons vu comment peut s'établir le prix du vin au
niveau de la premiére vente, nous pourrcns le comparer & celui
pouvant &tre déterminé par les conditions de production et de vi-
nification. Cette comparaison nous permettra enfin de tenter une
classification des éléments qui interviennent réellement dans la
formaﬁion des prix des vins de consommation couranfe au niveau de

la premiére vente.

(1) Etude Econométrigue du Prix du vin en France (1935).
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A. STRUCTURES DU MARCHE EN FCNCTION DE LA LEGISLATION

I. DONNEES FONDAMEN TALES

I1 nous est difficile de préciser au départ, si les structures du marché
viticole en France dépendent de la 1législation ou, au contraire, si cette
derniére n'est pas conditicnnée par l'allure que prend le marché au niveau

des producteurs.

A cause de la pérennité des plantations, la production viticole est tou-
jours apparue comme une des plus difficiles & maitriser. Son inertie est
évidente et toutes les mesures prises dans une conjoncture donnée ne por-
tent en général leurs fruits que lorsque celle-ci a changé. Les calamités
diverses ont tonjours eu une incidence beaucoup plus directe sur les con-
ditions du marché que toutes les mesures prises par le législateur sous la

poussée des producteurs ou des conscmmateurs.

L'offre et la demande ne s’équilibrent que par l'effet de tondances & long
terme qui ne peuvent se renverser instantanément lorsque l'équilibre‘est
rornpue. Dés que l'offre est normalement supérieure & la demande, ce gui se
produit couramment en France, l'appareil législatif enire plus ou moins
efficacement en action pour essayer de donner un nouvel éguilidbre au mar-
ché. Un apergu des conditions d'établissement de la législation frangaise

actuelle suffira & nous le démontrer.

II. NAISSANCE ET DEVELOIPEMENT DE LA LEGISLATION ACTUZLLEI

Aprés l'invasion ﬁhylloxérique, le potentiel viticéle frangais mit un cer-
tain temps & se reconstituer, mais la viticulture en profita pour améliorer
ses conditions de production : rechorche de terrains plus fertiles, (des=
cente dans les plaines) et de conditions climatiques plus favorables (ex-

tension du vignoble méridional).

Dés 1900 1la surproduction fit son apparition et comme toujours avec elle,

la frauzde et les vins de mauvaise'qualité s'implantérent sur le marché.

1. Los dénominations ot appellatlo 15 (19905)

La premlere intervention du législateur eut liecu en 1905 et s'attaqua
aux fraudes en général. Appliquée au vin, cette loi de 1905 fut le point
de départ des appellatibns et de la différenciation entre vins de con-

scmmation courante et d'appellation'd'origine.

2. Declaratlon de recolte (1907)

Flle fut sans effet sur les vins courants et deux ans plus tard (1907)

a4 la suite de sanglantes manifestations dans lc vignoble méridicnal
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contre les fraudes ot la fabrication de fins, le législateur fut appelé

a4 instituer LA DECLARATION OBLIGATOIRE DE RECOLTE, & organiser LA EEPRES~
SION DES FRAUDES; et & REGLEMENTER LA FABRICATION DE PIQUETTES ET VINS
DE SUCRES (CHAPTALISATION).

Du c8té des vins pourvus d’une appellation, les problémes n'étaient pas
résolus pour autant et les vignerons champenois manifestérent & leur

tour dés 1911, rendant le commerce local responsablco de leur situation.

Avant 1914, les problémes viticoles que nous connaissons encore plus ou
moins de nos jours, se trouvaient donc posés. La guorre eut vite fait

de les relégucr au second plan, mais ne les régla pas pour autant.

Réglementation des appellaticns d'origine (1519)

Dés 1919, l'utilisation de l'origine pour qualifier un produit est régle-
mentéce, mais cette réglcmentation est cncore imparfaite et ouvre la pos-
8ibilité de nombreux abus. Pour enrayer les fraudcs, une nouvelle loi,

en 1927, lia la notion d'origine & unc garantie de qualité.

Pendant 1la mise en place de ccette réglementation, le vignoble méridio-
nal rctrouvait sa pleine production, et le vignoble algérien était en
expansion rgpide. La crisc de surproduction survint en méme temps que

la crise économique générale (1930).

Le statut viticole (1931}

Constatant que les crises survecnaient d2s que les récoltes de ving gt-
teignaient ou dépassaient TC millions d'hectolitres, les viticulteurs
et le législateur, sous 1'impulsion 4'E.BARTHE, se mircnt d'accord en
1931 sur un véritable statut viticole qui fut récllemont le premier es—

sai d'organisation de la production viticole en France.

I1 prévoyait notamment 3

a) ll'interdiction des plantations nouvelles

b) le blocage des vins pour los gros récoltants (+ de 4C0 hl)

¢) la distillation des excédonts et 1'instauration de prestations vini-
ques (distillaticn des marcs et lies)

d) 1'échelonnement des sorties des chaisc des producteurs

e) i'intordiction de certains cepages (hybrides)

f) la fixation d'un degré minimum.

Enfin 1la non replantation des vignes était encouragée et une redevance

instaurée sur les rendements élovés.
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Toutes ces mesuros nfétaiéntléppliéébies qu'aux vins courants. Pour
échapper & des contraintes toﬁjours‘gﬁnantes; les viticulteurs eurent
vite fait de s'orienter vers les vins d'appellation d'origine, dont le
volume croissant joint aux possibilités de fraude ne tarda ﬁas 3 déclen=-

cher la crise.

Los appellations d'origine contrdlée (1935)

A l1l'occasion d;un remaniement du statut viticole, io contréle des appel=
lations dkorigine et de leurs conditions de production, fut institué et
confid & un Comité national. Pour iimitér la proiifération das‘appella—
tions, une taxc parafiscale, destinée & financer ce contr8le fut imposé

aux vins 4.0.C.

Création des vins délimités de qualité supérieure (1949)

Durant cette période ol les vins courants étaient soumis & la taxation
et au rationnement, le régime des appcilations simples permit & certains

vins (du Midi en particulier) d'échapper & ces contraintes.

Avant gqu'unc nouvelle crisc ne prenne naissance, et pcur consolider les

- avantages acquis, ces vins & appellation d'origine simple dont les con-

T

ditions de production n'étaient pas contrélées par le Comité National
des Appellations d'origine, sfimposérent en 1949 1l'attribution d'un la~
bel accordé par les syndicats viticoles locaux. Ce label de vins délimi-
té de qualité supérieure (V.D.Q.S.) n'était atiribué qu'aprés Contrdle
analytique et gustatif et tendait 2 retirér ces vins de la masse des
vins de consommation courante pour les rapprocher des vins d'appellation

contrblée.

Cotte création des V.D.Q.S. n'eut cependant aucun effet immédiat sur la
surproduction renaissante (1950) et il fallut attendre trois ans avant

que producteurs et législateurs trouvent lc moyen de remplacer certaines
clauses du statut viticole qui s'gvéraient génantes pour les uns et cou-

teuses pour les autres.

’

Création de 1'Institut des vins de consommation courante (1953)

‘Finalement en 1953 fut créé 1'Institut des Vins de consommation courantes

I1 fut chargé pour obtenir moins de vin mais meilleur, d *appliquor les

mesures sulvantes :

a) 1ndemn1¢atlon des arrachages volontavres de V1gne

‘ 5) établissement du cadastre vitlcole

c) contr8le des bois et plants de V1gne!‘

d) classement des cépages et des terroirs viticoles.
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Ltaction de cet organisme allait porter ses fruits lorsque survinrent les
geléés de 1956 et 1957 qui réduisirent & tel point les récoltes que les
cours passérent de moins de 3 Fr. le degré hto en 1955 & plus de 7,50 Fr.
en 1958=

Abandonnant la plupart des mesures prises en 1953, le législatcur inter—
vint immédiatement pour casser ces cours : importations massives ¢t dou-

blement de la fiscalité.

Le mécontentement des producteurs fut vif devant ces interventions intem—
pestives, nc procédant pas d'une politicue rationnelle d'organisation du

marché.

Retour aux rdgles du s*tatut viticole (1959)

Pour se racheter, le législateur dut en 1359 chercher & fixer les prin-
cipes et modalités d'une politique viti-vinicole, dont les grandes lignes

restent applicables actuellement.

Le décfet pris en 1959 trace un véritable Plan viticole déterminant les

conditions d'établissement du prix du vin & la production.

Par rapport & un yrix d'objectif fixé & asscez long terme, un prix de cam-
PP 1 9 P
pagne cst fixé chaque année ¢t assorti de limites maximum et minimum qui

sont les prix d'interventione

Ccs prix d'intervention conditionnent 1'!'échelonnement des sdrties des vins
des chais des récoltants et la souscripfion de contréts dé stockage. Ces
mesures sont prises par référence au couvs du vin rouge de consommation
courznte constaté sur les quatre places nerldlonales de cdtation de Bé-

ziers, Montpellier, Nimes et Perpignan.

Ces mesures s'appliquent & un quantum fixé chaque aanée pour assurer
1l*approvisionnement normal du marché national. Les quantités "hors quan-

tum" sont affectées & un stock régulateur.

Enfin les mesures visant & 1'amélioration de la qualité, concernent la
généralisation et l'aggravation des prestations viniques et l'augmentation

du degré minimum des vinse.

Depuis 1959 la mise en oecuvre de ces diverses mesures a évolué sous la

pression des événements et des producteurs.

Do 1962 3 1964, cortains vins du hors quantum ont été affectés & un volant
compensatour. Leur déblocage était alors assorti de 1lfachat par Ie viti-

culteur de droits dec compensation.
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9. Amélioration de la gqualité des‘vins.courants5(1964)

Depuis 1964, les mesures d'organisation du marché prises par le législa-

teur visent & l'amélioration de la qualité par :

a) l'autorisation d'operatlons Jusqu alors interdites
transfert de droit de plantatlon
nouvelles plantatlons sous certalnes conditions
1rr1gatlon durant la’ periode vegetatlve

b) 1'aide financildre accordde au transfert des vignes dans les terroirs
viticoles et & la plantatlon de cepages recommandés

c) la modification de certaines normes énalythues (a01d1te volatile et
teneur en anhydride sulfureux)

d) 1l'interdiction & partir de 1975 de commercialiser les vins provenant
des cépages tolérés dont la'piéntation'est interdite depuis 1953

e) la création depuis la derniére récolte, d'une catégorie de vins de ‘
consommation courante dits "sélectionnés". Ces vins répondent & des
normes particuliéres de production et de composition et échappent

partiellement aux régles d'organisation du marché.

IIT. SITUATION ACTUELLE DU MARCHE

La viticulture frangaise se trouve -donc soumise actuellement & des régles
caractéristiques d'un marché réguliérement excédentaire et qui, pour la

plupart, ont au moins 35 ans d'existence.

Le bref rappel que nous venons de faire de l’evolutlon du marche et de la
législation viticole nous permet d 'émettre quelques remarques sur 1'inter—

dépendance de ces deux facteurse.

1¢ L'évolution de la législation a toujours suivi celle du marché : elle

s'est toujours wvoulu curative et ncn préventive.

2. Lo législateur ne réglemente fortement le marché qu'en période d'excé-
dent, mais comme il a tendance & garantir un prix inférieur au prix de
revient réel pour justement tenter de résorber ces excédents, l'inciden-
ce de la réglementation est trés faible sur la chute des cours du vin

& la production et au contraire trés forte sur les hausses possibles.

3+ Les mesuros d'organisation du marché & long terme n'ont jamais jusqu'a
maintenant, pu faire la preuve de leur efficacité relle, car les cir-
constances ont fait gqu'elles n'ont jamais été appliquées intégralement

pendant une période suffisante.
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4. L'orientation de la législation éctuelie'vérsﬂljamélidration de 1a qua-

1lité tend & rompre l'enchainement logique suivant s
EXCEDENT = BAS PRIX = MAUVAISE QUALITE ET FRAUDE

Or, la recherche de la qualité peut‘ée concevoir de deux manidres :
encouragement de la bonne ou éiimihtation de la mauvaises Cette derniére
apparait de loin comme la meillegré, car elle s'attague & la fois aux
deux extrémités de la’chaiﬁe (oxcédents et qualité) et peut avoir un
effet'prGSque immédiat. Malheufeusoment, son cout est tout aussi immé-
diat scit pour le producteur, soit pour 1'Etat, et en général pour les
deux, car elle consiste & distiller les mauvais vins pour les rejeter
sur le marché des alcools oli ils se trouvent en concurrence non scule-
ment avec des alcools de bouche mals avec les alcools industriels 4 bas

prix.

I1 apparait donc finalemcnt que les conditions de commercialisation et
de formation du prix des ving de consommation courante au niveau de la
premiére vente sont, en France, sous 1'étroite dépendance de 1'organi-
sation du marché non seulement des vins mais aussi des alcools. Quant

& l'organisation proprement dite du marché qui est codifiée par le 1é-
gislafeur elle oblige nécessairement les producteurs & unc certaine
discipline qui est plus ou moins efficacc, selon qu'fclle est imposée ou
librcment consentie, mais celle paraft &tre le scul moyen de parvenir &
ce que le prix au niveau de la premiére vente soit comparable au prix

de revient du vin chesz le.producteur.
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Be STRUCTURES DE LA PRODUCTION

I. LE VIGNOBLE FRANCAIS

1+ Donndes de base sur la viticulture francaise

L'élaboration du cadasfré viticole entrepris de 1956 & 1958 a permis de
faire le point cxact de la situatjon;de.la viticulture frangaise a cette

époque .

La culture de la viéne's'étendaiﬁ“alors»sur 79 départcments, (sur 90) et

21.244 communes.

1.458.672 exploitétions (surfles:2.2673000 recensées en 1954) cultivaient
1.378.700 hoctares de vigne répartis en 4 481 158 parcelles.

A partir de ces chiffres, lec releve des declaratlons de récolte permet de
saisir 1'évolution de la v1tlculture frangalse au cours des derniéreés
années, évolution qui se tradult par une diminution réguliérc du nombre
de viticulteurs ainsi quo do la superflcle en production (voir tableau

ci-aprds).

Le décalage existant entre les;exploitations recensécs par le cadastre
viticole, et celles qui font une déclaration de recolte, provient du fait
que les surfaces en non productnon (vignes de m01ns de 4 ans), ne sont
pas declarees et qu'un certain nombre de v1t10u1teurs qui ne livrent pas
de vin & la vente (ralslns de: table, v1gnes-meres ct peplnleres) ne sont

pas tenus de déclarer la surface et la recolte correspondantes.

Te cadastre viticole d;st;ngue d'allleurs ces différentes catégories et
. permet de dire que les 1(378{700‘ha‘reeehsés, se décomposent de la fagon

suivante

TOTAL desvvigﬁesarecénséés - o 1.378.700 ha
Vignesfne produisant pas de vin '
~ Vignes abandonnées ! " 18.496 ha
- Jeunes plantations(1955 ot au delad)69.072 ha
- Plantations de porte~greffe 13.383 ha
~ Vignes 3 raisin de table 50.695 ha
~ Picds-méres 3.410 ha

Total des vignes ne produisant pas
de vin 155.056 ha 155,056 ha

TOTAL DES VIGWES FRODUISANT DU VIN 1.223.644 ha
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Tableau 1 «~NOMBRE DB RECOLTANTS ET SURFACES DES VIGNES PRODUCTRICES

Dii VIN

. Annle 3de Déclarants dé Surfaces ie vigges en
récolte récolte N pLOduot%L’glgduisant
des V.C.C.
1950 1.681.150 1.395.998 ha 1.127.742 ha
1951 1.572.912 1.366.730 " 1.092.672 "
1952 1.657.267 1.399.601 " 1.105.485 "
1953 1.5584535 1.386.295 n 1.094.590
1954 1.589.604 1.391.489 1.043.421 "
1955 1,523,581 1.374.456 1.008.742 "
1956 1.435.849 1.336.931 987,712 ™
1957 1.228.865 1.244.445 v 888.834
1058 1,365,080 1.273.450 919.655 "
1959 1.373.117 1.282.759 " 948,425 "
1960 1.375.331 1.294.880 945.209
1961 1.300.630 1.270.645 " 873.957 "
1962 1.341.541 1.290.507 " 899.693 "
1963 1.296.688 1.270.548 n 872.355 n
1964 1.269.046 1.251.089 867.474
1965 1.237.467 1.244.632 " 871.659 "




- 10 -

5500/VI/66-F

Tableau 2 = FRODUCTION METROPOLITAINE DES VINS IE CONSOMMATION -COURANTE -

innées | Vins blanos Vins rouges © Dotawx | % des vins rouged
. S | p/rap. au total

1950 10.647.748 40.772.626 151.420.374 19,89 %

1951 7.487.338 .35f227f212“v‘ " 42;714;550 82,47 %

1952 8-513.461" 35.657.201 43,570,662 80,46 %

1953 9.907.733 36.911.674 46.819.407 - 78,83 %

1954 5.717.404 40,283,857 46.001.261 87,57 %

1955  6.689.854 38.679.906 45.369.760 85,25 %

1956 © 5.976.142 .34.335.516_ 40.314.658 . 85,17 %

1957 3.011.070 20.412.929 23.423.999 87,14 %

1958 4.773.563 30.317.987 35:091,550" ”86;39,%._Q

1959 © 4.927.987 41.669.848 | 46.597.835 89,42 7

1960 6.894.136 384505.460. . 45.399.596'  84,81'%

1961 | 4.117.?51 27.867.587 . 31.984.738 87,12 %

1962 7.230.518 45.761.156 52.991.674 86,35 % o

1963 5.510.764 32.119.426 37.630.190 '”85;35;% _1 o

1964 5.859.938 36,126,757 | 41.986.695 86,04 %

1965 5.825.658 n 4é;373.d§2 ' 48.198.730 - o 87,91% |
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Le total decs vignes produisant du vin, enregistré par le cadastre viticole
(1.223.644 ha) ost trés voisin du chiffre déclard par les viticulteurs en
1957, qui fut l'année oll se réalisa l'essentiel du recensement des parcel-
les (1.244.445 ka). La faiblo différence entre ces deux chiffres (21.000 ha}
s'explique aisément par la vinification de certains réiéins de table, et

surtout par le caractére non instantané qu'a revdtu le cadastre viticole.

" Nous considérerons donc dans la suite de cette étude, les éléments fournis

2.

par le cadastre viticole d 'Yune part, et pér les déclarations de récolte
d'autre part comme ayant unec valeur incontestablevpour situer exactement

la viticulture frangaisce.

Implantation du vignoble'

En dehors de la zone Nord-Oucst du pays,délimitée par unc ligne app:oxima*x
tive SaintéNazaire-Paris-Méziéros et de quelques départements du Massif-
Central (Creuse-Cantal), toutes les autres régions frangaises pratiquent
la viticulture. Les principales iégions viticoles restent»cepéndant la
région méridionale ainsi que le Sud~0uest et la Vallée de la Loire. Cette
tendance est encore plus accontuée, si 1'on ne tient compte que de la pro-
duction de vins courants; éar se trouvent élors éliminées des régions com-
me la Champagné, 1'Alsace ou la Bourgogne, qui produisent presque essen—

ticllement des vins de qualité ¢ A0 C ou VDQ S (carte n® 1, page 12).

Au point de vue imp}anﬁation topographique,. le cadastre viticole nous don-

ne les renseignemenits suivants s

- Vighoble de octecaux f 620.547 ha soit 4598 %

- Vignoble de ®laine 463.547 ha soit 34,2 %
- Vigncble de platcaux : ‘ 246.661 ha soit 18,2 %
- Vignoble de cBtes escarpées . 13.390 ha soit 1,0 %
- Vignoble de sables littoraux 10.861 ha soit 0,8 %

~Le vigrioble fr&hgais'ést en majeure partic implanté dans les plaines, les

vallées et los cteaux qui les entourent. Les vignobles de sables ou de
c8tes esgarpées, tout en ne représentant qu'un faible pourcentage en va-
leur relative, ne sont cepencant pas négligeables par rapport & la sur-

face occupée (plus de 10.000 ha).

Dans cette classification, qui s'applique globalement au vignoble métro-
politain, il n'est pas possible, par contre, de situer exactement les

vignobles ne produisant que des vins de consommation courante.



SUPERFICIE DECLAREE EN CONSOMMATION COURANTE
~ 1965 -

(en milliers d’ha)
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Source: Cadastre viticole ICH.M V1-6811.135

Carte n® 1
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Age et renouvellement du vignoble

La pyramide des Ages du vignodle frangais, Stablisc en 1957-1958, & partir
du cadastre viticole (page 14) traduit assez bien les purturbaticns-appor—
tées aux vignobles par les conflits mondiaux (1915-1920 et 1940-1945) et
la relative stabilité de ce vignoble entre 1920 et 1940.

Au rythme de rencuvellement adopté entrs 1945 et 1955, le vignoble fran-—
gais pourrait &trc totalement remplacé en un peu plus de 42 ans alors que
1'8ge median se situait autour de 24 ans. Commc le rythme de replantation
s'est un peu ralenti de 1955 & 1965, le vignoble frangais actuel peut donc
8tre considéré comme globalement stable avec une durée de renouvellement
de 45 & 50 ans.

Techniquement cette période apparaft un peu longue & cause des dégénéres—
ces ot do 1'évolution de l'encepagement et des techniques culturales.

A moins d'un offort particulier de plantation, donc d'investissement, il
est posesible d'affirmer qu'd long terme nous risquons d'assister soit &

la régression du vignoble actuel, soit & son obsolescence-

Ceci est un phénoméne global, et il n'est pas impossible qu'il cache des

évolutions divergentes selon les terroirs ou les régions.

Modes d'exploitation du vignoble

Los trois quarts des exploitations viticoles frangaises, sont en faire
valoir direct, et cultivent 70 % du vignoble. 15 % sont en fermage ou en
métayage. Infin 9 ¥ sont en faire valoir mixte et cultivent 13 % du

vignoble comme 1l'indique le tableau suivant.
Tableau 3

Mode de faire val. ! Nbre d'cxpl. % Surf.du vign{ % Surface moya%
! ne
i -
Exploit.directe 16113.291 76,3 972.486 ha 70,5 0,87 ha
L -
|
Fermage/Métayage 212.559 | 14,6 219.422 ha | 15,9 1,03 ha
Faire-valoir mixte 132.722 9,1 186.781 ha | 13,6 1,40 ha
- —_ i ‘ : -

Les exploitations en faire-valoir direct ont la plus petite surface moyen=-
ne et celles en faire~valoir mixte la plus grandc mais il existe des dif-

férences importantes d'unc région & l'autre. Manifestement, la grande ma=

Jorité des propriétaires exploitent cux-mémes leurs vignes. Le métayage

ou plus rarement le fermage,; sc rencontrent surtout dans quelques régions

aux coutumes particuliéres, et n'ont pas tendance & sc développer.
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STRUCTURE DE L'AGE DU VIGNOBLE FRANCAIS EN 1958

Superficie moyenne plantée en vigne
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Source:
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5. Dimension dec exploitations viticoles

8i la surface de l'ensemble des exploitations viticoles n'est que de 94 ares,
cette superficie fait un bbnd 34 1 ha 64 lorsque les exploitations livrant

du vin & la vente qui doivent entrer véritablement dans le cadr¢ de cette
étude sont seules intéressées. L'éventail des dimensions d’exp;oitation

est d'ailleurs trés large, puisqu'il existe en France 1639 exploitations

de plus de 30 hectares de vignes qui roprésentent 81.341 ha, soit prés de

6 % de la superficic reccnsée, comme le précise le tableau suivant.

Tableau 4
Tranches " Nombre % Surface % de la
de suporficicj d'exploitat.| Nbre Exp. en vigne surf. Vgne
- de 0,25 ha 630.214 43,2 % 82.546 ha 6,0 %
0,253 1 ha | 520.708 35,7 4% 266.654 ha 19,3 %
13 3 ha 208.917 14,3 % 353.542 ha 25,6 %
234 7ha 73.807 5,1 ¢ 325.202 ha 23,6 %
74 15 ha 19.178 1,3 % 182.912 ha 13,3 %
15 & 30 ha 4,25 0,3 % 86.501 ha 6,3 %
+ de 30 ha 1.639 0,1 % 81.341 ha 5,9 %
TOTAL 1.458.672 100,0 % 1.378.700 ha 100,0 %

Pans cet ensemble, les explbitations qui livrent du vin & la vente ne re-
préscntent en fait que 49,3 % des exploitations (719.092)imais'85,7 % des
surfaces, soit 1.181.015 hectares. Loux importanpe est do plus en plus
importante au.fur et a mesure que la tranche de SquIfICle en vigne aug-
-mente et elles constltuent la qua81 totali+e des exploitations de plus de
3 hectares de vlgnef_Parml elles, certaines sont spécifiquement viticoles
et les autres associent & la vitidulture.divcrsésiproducuions; Lé cadastre
viticole n'a pas recherché dlstlnguer ces deux categorles, mais compte
tenu de leur locallsatlon dans le Midi et dans quolques régions de grande
- ronommée, il est possible de chiffrer & 250. 000 environ le nombre des ex—
ploitations spécifiquement viticoles 11v13nu du vin & la vento et donc 3
450,000 1le nombre d'exploitations mixtes en ne tenant pas compte des 750.0®
5“exp101tatlons ne vnndant pes do vin. Lfnmc
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6. Parcellaire des exploitaticns

Toutes ces exploitations sont constitudes d'un certain nombre de parcelles

de

dimensions trés variables. Le cadastre viticole fait ressortir pour

1t'ensemble de la France'une‘mbyenne de trois parcelles par exploitation

(4.481.158 parcelles pour 1.458.672 exploitations) avec une surface de

la percolle moyenne de 31 ares. I1 faut toutefois remarquer quc les par-

celles envisagées par le cadastre viticole sont des parcelles culturales

présentant une certaine homogénéité de plantation et d’ehcepagement et

non des parcecllcs cadastralcs qui ne tiennent pas exactemont compte de

1'évolution du vignoble (arrachage particl, modification du parcellaire,

plantation en terrain ncuf, etc..)

De
ne
de
te

m8me que pour les dimensions des exploitations, le parcellaire moyen
donne qu'une idée trés imparfaite de la réalité qui va de parcelles
1 are (minimum recensé par le cadastre) & piusicurs hectares. Il cxis-

également de¢ grandes différences entre les régions ¢t suivant que 1llex—

ploitant vend ou non du vine

Les exploitations qui vendent du vin compteant un nombre moyen de 4 & 5 par-

celles, tandis quc celles qui réscrvent le vin & la consommation familiale

n'en ont gudre plus de 2. De m8me la surface de la parcelle moyenne peut

osciller entre 10 et 70 ares, sclon les régions et la destination du vin.

Tout ceci nous améne donc & concevoir un découpage en régions du vignodble

frangais pour tenir comptc non seulement de ces différences mais également

des particularités culturales ou climatiques qui conditionnent le collt du

vin obtenu.

IT. LES REGIONS PRODUCTRICES DE VIN COURANT

Pour délimiter les différentes régions, nous pourrions nous contenter du dé-

coupage du vignoble frangais traditionnellemont admis, & savoir : Midi Médi-

terranéen, Bassin de la Garonne, Vallée de la Loirc, Bourgogne et Vallée du

Rhéne, Centre, Alsace, Champagne, Charente. Or, ce découpage envisage le

vignoble dans socn ensemblo et non celui qui nous intéressc essentiellement dans

cette

étude, c'est-a-direo le vignoble produisant des vins dc consommation cou-

rante destinds & la vente qu'il nous faut donc localiser le plus cxactement

possible.

1. Définition des vins de consommation courante destinds & la vonte

Nous avons vu a travers l'histoire de la législation viticole frangaise

qu'il était possible de distingucr parmi les vins produits cn France et

selon la torminologie appliquée par les services de contrdle dec la viti-

culture (Ministére des Finances) :
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a) Les vins & appellation d'origine contrdlée (4 O C)

Ce sont des vins produits dans des_?Sﬁés déiimitéés'avec un encepage—
ment et des conditions de production définies correspondant & une tra-
dition établie (usages locaux, loyaux et constants) qui en justifient

la renommée.

Pour assurer au consommateur toute garantie sur la qualité, le vin ainsi
produit doit également correspondre analytiquement ot gustativement a
certaines normes. Alsace, Bordeaux, Bourgogne, Champagne, C8tes~du-Rhne

sont ainsi les principales appellations d'originé contr8lée de France.

b) Les vins d4limités de qualité supéricure

ils cnt des caractéristiques assez voisines des vins A O C puisqu'ils
font partie des vins & appellation d'origine simple, et portent donc

~ le nom de leur région de production. Leur qualité est également garantie
par des conditions de production bien définies et par des normes analy-

- tiques et gustatives. La différence cssentielle avec les vins i.0.C,
réside dans lo fait qu'ils doivent surtcut leur qualité, non au respect

“‘de’ coutumes et de traditions anéestrales longuement établies, mais &
1'effort soutenu de producteﬁrs contemporains ce qui explique la place

. prépondérante de la dégustation dans l'attribution du label V.D.Q.S.

" ‘Bien que certains éléments de la législation viticole distinguent trés
nettement A O C et V.D.QsSs il est certain que ces derniers sont, en
quelque sorte, de "modernes éppellations dlorigine contrdlée" et n'en-
trent pas dans la catégorie des vins courantse. Les principaux V.D.Q.S.

de France sont les vins des C8tes de Provence et des Corbidres.

“¢) Les vins & appollation d'origine simple

4 c8té des V.D.Q.S. qui sont, comme nous vonons de le voir, des vins 3
appellation d'origine simple, évoluant vers les vins A 0 C, subsistent
des vins & appellation d'origine simple définis, comme lour nom 1'indiw
que, par la seule dénomination de leur région de production. Presque
tous les départements frangais disposert ainsi d'une ou plusieurs pe-
tites appellations locales, mais ces vins ne représentent en fait qu'un
volume insignifiant sur le marché national car les seuls vins qui se
déclarent massivement avec une appellation d'origine simple sont ceux
.de la région de Cognac dont la destination n'est pas la consoumation

‘. en 1'état mais la production des célébres -eaux—de-vie.
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d) Les vins de consommation courante

Tous les vins qui n'entrent pas dans les catégories précédentes, sont
désignés par les statistiques officielles comme 3 "Autres vins" c'est~-

d~dire qu'ils ne sontni A 0C ni VDQS ni A0S,

Cette définition pourrait nous satisfaire pour situer les vins de con-

sommation courante, si parmi les "autres vins'" ne figuraient @

1) ceux destinés & la production des eaux—de-vie dfirmagnac qui ne sont
pags consommés en 1l'état et ne sont donc pas des vins de consommation
courante,

2) ceux provenant de vignoble & vins de qualité (A0 CouVDQS) qui,
par suite des réglementations en vigueur (rendement limité, normes
analytiques précises) ne peuvent 8tre vendus avec. leur appellation,
mais n'en constituent pas moins des vins ayant leurs caractéristiques

propres.

Cependant, faute d'une définition plus précise des vins courants, nous
serons cbligés d'admettre que les "autres vins" sont des vins de con-
sommation courante, en notant toutefois qu'une part non négligeable de
ces vius pourrait certainement prétendre & la dénomination de "vins de
qualité", comme l'a démontré la création en 1964 des "vins de table
sélectionnés" dont la qualité est garantie par lecs conditions de pro-
duction, l'analyse et le contrdle gustatif qui en font des produits na=—

turels pouvant &tre bus sans ccupage.

La dénomination de "vins de consommation courante" correspond essen-—
ticllement au caractérc habituel et régulier de la consommation et ne
peut en aucun cas 8tre considérée comme une appréciation globale de la

qualité des vians qui entront dans cette catégories

Localisation des régsions productrices de vins de consommation courante

En fonction ée la définition précédente, nous, sommes obligés, pour locali-
ser le plus oxactement possible les régions productrices de vins courants,
d'utiliser trois sources statistiques qui ne se recoupent pas entiérement,
mais dont la synthése permet cepsndant de serrer de trd3s prés la vérité.

Ces sources sont les suivantes :

a, Les déclarations de récolte annuelles, qui nous ont déji permis de dres—

ser la carte n° 1 indiquant les surfaces qui produisent normalement

les "autres vins" cl'est—-a~dire ni les vins 4 0 Cni les VD Q S ou A O S.
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Cl'est donc la carte du vignoble & vins courants qui ne tient pas compte
des surfaces destinées & la production du cognac, mais englobe celle

produisant de 1'armagnace

Les mouvements des vins nous fournissent les quantités de vins qui sor-

tent des chais des récoltants en acquittant les droits de circulation,
clest-a-dire ceux qui ne sont pas destinés & la consommation familiale
des producteurs. Comme il s'lagit de statistiques fiscales les vins ne
sont répartis qu'en deux groupes ¢ les vins & appellation dforigine con-
trflée, et lcs "autres vins" ceux—ci incluant tous les VD Q S et autres
A,0.S.

La carte n® 2 qui fait état des sorties des chais des récoltants durant
la dernidre campagne viticole (1° septembre 1964 ~(31 aolt 1965) permet
ainsi de restreindre l'aire de production fournie par la premiére carte
en montrant que certains départements producteurs destinent le vin pro-
duit & la consommation familiale, et ne le livrent pas & la vente. Ces
départements situés dans lo Massif-Central et sur la bordure septentrio-—
nale de la zone de culture de la vigne, vendent en effet, annuellement

moins de 10.000 hl de vins autres que des A O C,

Le cadastre viticole. A l'intérieur do ces départements qui vendent

plus de 10.000 hl par an de vins de consommation courante, le cadastre
viticole nous permet de situer les petites régions agricoles (régions
de 1'INSEE) qui produisent du vin pour la vente quel que soit le wvin
produit. La carte n® 3 donne ainsi, & partir des restrictions déja ap-—
portées par les deux cartes précédentes, la localisation exacte des
vignobles productours de vins de consommation courante pour la vente.
L'examen de cette implantation conduit au découpage géographique suivant
que la carte n® 2 ne permettait pas d‘apercevoir.
1° Région - géographiquement bien isolée des suivantes :
la Vallée de la Loire
2° Bégion - Le Sud-Ouest correspondant aux bassins de la Garonne,
de 1'Adour et de la Charente
3° Région -~ Le Midi compocé des 7 départements considérés comme
les principaux producteurs de vins de consommation
courante, et auquel il est possible de rattacher la
Corsec.
4° Région ~ La Vallée du Rhdne et de la Sadne qui pousse quelques
ramifications dans les Alpes et & laquelle s'intégrent
géographiquement les petits vignobles de la Haute
Vallée de la Loire.



- 20 -

QUANTITES DE VIN DE CONSOMMATION COURANTE SORTIES DES CHAIS DES RECOLTANTS
DU 1.9.1964 AU 31.8.1965 - (premiére vente) -

(en milliers d'hl)

woins de 10,000 hi

plus de 10,000 hl

CEE-DG VI-6809,136

Carte n® 2
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REGIONS FOURNISSANT DU VIN POUR LA VENTE

:I Pas de vin de consomsation courante pour la vente,

Vin de consomsation courante pour la vente,

, CEE-DG V1-6809,137

Source : Cadastre viticole par région |.NS.EE,

Carte n® 3
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Ces quatre régions étant bien définies, nous pouvons maintenant étudier

dans chacune d'elle, les caractéristiques de la culture de la vigne et

de la production du raisine

ITI. PLACE DES RECIONS DANS LA VITICULTURE NATIONALE

1.

Vallée de la Loire

Le vignoble de la Vallée de la Loire, comprenait en 1964, 142.376 ha de
vignes en production, dont 108.965 ha de vignes ne produisant que dos vins
de consommation courante soit : 76,5 %. Il roprésentait donc 11,4 % du
vignoble frangais et 12,5 %, scit 1/8 du vignoble produisant des vins de

consommation courante.

Le volume de V C C produit par la région en 1964, s'est élevé & 3.890.000 hl,
soit un peu plus de 9 % de la production frangaise, ce qui lui donne une

importance secondaire sur le marché national.

Comme dans l'ensemble de la France, lec vignoble de la Vallée de la Loire

est en régression réguliére (17,5 % de diminution de surface depuis 1950).
Cotte régression atteint 25 % pour les vins de consommation courante, alors
que les surfaces produisant des vins de qualité ont progressé de 27 % depuis

1950,

Lo Sud-Quest

Cette région a déclaré cn 1964, 384.803 ha de vignes en production dont
238.880 ha produisant des vins de consommation courante (62 %). Cl'est la
région dans laquclle les vignes & vin de consommation courante ont la plus
faible importance relative, car elle regroupe les vignobles producteurs de
cognac et d'armagnac d'une part, et de vins de bordeaux d'autre part. Elle
représente malgré tout, plus du quart (27,5 %) du vignoble producteur de

V C C et un peu plus du cinquiéme de la production de ces mémes vins @
84725.,000 hl produits en 1964, soit 20,8 % du total.

Depuis 1950, le Sud—-Cuest a perdu, comme la Vallée de la Loire, 18 % de 1la
surfece de son vignoble, mais cette chute atteint 35 % pour le vignoble &
vin de consommation courante, alors que le vignoble & vin de qualité est
rassé, dans le mme temps, de 102 & 147.000 hectares, ce qui correspond &

une augmentation de prds de 50 %.

Cette augmentation est la plus forte de toutes les régions frangaises, et

classe le Sud-Ouest en t8te des régions produisant des vins de qualité.
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Tableau 5 - LA PRODUCTION VITICOLE FRANCAISE EN T 9 6 4

-~

iSurface eni Dont E j% ensemble % ensembf Volume E% volume
,Productlon Surface ! Y. C. C rdu vignoble vign.Nl1| déclaré :national
(déol.réal] VCC P Y Y national 1 V.C.Ca  V.C.C.i V.C.C.
.......................... I_.......,.A.._.m..4_:,-.........._._‘_.:_._....-._._,a..i...,..._....-...._,_,_i._.......-...._.13‘..._..‘.-._._._..:1.-.-...,_..-‘........4
Vallse do | ! i | ; ; |
13 LgiﬁEe | 142376 1108 965 1 76,5 1 11,4 4 12,5 13892 4880 9,3
SUD-OUBST | 384 803 1238 880 | 62,1 | 30,7 | 27,5 : 8 725 188| 20,8
MIDI | 568 266 1426 OT1 | 75,0 | 45,4 49,1 .25 441 686; 60,5
. ! - . I~ : L —
Vallée du | : g i ' RIS !
RIiIONEG #1109 390 P 172761 70,6 : 8,7 | 8,9 13 247 442 7,1
TOTAL des 4! ! | ! | ! :
régions $1204 835 3851 192 3' 70,6 : 96,2 | 98,0 E41 306 804: 98,3
nat | A : S A |
rggigig | 46 254 | 16 282 | 35,2 3,8 1 2,0 | 679 8911 1,7
Total : Y | ! 3 5 3
ggngral 1251 089 1867 474 ! 69,3 1 100,0  {100,0 341 986 695 100,0
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EVOLUTION DE LA SURFACE TOTALE DECLAREE EN MILLIERS D'HA

en 1950 et en 1965

1950 1965

Source: Cadastre viticole {cEE-D6 VI-6809.138

Carte n® 4
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Le Midi

C'est de loin, la principale région productrice de vin. Avec 568.266 ha
déclarés en 1964, dont 426,071 en vin de consommation courante, soit les
trois quarts, il détient 45 % du vignoble national et 49 % du vignoble

producteur de vins courants.

Lorsqu’on aborde les quantités produites, cette région représente & elle -
seule, plus de la moitié des w¥ins courants produits en France : 25 mil=-

lions d'hl en 1964 sur 42 millions soit 60 % de la récolte nationale.

Cotte position n'a fait que se renforcer depuis 1950, puisqu'en 15 ans,
le vignoble n'a perdu que 16.000 ha, soit moins de 3’% de sa superficie
totale. La diminution a atteint cependant 11 % (54.000 ha) pour le
vignoble & vin courant, tandis que le vignoble de qualité s'est accru de
42 %, c'est-a~dire presqutaussi fortement en valeur relative que celui
du Sud-Ouest. Cet accroissement correspond dtailleurs & ltapparition en

1949 des VD Q S dont le Midi est la principale région productrice.

La Vallée du Rhbne

Elle fait figure de petit producteur & coté du Midi avec ses 109.390 ha
déclarés en 1964, soit moins de 9 % du vignoble national. Comme les
77.276 ha de vignoble & vin courant, (70 % du vignobls régional) n'ont
produit que 3.247.000 hl soit moins de 8 % de la récolte nationale, il
s'agit 13 d'une région d'appoint pour les vins courants, plus connue

pour sa production de bourgogne et de beaujolaise

Depuis 1950, elle a perdu 16 % de son vignoble, scit environ la méme
proportion que le Sud-Ouest, et la Vallée de la Loire auxquels elle
s'apparente, car la chute atteint 27 % pour le vignoble & vin courant,
et l'accroissement 34 % pour les vins dé qualité bien que ceux—-ci ne
soient passés que de 23 & 31.000 ha.

Le tableau de la production viticole frangaise en 1964, démontre que les
quatre régions précédentes englobent plus de 96 % du vignoble national
et plus de 98 % de la production de vins courants, ce qui rend inutile
ltapprofondissement de cette étude dans les autres régions (Champagne
et Alsace en particulier) ol la production de vins céurants n'est vrai=-

ment que trés accessoire et n'intervient pas sur le marché.
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EVOLUTION DE LA SURFACE DECLAREE EN VIGNE DE CONSOMMATION COURANTE
en 1950 et en 1965

(en milliers d'ha)

-~
"\, N\
/ \/"8' "‘\1//20 21

1950 1965

Source: Cadastre viticole |CEE-DG V1-6809,139

Carte n°® 5
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IV. DESCRIPTION DES REGIONS VITICOLES

1.

Le terrain

Le vignoble de la Vallée de la Loire, producteur de vin de consommation
courante est surtout implanté dans la vallée de la Loire et de ses af-
fluents, c'est-a-dire sur des alluvions récentes ou des terrasses de sa-
bles et de graviers dont l'altitude n'excéde gudre plus de 100 métres.

Les terrains plus anciens (schistes, grés, calcaires) sont au contraire,

- consacrés & la production de vin de qualité.

Dans le Sud-Ouest, les terrains viticoles sont beaucoup plus hétérogénes,
et vont des sols trés calcaires des Charentes, aux alluvions sablcuses

ou graveleuses en passant ﬁar des terrains argilo-calcaires et des boul~-

' bénes. Ils correspondent soit & des alluvions modernes, soit 3 des ter-

rains anciens, plus ou moins remaniés par le cours de la Garonne, de

1'/Adour et de leurs affluents. L'altitude du vignoble varie dans ces ré-

gions de gquelques métres & 400 métres.

‘Le vignoble méridional est établi sur des sols provenant de la decomp081~

tion de calcaire, de schlstes, de grés et de granlt, ainsi que sur des
alluvions modernes trés riches et sur los cordons littoraux. Les sols les
plus profonds fournissent les vins courants, tandis que les sols de pente,
peu épais et riches en cailloux et débris rocheux, produiseﬁt au éoﬁtraire
les vins de qualité. La plus grande partie du vignoble est implantée a
une altitude inférieure & 200 métres, la plaine viticole méridionaleiétant

4 uno altitude trés proche du niveau de la mer (submersion possible).

Le vignoble de la Vallée du Rhdne est surtout implanté sur .des plaines

alluviales et de c8teaux calcaires. On lo trouve également sur des c8-

~ teaux sohisteux ou granitiques (Beaujolais) ou sur des éboulis de bas de

2e

pente (vignoble alpin). Clest un vignoble continental dont 1'altitude ne
descend jamais au dessous de 50 métres, mais peut monter au deld de 500

métres dans quelques vallées abritées des Alpes.

Le climat

_Le climat des régions viticoles est nécessairement ‘tompéré, mais les no-

tions de microclimat Jouent un rﬁle tres 1mportant lorsque les conditlons
cllmathues générales de la reglon pourralent s! opposer a4 la culture de

la vigne.
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Lo vignoble de la Vallée de la Loire, placé sous l'infuence océanique mais
voisin de la limite septentrionale de la culture de la vigne, est trés
sensible & cet aspect microclimatique qui le fait disparaftre dés que 1l'al-
titude ou 1'éloignement de la mer ne sont pas compensés par une bonne ex—

position abritée du froid ou du vent. .

Le Sud-Oucst jouit d'un climat assez voisin c'est~a~dirc aussi humide mais
un peu plus chaud ce qui permet & la vigne de pousser dans la presque to-
talité de la région. Les Pyrénées et les confins du Massif Central consti-

tuent cepcndant par leur altitude un obstacle & sa culture.

Dans 1le Midi, régne le climat méditerranéen chaud et sec dans lequel les
vents jouent un rdle important suivant qu'ils sont froids (Mistral) ou
desséchants. Aussi, bien qu'il dispose de la situation la plus méridionale,
ile vigaoble du Midi est trés vite arrdté vers le Nord par les contreforts

-.du Massif Central.

Enfin le vignoble de la Vallée du Rhéne, au climat déji plus continental
mais subissant 1'influence méditerranéenne est obligé de se cantonner

dans les vallées et sur les pentes les micux exposées et les plus abritées
des vents d'Ouest et du Nord.

Tableau 6 ~LES CONDITIONS CLIMATIQUES DANS LES REGIONS VITICOLES

Température | Hauteur de Nombre de Nombre
annuelle 1 pluie en jours de d 'heures
moycnne moyenne pluie d'insolat.

Valléde de la 160 1800 & 2000hn

(ool

11°5 & 12° {650 & 80Cmum | 150

{ Loire
Sud-Ouest 130 700 3 800mm | 130 & 180 | 1800 & 2200h
Midi 130 3 15° 600 3 800mm | 80 & 100 | 2200 & 2700h
Vallée du Rhéne 11 3 13° 800mm 140 & 160 2000 h

3. Implantation topographique

Les deux notions de terrain et climat que nous venons d'aborder, suffisent
2 oxpliquer les différences d'implantation topographiques que l'on ren-

contre dans les régions viticoles frangaises (graphique ci-contre).

La part des vignobles de plaine, de cdteaux ot de plateaux est ainsi tris

inégalement répartie suivant les régions.



-29 = 5500/VI/66-F

IMPLANTATION TOPOGRAPHIQUE DU VIGNOBLE SELON

LES REGIONS
| "2 1956 -
L | rus 7722 commaux  [L5] Prateaux P2 avress

VALLEE DE LA LOIRE

Source: Cadastre viticole - | ce-DG V1-6810.172

Graphique 2
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Dans 1la Vallée de la Loire au relief pou accentué, la répartition du
vignoble est assez égale entre plaine, cdteaux et plateaux, ces derniers

correspondant aux terrasses du fleuve.

Une répartition assez identique se rencontre dans lo Sud-Oucst avec cepon—
dant une prédominance des vignobles de c8teaux sur ceux des plaines et

des plateauxs Le relief vallonné dc cette région qui déborde largement

des vallées de la Garonne et de 1'Adour explique cette répartition dans
laquelle les plateaux ne sont pas toujours trés plats et les cOteaux trés
abrupts. Il serait sans doute plus exact de parler dans la plupart de ces

cas de vignobles de croupes.

_Dans le Midi, par contre, le vignoble se répartit presque exclusivement

entre la plaine et les c8teaux, car le relief s'éléve trés régulidrcment
entre la mer et los contreforts du Massif~Central sans laisser la place

4 des plateaux intermédiaires sur lesquels la vigne aurait pu s'établir.

Dans la Vallée du Rhéne, c'est le vignoble de c8teaux qui domine nette-
ment (59 #) car les vignes dc plaine ne représentent qu'un quart de la
superficie. C'est dans cette région que les vignobles de c8tes escarpées
placés dans la catégorie "autres" sont les mieux représentés avec prés

de 5 % des surfaces.

Dans la Vallée du Rhéne comme dans le Midi, les vignobles de cdteaux pro-

duisent un vin de qualité supérieur & celui du vignoble de plaine surtout

destiné a produire des vins courants.

L'8cec du vignoble

Dans ces différentes régions qui sont viticoles de trés longue date, le
renouvellement du vignoble a été soumis & des influences techniques et

économiques diverses.
A la cloture du cadastre viticole (1958) 1la situation était la suivante s

Dans la vallée de la Loire, le Sud-Ouest et le Midi, la moitié du vignoble
approximativement avait moins de 25 ans, un quart entre 25 et 40 ans, et
un quart plus de 40 ans. Par contre, dans la vallée du Rhéne, lc vignoble
s'avérait nettement plus jeune avec 14 % seulement de vignes de plus de

40 ans.

Dopuis cette date, et par suite de fortes gelées de 1956>et 1957, il est
cortain qu'une partie des vignobles les plus &gés a du 8tre renouvelée
sans que pour cela 1l'écart existant entre la vallée du Rhdne et les autres
régions se soit absolument comblé car les conditions économiques y sont
sans doute plus favorables & la culture de la vigne (expansion des vins

de qualité) que dans les autres régions plus touchées par la mévente des

vins courants.
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STRUCTURE DU VIGNOBLE EN FONCTION DE L'AGE DES VIGNES
- 1958 -

plus de 25 ans ‘ moins de

25.ans

24,9 %
26,2 % 5 %
\ 29 %
25 %
22 % 25 b %

Y Y v |

51,8 % 52,7 % 49,7 % 56,9 %
VALLEE DE LA LOIRE SUD-OUEST MIDI VALLEE DU RHONE
Source: Cadastre viticole CEE.DG VI-6810,173

Graphique 3
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ENT SUIVANT LES REGIONS

n
1.

ENCEPAGEWM

- 1958 -

AUTRES YIGNES

Teccesens

cessee

cecesceced

TYTTTITITITY

esevsscescnonans
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. . cesee
. . ceses
. . cesee
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VALLEE
DU RHONE

HIDI

SUD-QUEST

VALLEE
DE LA LOIRE

| CEE-DG V1-6809,143

Source: Cadastre viticole

Graphique 4
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ENCEPAGEMENT DANS LES PRINCIPAUX DEPARTEMENTS VITICOLES

- 1958 -

Surface totale de la vigne
en nilliers d'ha

801

60

401

20

TTTTTTT I T T T VT T I T T I T PP T T T i T e rrrIrrrrori

0-

Source: Cadastre viticole ICEE-DG V1-6809.140

Carte n® 6
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L'ENCEPAGEMENT

Tel qu'il ressort des domnées du cadastre viticole, il permet également
d'expliquer en partie les différences d'dge dans lo vignoble. Leos aybrides
ayant une longévité moins grande que les viniféras il est normal que les
réglons ou les plantations de vignes hybrides sont relativement importan-

tes, aient un &gec moyen du vignoble plus faible.

La Vallée du Rhéne parait &tre dans ce cas, tandis que la Vallée de la
Loire, qui posséde un plus fort pourcentage d'hybrides n'a pas du renou-
veler les premiers hybrides plantés, A ce sujet, il est possible de remar—
quer Que le pourcentage de viniféras dans l'encépagement diminue au fur

et & mesure que. les conditions climatiques deviennent plus défavorables &
la culture de la vigne. L'hybride est alors recherché pour fournir tous
les ans le vin de la consommation familiale, car il présente 1l'avantage

de repousser & fruit aprés los gelées.

Par contre, les régions qui commercialisent la majeure partie des vins
courants procduits (Sud—Ouest et surtout Midi) ont la majortié de leur en-
cépagement constitué de viniféras. Depuis le cadastre viticole, et la
classification des cépages qui n'a retenu que quelques hybrides, parmi les
cépages susceptibles d'8tre utilisés (recommandés et autorisés) la recon=-
stitution du vignoble s'effectue surtout en viniféras et la proportion

dthybrides tend & diminuer en toutes régions.

Notons pour terminer que cette distinction entre viniféras et hybrides,
n'intéresse, sur le graphique ci-contre, que les cépages de cuve. Cepages
de table, jeunes plantes non greffées, vignes méres etc. sont classés dans

la catégorie "autres vignes".

Modes de faire-valoir au vignoble

Le faire-valoir direct ou exploitation par le propriétaire de la vigne,
est le mode le plus couramment utilisé par les viticulteurs frangais et
ceci gquelle que soit la région, mais avec une prédominance dans les ré-

gions les plus viticoles clest-i-dire le Midi et le Sud-Ouest.

Le fermage et lo métayage sont cependant pratiqués par environ un quart
des exploitations de la Vallée de la Loire, et touchent un quart du vigno-
blo. Ces modes de faire-valoir sc rencontrent également dans la Vallée du
Rh8no (Beaujolais en particulier) mais & un degré moindre. Dans ces deux
régions, ils n'intéressent d'aillcurs la plupart du temps que les surfaces
plantées en vigne ot non 1l'ensemble d'une exploitation, car ils correspon-
dont & des formules particuliéres de baux adaptés & la viticulture
(vigneronnage et bail & complant).
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REPARTITION DES EXPLOITATIONS EN FONCTION DU MODE DE FAIRE-VALOIR

Ensemble des exploitations

- 1958 -

A = Nombre d'exploftations B = Surface en vigne

- A B .

>
oo
>
o
>
w

Faire-valoir

nixte

Fernage ot

___
.
_
.
.

Métayage

Faireevalofr .
7
direct
VALLEE DE LA LOIRE  SUD-QUEST MiDI VALLEE DU RHONE
Source: Cadastre viticole [ CEE-DG VI-6808, 144

Graphique 5
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Par contrc, dans le Sud-Ouest et le Midi, fermage ou métayage lorsqu'ils
oxistent correspondent plutdt & l'ensemble d'une exploitation et touchent

4 la fois les vignes et les terres labourables.

Les exploitants qui cumulent exploitation directe avec fermage ou métayage,
(faire-voir mixte) se rencontrent surtout dans les vallées de la Loire et
du Rhdne. Le graphique ci-contre fait ressortir qu'ils cultivent environ
doux fois plus de surface on vigne que la moyenne des viticulteurs de la
région (12 % des viticulteurs travaillent 25 % des surfaces dans la Vallée
de la Loire et 10 %, 18 % des surfaces dans la Vallée du Rhéne). Ce mode
de faire-valoir mixte correspond donc dans ces régions aux exploitations

les plus spécialisdes dans la viticulture.

Le vignoble produisant du vin pour la vente

Jusqu'ad maintenant nous n'avions pas distingué la viticulture familirle
d'antoconsommation de la viticulture réellement présente sur le marché
qui seule nous intéresse pour étudier la formation des prix et la commer-

cialisation.

En fait, la part du vignoble qui ne fournit du vin que pour la consommation
familiale et donc n'intervient pas dans la commercialisation du vin est

loin d'étre négligeable en particulier dans les Valldes du Rhénc et de la
Loire (plus du quart des surfaces) et dans le Sud-Ouest (un cinquiéme des
surfaces). Seul le vignoble du Midi est pour ainsi dire orienté exclusive-
ment vers la commercialisation bien qu'une part de la production soit ré-

servée & l'autoconsommatione

Co phénoméne de viticulture dlautoconsommation est encore plus important

au niveau des exploitations viticoles puisqu'il touche 1les 2/3 des viticul=
tours de la Vallée du Rhdne et la moitié ou plus de ceux du Sud-Ouest et

dé la Vallée de la Loire. Comme il ne peut intervenir directement dans 1'ob-
Jet de ce rapport, il semble préférable de le dissocier nettement des par—
ties qui vont suivre, et qui ne traiteront donc que de la viticulture li-

vrant du vin & la vente chaque fois que cela sera possible.

Structures des exploitations livrant du vin & la vente

a) Surface moycnne et parcellaire

D'aprés les donndes du cadastre viticole, la surface moyenne des ex-
ploitations viticoles wvariait en 1958, selon les régions, dans la prd-v
portion de 1 & 3. Les exploitations des vallées de la Loire et du Rhdne
ont, en effet, une surface moyenne de 90 ares alors que celles du Midi
ont 2hab0 et celles du Sud-Ouest 1ha72.
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= LE VIGNOBLE PRODUISANT DU VIN POUR LA VENTE

E s T o R e s T S R )

pour la vente

1
i
1
1
i

| VALLSE DB LA | e E | VALLEE DU

P |~ sup-oumsT | MIDI i Ruowe
............................. O SN SRS STV S
Nombre d'exploit.: : 1 ;
viticoles ! 314 932 | 412 189 g 255 152 ! 280 765
(cadastre vitic) ! 1 ! !

i ; : !

Nombre d'exploit.; ! ! i '
viticoles livrant, 140 249 : 208 194 ! 232 309 ' 93 715
du vin & la vente! ! } :

% d'exploitations : : !

viticoles livrant 44,5% ! 50, 5% i 91,08 ' 33,4%
du vin & la vente | E X

Surface du vigno—: E | :

. , . ; ; 0 090
blo(cadastre vity) 167 502ha | 445 T44ha : 584 618ha i 130 090ha
Surface du vigno- E E . |
ble produisant dui 124 860ha 358 614ha | 578 874ha 5 89 938ha
vin pour la vente ! } :

; ' ! 1 .

% du vignoble i E ' E
produisant du vin T4,5% ! 80,5% : 99,0% ! 69,0%

: o :

: ' !

: : ]
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STRUCTURE MOYENNE DES EXPLOITATIONS VITICOLES

LIVRANT DU VIN A LA VENTE SELON LES REGIONS

= 1958 -
2,61 ha
4,7 parcelles
v
0,5 ha
1,72 ha
4,5 parcelles -
0,38 ha 0,% ha
0,9 ha
0,89 ha 0,2 ha & parcelles
4,2 parcelles ,
0,5 ha 0,2 ha
0,21 ha
0,38 ha 0,2 ha
0,21 ha
0,24 ha
0,21 ha 0,5 ha
0,38 ha
0,21 ha 0,2 ha
VALLEE DE LA LOIRE SUD-QUEST WiDI VALLEE DU RHONE
Source : Cadastre viticole : ' | CEE-DG VI-6809, 145

Graphique 6
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Lorsqu'on descend dans le détail du parcellaire, il est curieux de

coenstater que, quelle que Boit la régicn, le nombre moyen de parcelles
varie tris peu (de 4 dans la Vallée du Bhéne, & 4,7 dens le Midi). La
différence de structure dans les exploitations viticoles des différen-
tes régions provient donc precque uniquement de la dimension des par-
celles, dont la moyenne varie de 21 & 55 ares, et trés pou du parcel-

laire proprement dite.

Cotte remarque ne peut cependant deonner qufun apergu du morcellement
des exploitations viticoles; car le cadastre viticole avait pris, comme
base la parcelle culturale ce qui, au sein d'un vignoble dfun seul to-

nant, a souvent cntrainé la création de plusiecurs fichez parcellaircs.

Répartition des exploitations en fonction de leur surface en vigne

Comme la surface mcyenne ne fournit pas de ronscignements sur les di-
mensions extrémes des oxploitations, les graphiques suivants permettent

de nous éclairer uiilement sur ce sujet.

Dans la Vallés dec la Loirc, par cxcmple, si les exploitations les plus
nombrouscs sont bien cclles de 0,25 & 1 ha de vigne, ce sont celles qui
ont un vignoble de 1 & 3 ha qui rcprésentent la plus grossc part des
superficies. Au-dcld de 15 ha de vigne, lcs vignobles se font trés ra-

res, et ne concernent plus guére que des productions de qualité.

Le Sud-Cucst, malgré une surface moyennc de 1haT2 ge¢ trouve aveir lo
plus grand nombre de ses coxploitations avec une surface de vigne infé-
riecure & tha, mais la majourc partic des surfaces est détenue par les
cxploitations d= 1 3 T ha de vigae: De T & 15 hs de vigne, il y a cnco=
re plus de 5.C00 exploitations disposant d'enviren 50-000 ha, et 1.070
au-d21ld de 15 ha qui cultivent 25.000 ha do vignc.

Méme le Midi est composé de trés nombrouscs petites ezploitations de
moins de 1 et jusqu'd 3 hoctarcss Ce sont les exploitations de plus de
3 hectares de vigne qui, on disposant de la majoure partie des surfaces,
rermettent & la surface moyenne, d'approcher de 3 hectares. Clest dans
cette région que se trouvent les plus grosses exploiiations viticoles,
puisqu'il y avait en 1958, 1400 exploitations de plus de 30 hectares
(50ha70 cn moyenns) et 3700 entrs 15 ¢t 30 hectares de vigne ce que ne

pouvait laisser présager ia surface moycunc de 2habl.
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REPARTITION EN FONCTION DE LA SUPERFICIE EN VIGNE DES EXPLOITATIONS
LIVRANT DU VIN A LA VENTE
— VALLEE D& LA LOIRE -

Nbre Expl. - 1958 - Superficie
90 |- - 180
80 |- | 160
0} - 1w

66.478 Superficie en ha
——  HNombre des exploftations
60 |— -] 120
50 -~ 100
0| — 80
Y 21,55 —1 60
2= 5,522 1%
10 -2
: 8.148
A : 881 19 224 13 g1
R st QXXX R 00 Il SOOI s [ "
-de0,25ha  0,2531ha 123 ha 3 7215k 15330 ha  +de 30 ha
Source: Cadastre viticole | CE£-Dg VI-5800, 14

Graphique 7
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REPARTITION EY FONCTION DE LA SUPERFICIE EN VIGNE DES EXPLOITATIONS
LIVRANT DU VIN A LA VENTE

- SUD-OUEST -
Nbre Expl. - 1958 - Superficie
par 1000 1.000 ha
90 |- - 180
80 |- 78,004 —{ 160
’ Superficie en ha
0l 70,214 o
Nombrs des exploitations
121,645
60 |- — 120
112,425 -
50 |- —{ 100
M- — 80
- w3 —{ 60
5 40,016
2 |- [ 40
0| 12185 -2
A0 8.222
14,129 870 100 u
(T R 4 B S NI
- de 0,25 ha 0,2521ha 123 ha 337ha 7215ha 15230ha +de N ha
Source: Cadastre viticole | CEE-DG v1-6609.147

Graphique 8
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REPARTITION EN FONCTION DE LA SUPERFICIE EN VIGNE DES EXPLOITATIONS
LIVRANT DU VIN A LA VENTE
- MIDI -
- 1958 -

Nbre Expl. Superficie
[par 1000 1,000 hal
90 [~ —1 180

79,551
80 k- 158,348 — 160
—  Superficfe en ha
0 I Noabre des exploftations—{ 140
64,048
1 .
60 - 19,995 .
113,123
- —1 100
0 — 80
%.826
e %.918 T.424
3 65,293
0| — 60
M,97
ok 140
12,424
10 12
5. 714 107
éﬁ;”"m" R gzess M I 3 : 2302 0
- de 0,25 ha 0,2531ha 133ha 327ha 7315ha 153Nha +deNha
Source: Cadastre viticole | cee-Da vi-6808,148

Graphique 9
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REPARTITION EN FONCTION DE LA SUPERFICIE EN VIGNE DES EXPLOITATIONS
LIVRANT DU VIN A LA VENTE
- VALLEE DU RHONE -
- 1958 -
Nbre Expl. Superficie
|par 1000 1.000 ha
90 |- — 180
80 —1 160
0 —{ 140
Superficie en ha
— Nombre des exploftations
60 - 1
9 |- 1100
40,449
W — 80
Il —60
21,003
o1 3 35,807 mL
i22.0m 22.%6
10 | 3 —20
5,308
s 3,574 A%
..-.-- L] gm
sz WS 5 24 0 12,808
-de0,25ha  0,2537ha 133ha 337ha 7215ha 15330ha +de30ha
Source: Cadastre viticole | CEE-DG v1-6800,1A9

Graphique 10
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Avece la Vallée du Rhdne, nous retrouvons unc distribution des expleita-
tions viticoles trés scmblable & cclle de la Valléc de la Loire ¢ plus
grand nombre d'oxploitations entre 0,25 et lha et plus grosse partic des
surfaces cntre 1 et T ha. Les 62 exploitations ayant plus de 15 hectares
dc vigne sont situées soit en bordure du vignoble méridional dont elles

s'apparcntent soit dans gquelques terroirs productcurs de vins de qualité.

Evolution des structures dcs exploitations viticoules

Pour 8tre complet sur ce chapitre des structures, un apergu de leur
évolution paralt indispeonsable, mais le cadastre viticole ne permet pas
un recul suffisant, ce qui nous oblige & anous appuyer Ir les déclara-
tions de récolte qui, d'une part ne distinguent pas les ocxploitations

qui vendent du vin, ot d'antre part dénombrent plus de déclarations que

" dtoxploitations (double déclaration dans le cas do métayage, de chais

séparés, etc..). Coci explique que la surface mocycenne de vigne par dé-
claration de récolte scit scnsiblomant plus faible que la surface moyen-
ne des oxploitations viticoles qui livrent du vin & la vente (cadastro
viticole) aussi attacherons-nous plus d'importance aux variations reola-

tives qu'laux valeours absolucs.

opuis 1950, 1le graphique ci-contrc retrace l'évolution lentc mais ré-
gulidre des différentes régions. Scules, les gelées de 1956 et 1957 ont
entrafné quelques perturbations (en particulier dans le Sud~Cuest) par
suite de l'absence momentanéc de récoltc et donc de déclaration dans de

nombreuses petites cxploitationse.

En prenant 1950 comme année de rsférence, et sans tenir comptc des va-—
riations accidentellaes, lc taux ¢'augmentation de la surface moyenno on

1965, c'cst-a-dire au bout de 15 ans, os® donné par le tableau suivant s
Tableau 8
gancaun o
: .

Maux d'aug- | Diminution | Diminution
mentation de{ du nombre de la surf.
la surfacc do déclar. on vigne

MIDI 4 % T % 3%
VALLWE DE LA LOIRE 14 % 27 % 17 %
SUD--CUEST 20 % 32 % 18 %
VALLZE DU RHONE 28 ¢ 34 % 16 ¢
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Ccla corrcspond théoriquement & la stabilité des structures viticoles
dans le ¥idi et & une augmentation annuelle inféricure & 2 ¢ dans les
trois autrcs régicns, ce qui paralt trés faible comparativement & la
diminution du nombre total d'expiocitations agricoles durant la méme pé-
riode et malgré la régression réguliére du vignoble constatée entro
1950 et 1965.

Cotte variation ost en fait, la conséquence de plusicurs phénoméncs
complexes dont la résulitantc ne donne certainemcnt qu'une idéc trés im-
parfaite de 1l'évolution réclle de la structure dos cxploitations viti-

coles.

9. Place de la vigac dans 1'agriculture des différentos réaions

La sirminution constatée du vignoble, n'a que peu d'incidence sur la place

qu'til occupe dans l'agriculturc des différentes régions.

Actusllement le pcurcentage de vigne dans la surface agricole utile des

régions viticoles, est le suivant ¢

Vallée de la Loire 3%
Sud~COucst 8 %
Midi 27T %
Vallée du Rhéno 3%

En dchors du Hidi ol la vigne occupe réellement une place prépondérante,

le vignoble n'a donc aillcurs gqu'une importance rdduite.

&u travers de cette moyonne générale, il ne faut ccpendant pas oublier
que la vigne est le plus souvant localisée dans quelques scctcurs bien
précis ol elle cccupe alors unce part non négligeable de la SAU tandis

qu'clle n'existe qu'ad 1'état de traccs dans de vastes régions.

Pour situer cxactement l'importance des exploitations viticoles spéciali-
sécs par rapport aux oxploitations de poliyculture, il faudrait au préalable
les définir exactement ce qui parait asgez difficile car los exploitations
viticoloes le sont rarement & 100 % de leur SAU et presque toutcs pratiquent

donc d'autres culturcs.

Pour ne citer qu'un excmple, dans un département de la région Sud--Ouest,
considéré comme viticole (30 % do la SA7T on vigne)
82 % dos exploitations cultivent de la vigne

66 % pouvent &trc considérées comme oxploitations viticoles spéeia-
lisées, car la vigne en constitue la producticn principale, mais,

40 % seoulement pratiquent la monoculture viticolce
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IMPORTANCE DU VIGNOBLE DANS LA S£.A.U. DES DEPARTEMENTS VITICOLES

- 1963 -

L,
TN~ N

A

S AU totale
en milliers d'ha

Source: Cadastre viticole l CEE-DG V1-6809.141

Carte n° 7
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Compte tenu de la place occupée par le vignoble dans ce département qui
l'apparente & la structure moyennc du vignoble méridional, ces propor-
tions doivent rester assez valables pour situer la spécialisation viti-

cole des exploitations du Midi.

Dans les autres régions, le faible pourcentage de vigne dans la SAU et le
fait que les terroirs viticoles producteurs de vins de qualité engendrent
en général 1a spécialisation des cxploitations, permet dfaffirmer qu'il
n'y a pratiquement pas d'exploitations viticoles spécialisées ne produisant

quc des vins courants contraircment & ce qui existe dans le Midi.

Compte~tcnu des remarques précédentes, la proportion des exploitations
cultivant de la vigne par rapport aux exploitations de polyculture ne doit
pas excéder 50 % dans la Valléc do la Loire et du Rhdne et dans le Sud~

Ouvoste

10.. Caractéristigues de la production viticole dns différcentes régions

< . . P
a/ Vins blancs et vins rouges ou rosds

La répartition de la production viticole frangaise en 1964, permet de
dissocier les vins blancs et les vins rouges au sein des vins courants

et des vins de qualité.

La grande région productrice de vins dc consommation courantc rouge est
de loin le Midi, tandis que le Sud-Ouest produit & lui seul plus de la

moitié des vins de consommation courante blance

Prés des deux~tiers des vins de qualité sont également produits par le

Midi pour les rouges ou rosés et le Sud—-Cuest pour les blancs.

La ventilation entre vin blanc et vin rouge donne par région les propor—

tions suivantes ¢

Tableau 9 - | Ensemble de la ré- V.C.C.sculoment
colte

MIDI 92,6 % de vin rouge [94,0 % de vin rouge

VALLEE DU RHONZ 91,5 % de vin rouge |95,8 % de vin rouge

VALLEE DE LA LOIRE | 68,7 % de vin rouge |T77s3 % de vin rouge

SUD-OUEST 42,7 % de vin rouge (65,0 % de vin rouge

[; FR/NCE 73,7 % de vin rouge |86,0 /5 de vin rouge

La Vallée do la Loire et surtout le Sud--Cuest sont donc les deux scules
régions ol la production de vin blanc en général et de vin blanc courant

oen particulier, occupe une place non négligeablce
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b) Vins courants et vins de qualité

La ventilation des récoltes cntre vins courants et vins de qualité cst
légérement différente de celle que nous avions constatée pour les sur-

faces.

Le Midi est la région ayant la plus forte proportion de vins courants
(81 %) suivi de prés par la Vallée de la Loire (79 %). La Vallée du
Rhéne classe déjd un tiers de ses vins en vins de qualité ct le Sud-

Ouest prés de la moitiée.

Le tableau analogue au précédent dressé pour la récolte 1950 permet

d'avoir une idée de 1l'évolution de la production viticole frangaisc.

Avec une récolte globale pratiquement identique (60.500.000 hl en 1964
et 61,800,000 hl en 1950) la part des vins courants ost passée de 84 %
a4 69 % par suite dc l'expansion du Muscadet et du vignoble producteur
d'ecau-de~-vie de Cognac, car ce développement du vignoble de qualité a
davantage touché la Vallée de la Loire et le Sud-Ouest que la Vallée du
Rhéne et le Midi.

En ce qui concerne 1'évolution des courleurs, nous retrouvons globalement
' les mémes proportions de vins blancs (1/4) et de vins rouges (3/4) a

15 ans d'intervallc, mais la proportion de vins blancs courants & con-

sidérablement diminué, passant de 21 & 14 % tandis qu'en vin de qualité

elle augmentait de 45 3 54 %.

¢) Evolution des productions suivant les régions

Tableau 171- POURCENTLGE DE VIN ROUGE DANS LA PRODUCTION

GLOBALE DE VINS COUR/NTS |
7950 1967 1950 1964
Midi 95,2 % 92,6 % 95,3 7% 94,0 4
Vallée du Rhéne 88,8 4 91,5 % 92,8 % 95,8 ¢
Vallée de la Loire 64,7 % 68,7 % 68,8 ¢ 1,3 %
Sud-Ouest 47,7 % 42,7 % 50,6 % 65,0 %
France 15,4 % 73,7 % 79,3 % 86,0 %
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En l'espace de 15 ans, 1'équilibre global entre vins blancs et vins rou-
ges ne s'est guére sensibloment modifié, quelle quc soit la région. Par
contre, en vins courants le Midi et la Vallée du Rhdne ont maintconu un
rapport voisin de 100 % pour les vins rouges, tandis que la Vallée de

la Loire et le Sud-Ouest augmentaient notablement cette mdme proportione.

Entre 1950 et 1964 la place occupée par chaque région dans la production

des différents types de vins, a évolué de la fagon suivante :

Tableau 13

LNSEBLE DE LA PROCUCTICN NATIONALE VINS COUR.HTS
Blanc Rouge Blanc Rouge
1950 1064 1950 | 1964 1950 | 1964 1550 1964
Vallée de la Loire 179 4,107 | 102~4<752 | 199452 ng [28g
Sud-Quest B0% <t~ 612 | 182 = 161 62 % 1~ % 17% = 161
fift 9% _Ls 152 | 60%_4365% .44 625 |—7662
Vallée du Rhone 4% 4 ,% | 107 =4-10% 2,584 2,54 9% 4= 9%

La Vallée dc la Loire a donc perdu du torrain dans toutes los productions,
tandis que le Midi augmentait sa préémincence on vins rouges et accroissait
considérablement son importance dans la production des vins blancs au dé-
triment do la Vallée de la Loire et du Sud-Ouest.

La Vallée du Rhéne et lo Sud-Ouest ont en 15 ans, assez bieon maintenu leur

position dans la production des vins blancs et rougese.

Qualité des vins produits

A 1'intérieur de ces grandes catégories, vins courants et vins de qualité,
vins rouges ou rosés et vins blancs chaque région produit & son tour des

qualités de vins différentese.

La Vallée de la Loire produit en vins courants des vins légers de 8 & 10°
tant en rouge qu'en blancse. En vins de qualité les degrés s'échelonnent
de 9°5 & 12° et les types sont trés variés puisque la région produit des

blancs secs, des blancs moelleux, des mousseux, des rouges et des rosés.

Lo Sud-Ouest fournit un vin courant un peu plus alcoolisé 8°5 & 10°5 mais
déja plus souple et de meilleure tenuc. Pn vin de qualité, il est néces-
saire de distinguer les vins blancs destinés & la production du Cognac et
de 1'Armagnac titrant de 7 & 11° et d'acidité généralement élevée des
vins blancs consommés on 1l'état en sec, liquereux ou moussoux et qui con-
tiennent de 10 & 15° d'alcool. Les vins rouges de qualité titrent de 10°5
& 13° ot offrent au dégustateur une gamme étendue de bouquet, de fincsse
¢t de tenue.
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§_DE_LA_PRODUCTION DE_VINS DE

o s T sy i e Tmes Tty B X g

VALLEE DE LA LOIRE
1950
1955
1960
1964

SUD=QUEST

P

1950
1955
1960
1964

MIDI

1950
11955
1960
1964

VALLEE DU RHONE

1950
1955
1960
1964

1 694
882

651
1848
129
050

W NN W O

232

833
559

[ Ot Y

272

263
135

2 047
1071

211
888

212

PR ODUCTTIOTN

L -

Vins blancs ;
.courants

612

728
652

588

431

o711

984
295

709
697

690

Vins rouges:
courants

woa W B

25
23

23
23

W w W W

524
638
758
009

816
423
356,
674

141
400

823
881"

496
569
" 949
111

107
252
900

918 -
820
814

893

944

597

485

996

486

}

701

319
882

w AW W

Total

572 313
709 835
452 904
892 488

13 468 349
11 271 897
8 086 798
8 725 188

26 374 653

24 612 294

25 657 373
25 441 686

169 156
781 776

213 428
247- 442

%

des vins rouges
" dans le total

;] des vins ocourants

- 68,8 %
17,2 %
13,7 %
1743 %

50,6 %
65,9 %
66,2 %
65,0 %

95,3 %
95,1 %
92,9 %
94,0 %

92,8 %
94,4 %
93,7 %
95,8 %
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Le Midi fournit des vins rouges. couramts de 9° 2115 d*une grande sou~
plesse et des vins blancs do 10° & 15° dont une partie est destinée &

la vermoutherie.

Fn vin de qualité, le Midi a le quasi monopole de la production des vins
de liqueur et vins doux naturels mais il produit également des vins rou-~

ges corsés de 12° & 13° et deos vins rosés plus légers.

La Vallée du Rhdne produit des vins rouges courants agréables et de dogré
variable (8°5 & 11°5). #n vins de qualité elle fournit & la fois des vins
rouges légers, consommés rapidement (Beaujolais) et des vins beaucoup plus

corsés et plus lents & attcindre la plénitude de leur qualité (Bourgogne)

ainsi que des vins blancs secs.

La Vallée de la Loire a donc perdu du terrain dans toutes les productions,
tandis que le Midi augmentait sa prééminence en vins rouges et accroissait
considérablement son importance dans la production des vins blancs au dé-
triment de la Vallée de la Loire et du Sud-Ouest.

La Vallée du Rhéne ot le Sud-Ouest ont en 15 ans, assez bien maintcnu

leur position dans la production des vins blancs et rouges.
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C. LE MARCHE DU VIN'

Généralités

I. LES RESSOURCES

Tous les ans, les régions productrices mettent sur le marché leur récolte

qui constitue l'essenticl des ressources de la campagnGe

Comme los campagnes viticoles s'étondent du premier septembre d’une année,
au 31 aofit de 1l'année suivante, et que la récolte n'intervient pas sur le
marché avant novembre, los stocks de la récolte précédente constituent les
scules ressources des premiers mois de la campagne. Ces stocks sont détenus
4 la fois ﬁar les viticultours et par le commerce et peuvent &tre composés

soit des vins de la récoltc précédente, soit des importations déjad réalisées.
Finalement, les ressources d'une campagne compremnent

~ la récolte de l'année
~ les importations
-~ les stocks & la propriété

- les stocks du commerce

En fin de campagne, les utilisations sont couvertes par la récolte et les
importations, et 1'équilibre est réalisé par les variations de stocks con-

statées & la propriété et au commerce.

A 1l'intérieur de ces ressources, les statistiques officielles ne permettent
pas actuellement de distinguor la part des vins courants et celle des vins
de qualité, car ccs deux types de vin sont bien dissociés chez les produc-
teurs, mais ne le sont plus au niveau des stocks commerciaux et dos importa-

tionse.

I1 ost bon de remarquer également que les ressources telles qu'elles viennent
d'8tre définies, doivent satisfaire par suite du décalage entre la date de

la déclaration de stock (31 aoftt) et celle de la déclaration de récolte

(25 novembre) non pas 12 mois dtutilisation, mais 15 (du 1° septembre d'une
année au 25 novembre de l'année suivante) et également tenir compte des dé-
lais nécessaires entre la retiraison du vin chez le producteur et sa mise &
la disposition du consommateur =stock outil du commerce) qui s'élévent &
environ 2 ou 3 mois en moyenhe, compte tenu du veiillissement nécessaire de
certains typcs de vin. I1 est donc normal que les ressources totales d'unec

campagne correspondent & 17 ou 18 mois de débouchése.

Voici d'ailleurs comment se sont présontées les ressources au cours des six

derniéres campagness
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:1959-1960 ! 1960-19611 1961-1962! 1962-1963!  1963-1964 1 1964-1965! HOYENNE
e ST T T T TOuT) Sophu oS
i 1 ' ) !
RECOLTE ' 58 276 7 61 193 ' 46 715 E 73 478 ! 56 083 ! 60 563 | 59 384
¢ - ; ; 3 : ; B
! ! 1 t 1 ]
IMPORTATIONS ! 15908 1 15335 1 16710 ! 11818 ! 12479 ! 8821 i 13512
‘ ; ! H : X
J— : { .._.2.,__ I : - L e : e |
. i H 1 ! t ! 1
STOCK PROPRIETE  ° 9929 | 14257 + 16926 | 12 740 | 26 931 | 21426 | 17035
E ............. : E : S i ; e e
'STOCK COMMERCIAL ' 10 244 | 11 565 © 12 415 113 476 ' 14 604 15241 1 12 924
TOTAL RESSOURCES | 94 357 | 102 350 é 52 766 1 111 512 ! 110 097 | 106 051 | 102 855
[ i \ 1 ' : '
SORTIES DES CHAIS ! 42 080 L 45 336 |41 203 1 46 712 L0495 955 1 49 631 145 819
; : : : ; - !
| ? : : ! b !
UTILISATION v 69 066 1 73901 ! 66565 ) 73190 | 74087 i 70283 ' 71 182
1 : ' ! ! : I
1 : ': ; lL : :' ..........
RESSOURCES ' | ; ' : ; S
UTILISATION ;; 1 ’36 E 1 ’38 ! 1,39 ! 1,52 E 1 ’48 i 1,50 S 1,44

-gg...
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Les ressources ont donc varié cntre 92 et 111 millions d'hl par suite des
variations de récolte qui, elles, ont oscillé de 46 & 73 millions d'hl.
L'ensemblc des ressources a donc permis d'amortir considérablement 1'ampli~

tude des fluctuations annuelles des récoltes.

L'examen du rapport : Ressources/ﬁtilisations qui a varié de 1,36 & 1,52
vérifie que les ressources ont représenté selon les années 16 3 18 mois
dfutilisation, avec cependant durant ces 6 annédes, deux périodes nettement
tranchées. Jusqu'en 1962, le rapport s'est maintenu entre 1,36 et 1,39 corres-
pondant & 16mois 1/2 d'utilisation. Depuis 1962, & la suite de la grosse ré-
colte de cette année-1l3, et de 1l'évolution nécessairement lente du marché,

le rapport parailt s'étrc déplacé sur un nouveau palier autour de 1,50 cor-

respondant cette fois & 18 mois d'utilisation.

Cetto évolution globale des ressources mérite que chaque poste en soit ana-

lysée.

1. Les récoltes

La décompositicn de la récolte 1964 par régions et suivant les types de
vins produits ayant été cxaminée précédemment en méme temps que 1'évolu—
tion de la production, nous nous bornerons simplemcnt & constater que

les viticulteurs frangais sont loin d'8tre parvenus 3 maitriser totalement

les facteurs qui conditionnent les rendements des récoltes.

Quant & 1l'évoluticn des conditions de production constatée dans les dif-
férentes régions, elle permct d'affirmer qu'd moins de profondes modifi-
cations, la récolte totale continuera d'osciller autour de 60 millions

d'hl dans les prochaines années.

2. Les importations

Du fait que la récolte ne couvre qu'excaptionnellcement les utilisations
(en 1962) ct ne représente en moyemme que 80 & 85 % des débouchds, les

importations constituent unc ressource annexe importante.

Jusqu'en 1963, elles représentaiocnt 15 & 16 millions d'hl, mais depuis
cette date, ellocs ont tendance & diminuer par suite de l'augmentation dos

récoltes métropolitaines et de 1l'indépendance de 1l'Algéric.

a) Pays d'origine

Lo tablcau ci-contre montre en effet, clairoment, que l'essentiel des
importations frangaises de vin provient d'Algérie. Colle~ci fournit
bon an, mal an, 85 % du vin importé, tandis quc la Tunisie et le Maroc
assurent de leur cdté, 13 & 14 % de cos importations. La place laissée
aux autres pays dont font partie coux de la C.E;Ee, est donc assez

négligeable sur le marché frangais.
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I1 est bon de noter cependant que les importations de ces autrcs pays
ont plus que doublé en 6 ans alors que 1l'Algéric, la Tunisie et le Ma~
roc voyaient trés sensiblement régresscr leurs exportations vers la

France.

Les principaux fournisseurs frangais, en dehors des trois pays déja
signalés, sont : 1'Italie, 1'Espagne, le Partugal et la COréce, et la
valeur de 1'hl importé montre bien qu'ils vendent en France des vins
de qualité alors que la plus grosse partie des importations frangaises
est constituée de vins courants destinés aux coupages avec des vins

frangais.

b) Nature des vins importés

Le tableau ci-contre, établi d'aprés les statistiques douanieres qui,
depuis 1961 seulement font apparaitre une distinction assez détail-
lée dans le degré des vins, permet d'avoir unc idée de la nature des

importations frangaises de vine

Les vins de moins de 13° valant aux alentours de 80 Fr 1'hl rendu,
constituent la plus grosse partie des importations frangaiscc. Les
vins de 13 & 15° valant 90 Fr 1'hl, acsurcnt pratiquement le complé-
ment. Selon lecs années et en fonction du degré moyon de la récolte
frangaise, la proporticn des uns par rapport aux autres est assez va-
riable. Ainsi de 1963 & 1965, les importations de vins de moins de

13° ont diminué de prés do la moitié, tandis que celles de 13 & 15°
triplaient et représcntaicnt en 1965 un volume aussi important que o

celui des vins de moins de 13°.

Les importations de vins de 15 & 18°, de¢ vins de liqueurs et d¢ mis-
telles qui constituent des vins spéciaux et des vins apéritifs ont

progressé assez réguliérecment au cours de ces cing derniéres années
mais constituent un volume presque négligeable dans la masse des im—

portations.

I1 en est de m8me des moussecux qui proviernnent en majeurc partie
d'Italie et dont le marché paralt actucllement stabilisé autour de
25.000 hl avec une valeur moyenne de 300 & 350 Fr 1'hl.

Enfin, les mouts partielloment fermentés provenant exclusivement
d'Afrique du Nord, ne représentent en quantité et en valeur, gu'une

part infime des importations francaises.
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Tableau 16 « IMPORTATICN FRANCAISHS DE VIN PAR PAYS D'O%IGINE

L2 3 3 2 4 3 1 3 34 S S A R g 3§ 4

| rs0 Lowse fosez 1196y L1964 196
CTOTAL (Bl ) {”Jéidé&&é"?%iééiég{' | 16808549 § 9815496 ' 11700495 | 9368428
Valeur (milliersiyl 1341223 §1.z18,922 1344525 | 839639 | 1079948 824785
Valeur de 1'hl i 80,20 5 81,40 | 80,0 1 85,50 | 92,30 3 88,00
- o i i :
dont 3 § 4 E E 5 5 E
ALGERIE ( hl ) § 14398292 112709287 | 14505867 § 6697416 % 8870427 | 7960065
Cvaleur | 1168942 11038121 | 1152490 | 564239 | 799123 | 668601
valeur h1 | 81,10 i 81,60 ! 79,40 | 84,20 | 90,10 | 83,90
............. : ! L : : :
- | | | : |
TUNISIE-MAROC | : ; : ; ; |
hl | 2183290 | 2077839 | 2140746 | 2928795 | 2556042 | 1161675
valeur | 148181 1152432 | 158171 é 235017 ! 229598 | 106307
valeur hl § 67,8 é 73,30 5 73,80 g 80,20 ; 89,20 i 91,3
AUTRES PAYS | | L | | E
hl | 95708 1132558 | 156158 | 175936 | 252457 | 222924
valeur 1 22604 1 26265 i 33593 ' 39753 1 49960 E 48628
valeur hl § 236,10 | 198,10 g 215,10 ; 225,90 | 197,80 é 218,10
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Tableau 17- LES IMPORTATIONS PRANCAIQLS PAR CATECORIES DE VIN
§ 1961 § 1962 . 1963 1964 L1965
o e e e 8 s e s wmt e b e d o b oe s e b 8 b q: ...................... :.-......,...,._,..._..‘.....i.. .................... E ..................... :r. ......................
VINS DE - DB 13° | § § E !
Quantité ( hl)§ 10 930 734 g 12 945 784 i 8 072188 § 8 811 351 } 4 476 083
Valeur(mill.Fr) } 855 330 | 995 785 | 659 552 E 770 350 361 103
Valeur/hl ' 78,20 g 176,90 ; 81,70 | 87,40 | 80,60
| A 5 z
VINS DE 13 & 15° ! . ; 5 !
Quantité '3 741 507 § 3577 047 |1 421 758 | 2 536 026 | 4 451 096
Valeur | 326 493 1 303819 i 120 914 | 254 190 | 396 572
Valeur/hl i 87,20 | 84,90 ! 91,30 | 100,20 89,00
' o : | |
: : .y : N
VINS Dis 15 & 18° ; § ; ;
Quantité P20 782 | 22 295'5 19 865 i 34 155 | 40 748
Valeur L 2040 2848 1 2545 3 848 | 4 546
Valeur/hl 98,10 | 127,70 © 126,20 | 112,60 | 111,50
e 5 A L § !
VISS Di LIQUEUR ST ! 3 | ! f
MISTELLES : E _ E g !
Quantits | 210165 | 236 264 260 855 | 275 342 | 353 43)
Valeur 27582 | 355210 39200 | 42 845 | 53 143
Valeur/nl | 131,20 | 153,40 | 150,20 § 155,60 ? 152,00
VINS MOUSSEUX f ! § g ,
Quantité 16 496 ! 21 381 27481 | 22 050 | 23 304
Valeur L5373 6281 . 7795 | 7 448 ! 7 572
Valsur/hl | 325,70 | 293,70 | 283,60 337,70 320,90
MOUTS PARTIELLLMENT g é | } ;
FERIENTES ; S : ; |
Quantité L37 871 5718 1 13 349 ﬁ 21 569 23 764
Valeur L 2104 271 530 | 1267 1 252
Valeur/hl 155,50 47,00 ' 47,20 | 58,70 | 52,60
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Les stocks & la propriété

Ils constituent le régulateur principal du marché et accusent automati-
quement les écarts existant entre los rossources ¢t les utilisations car
c'est la production qui supportc presque intégralement la régulation du
marché, en particulier pour les vins courants comme lo montre le détail

des stocks ci-contres.

Tandis que les stocks de vins A0 C ou VD Q S nfont varié que dans des
proportions de 1 & 2 en 6 ans, ies stocks de vins courants ont plus que
triplé entre 1959 et 1963 cc qui représerte une variation de 14 millions
d'hl.

Devant de tels &carts, il est normal que le stockage & la production

jouc un rdle important dans llorganisation du marché du vin en France
comme nous le verrons plus loin dans le chapitre sur les interventions de
1'Etat.

Le stock commercial

I1 est presque équivalent au stock & la production, mais contraircment
& ce dernier, scs variations sont a4 la fois trés faibles et trés régu-
lid¢ros. du cours des six dernidres années, il a augnenté en offet d'en-

viron 1 million 4'hl par an, pour pesser de 10 & 15 millions d'hl.

Bien que les statistiques ne détaillent pas & 1l'intéricur de co stock la
part des vins courants et celle des vins deo qualité, une analyse de sa
localisation géographique liée aux régions produisant des vins de quali-

té, pormet dos comstatations intéressantos (tableau ci-contre).

Plus de la moitié du stock commocrcial est localisé dans six ou sopt dé-
partcments seulement, et il est possiblo d'affirmer quc 20 % au moins de
ce stock cst constitué par dos vins de qualité, nécessitant un coertain

vicillissement avant la conscumation (Champagne, Bordeaux, et Bourgogne) .

Mu cours des six derniéres années, les parts respectives du stock commer-
cial détenu par le négoce des grandes places de consommation (Paris ot

le Nord) et celui dcs grandes places de production de vins courants
(Hérault, et Boucbes-du-Rhéne) ou de vins de qualité (Bourgogne, Charpagnc,
Bordelais) ne se sont pa: sensiblement modifides ot siéquilibrent assesz

bien entrlellecs.

Cette classification du négoce, quoiqu'asscz arbitraire, chague fois que
les régions d'implantation ont deos vocations multiples : production ot
consommation dans le cas de Bordeaux et de Marseille, vins courants et
vins de qualité dans le cas de la Gironde, pormet d'avoir une idée pré-

ciso de son implantation et de son influence.
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Tableau 18 ~DETAIL DuS STOCKS A LA PRODUCTION

( )

5500/V1/66-F

____________

STOCKS C. C.

14 975 553

STOCKS A O C

2 612 780

2 370 574

S B

4 009 260

3 680 564

5 125 536

4 960 124

..................

683 575

924 905

1495 355

1 170 028

1 481 032

14 257 046

16 925 732

12 727 286

26 931 256

21 416 709
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Tableau 19 - ANALYSH DU STOCK COMMIRCIAL PAR DEPARTEMENT

5500/V1/66-F

SR N

DEPARTWMENTS | 1959 L1960 | 1961 1962 1 1963 ' 1964
......................................... :.-. e .:- R .__:. . ,‘..A._..‘.J....‘..._‘,._._,..,_.,lm....,........_.‘.....:......_.......-.._.-.
' ] \ ' 1 : )
SEINE (PARIS) 12 342 415 | 2 499 03212 549 789 ! 2 732 072 13 009 6512 855 926
~ HERAULT | 490 296 | 656 074! 709 883 | 1 033 642 | 972 88011 165 864
(MONTPELLIER) 3 o ! ! : ' '
BOUCHLS DU RHONE 1 161 414 | 232 639 194 686 1 284 157 | 371 766 | 404 897
(MARSLILLE) ; : : 3 o { |
NORD (LILL}~ 281 410 | 322 042, 310 908 1 328 232 | 346 €94 387 1€9
ROUBAIX~TUURCOING) E g ! 5 |
TOTAL 13275 535 | 3709 7673 765 266 | 4 378 103 14 700 991} 4 813 856
R DUSTOCKTOTAL | 32 % 1 32 % 1 30,591 T2 IR TR R
MARNE (CHAMPAGNE)! 922 577 } 1023 28311 280 807 | 1 388 404 11 472 455 1 502 763
" GIRONDE (BORDEAUX)! 782 207 5 1 042 47311 076 845 ' 1 028 176 51 146 248 f1 245 001
COTE-DTOR 394 367 v 459 €317 525 944 R 56 T8 56 T AE T4
- (BOURGOGNE) E ! E ! ! :
TOTAL 12099 151 | 2 525 5672 883 596 {2 968 336 {3 201 862 | 3 392 913
“%”ﬁif'E@Uéié’iv’&ﬁi,m?""éé',"sz,';""?"'“E'é'?/'a"';"“Ej"'gl ..... " e - S
TOTAL GENDRAL 10 243 852 | 11 564 981 12415 032 ?3 475 198 14 604 474 15 241 200
TOTAL AUTRES 14 869 166 | 5 329 60715 766 170 16 129 359 16 701 621 | 7 034 431
REGIONS ! i : E ' !
........... e — i U N S SO ....-.._._.............'_.-._._...._.-......
% DU STOCK TOTAL } 47,50 | 46 % | 46,5 1 45,5 46 o 46 %
: : i !
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Bn dechors de ces grandes places, et exception faitc pour quelques ré-
gions produisant des vins do qualité (Alsace, Muscadet) ou disposant
de fortoes agglomérations urbaines, le reste du stock commercial est

éparpillé par dizaine de milliers d'hl & travers toute la France.

IT. LES DEBOUCHES

En face de ces ressources importantes, les utilisations sont nombreuses ot
les principaux postes ont l'avantage d'8tre ventilés dans les statistiques
en vins courants et vins de qualité. Les débouchés des six derniéres ré-

coltes au cours des campagnes allant du 1° septembre au 31 aolt, sont pré-

sentés dans le tableau ci-aprés.

I1 paraft intéressant de noter au vu du total des débouchés annuels, que
ceux—~ci n'ont jamais été couverts en totalité par la seule récolte métropo-
litaine durant six ans, sauf en 1962—1963. En dehors des variations de
stocks qui n'interviennent normalement que pour rétablir 1l'équilibre faussé
par la fluctuation des récoltes et la régularité des débouchés, les impor-
tations constituent donc actuellement un apport indispensable au marché

frangais.

Avant de revenir sur ces perspectives d'équilibre du marché qui condition-
nent la formation du prix du vin & la production, il est bon d'analyser

ochacun des principaux débouchés afin de mieux suivre leur évolution.

1+ Consommation francaise de vin

Elle constitue de loin le poste cssentiel des débouchés (+ de 80 %)
mais englobe statistiquement des aspects trés différents qu'il convient

de bien dissocier.

a) La consommation taxée

Elle correspond par définition, aux quantités de vin qui ont acquit-
té les droits de circulation, c'est-a-dire aux vins qui ont été vean-
dus pour 8tre ccnsommés sur le marché intérieur et non & ceux qui
n'ont parcouru qu'une partie du circuit commercial entre la produc-
tion et la consommation, ou & ceux qui ont été consommés directement
par le producteur, ont &té exportés ou ont servi & des usages indus=~
triels.

Les statistiques qui permettent de contr8ler cette consommation intée-
rieure payante, c'est-a~dire passant par le marché, sont donc des
statistiques fiscales qui distinguent les vins & appellation d'ori-
gine contr8lée et les autres vins (vins de consommation courante et

V.D.Q.S.) car le régime fiscal de ces deux types de vin est différent.



Tableau 20 = UTILISATIUN__DU__VIN

{ en milliers hl)

11959-1560 ' 1960-1961 ‘ £1961-1962 | 1962-1963 ;1963—1964 § 1964-1965 ! MOYENNE
P S o : _________________ E,__“Nw__““?__“”m_u”m_? ................... e
Consommation oourantq' 40952 1 39451 | 39522 1 39343 1 40 349 40 156 | 39 962
Consommation a0C 5 3 527 3 3 757 . 3 975 % 4 565 : 4 918 .5 081 ! 4 304
Consommation VDQS | 1939 | 2775 i 323 | 3348 | 3012 . 3000 ! 2884
CONSOMMATION RECOLT! 11868 & 13188 | 985 ! 12575 | 11633 | 1u215 P11 556
o gmamwﬂmmwu : i ; ) : é -+
Zaux-de-Vie aUC & | L : ; ! : . i
autTes 1963 4 3320 3 2 728 E 4251 1 4123 f 3 9)9 ; 3 389
Distil. diverses | 4032 | 5962 | 2516 1 312: | 2828 : 3117 . 3 606
e wmenw.wimww. oy i 3535 o T T - s
Jus de Taisins § 299 | 456 614 46 | 572 548 539
iiouts ‘concentrds E 393 3 246 2 61 ; 282 z 820 | 204 i 329
Conaélations i 563 E 409 13 : 211 } 1418 591 E 536
Vinaigrerie 3 254 E 256 | 239 i 262 : 41 269 S 270
Sxportations AUC ! U6 | 978 |} 1080 . 1037 1154 i 1157 i 1052
Export. C.C.& VDRS @ 2 082 | 2815 | 2344 | 2988 L2 469 L1513 L2 368
56&;ﬁi””mm-__““m_m_?mgé_ag% ..... {__§3W§5{ ...... e ;mm}§m{§6mnym§ﬁnﬁé§_“1w36—§éé ....... T

-79"‘
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La distinction entre ving courants et vins de qualité dans lesquels
sont inclus les V.D.§:sS. sera donc difficile & conserver dans cette

étude de la consommatione

La consommation en franchisa

C'est la consommation intérieure qui n'est pas soumise au droit de

clrculatlon, mais cette denonlnaulon couvre en fait & la fois la

consommation des producteurs et les diverses pertes dans leurs chais
(évaporation, bourbes, etcss) car elle est calculée globalement pour

chaque campagne selon le schéma suivant s

Stock production du 31 aoit

+ Récolte du 25 novembre

= Disponibilités'de campagne & la production
- Sorites des chais des producteurs durant la campagne

- Stock au 31.500t de la campagne suivante

= Consommation en franchise des producteurs

Clest donc une simplé différence comptable qui est assez variable
dfune campagne & la suivante; car elle est liée au volume des dis=—
ponibilités pour ce qui est des pertes et au volume de la récolte pour
ce qui est de la consommation proprement dite des récoltants qui boi-
vent plus oulmoiﬁs leur récoite, en fonction du prix qu'ils peuvent

en retirer.

Evolution de la consommation. intéricure

Le tableau ci-contre concornant 1'évolution de la consommation inté-

ricurc frangaise de puls 1950 permct de déceler plusieurs phénoménes.

Au niveau de l'ensemble de la consommation taxée, la croissance a été

. régulidre de 1950 & 1957« In 1958 la pénurie de vins sur le marché

a entralné une hausse des cours 3 la production qui s'est répercutée
& la consommation et a provoqué une chute de la consommation taxée
qui s'est amplifiée en 1959 & la suite du doublement de la fiscalité

sur les vins qui a empéché 1a répercussion sur les prix de détail de

.,la chute des cours observee a la produotlon.

Depuis 1959, et en l'abscnce de variations importantes des prix de

détail, la consommation taxée du wvin 'a repris une progression régu-

‘liére, mais beaucoup plus lente que dans la périocde 1950-1957.
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Durant ces 15 ans, la consommation en franchise a varié dans des li-
mites allant du simple au double (7.500.000 hl en 1957-1958 et
15.500.000 hl en 1954-1955).

Ce fait suffit & expliquer qu'elle n'est vraiment qu'unc valeur tres
indicative de la consonmation réelle des producteurs, car du fait de
son obtention par différence, elle se trouve soumise & tous lcs fac—
teurs qui peuvent affecter lecs déclarations de stocks, et mériterait
a elle sculc uns étude approfondic des éléments conjonctuels ou psy-
chologiques qui intoerviennent dans 1l'élaboration de scs bascs de cal-

cul .

Finalement, lc total de la cornscmmation intérieure amortit assesz
bien les fluctuations de ses composantes et traduit la stabilité de

la consoumation globale entre 1958 et 1965.

Au sein de cette consommation, la consommation taxée des vins 4 O C
a subi une évolution sensiblement différente, le creux des annécs
1958-1959 ayant été rattrapé dés 1961 et largement dépassé depuis.
Cette évolution statistique ne doit cependant pas nous faire cublior
la modification intervenue lors de la récolte 1962 qui a intégré les
vins d'Alsace aux cinsg A O C alors qu'ils étaient. confondus aupara—
vant dans la masse des "autres vins". Cette simple modification de
la législation a eu sa répercussion immédiate sur les statistiques
fiscales utilisées et explique pratiquement & elle seulc 1'augmenta-

tion de la coasommation taxéec des vins 4L O C entre 1962 et 1963.

La consommation par tlte

Elle est déterminée habituellcment, par la division de la consomma-
tion globale par le total de la population frangaisc 8gée dc plus de
14 ans (population adulie). Compte-tenu dos réserves émisos précédem-
ment sur la valeur deo la consommation en frenchise et du fait que la
population frangaise &géc de plus de 14 ans n'est qu'une évaluation
entre deux recensementsy les chiffres de consommation moyenne de vin
par habitant et par an que nous avons pu relever a différentoes sour-
ces, nc sont pas tréc concordants.Bn divisant la consoumation inté-
rieure totale par le nombre de Irangais 8gés de plus de 14 ans an
ler janvier de la campagne correspondante, on obtient un chiffre qui
oscille entre 165 et 1751 par habitant et par an au cours des der-
niéres amées. Ces chiffres péchent cortainement par excés, puisque
le consume est considéré comme consommé mais permettent de constater
la relative stabilité de la consommation frangaise avec toutefois

une tendance récente a& la diminution.
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Tableau 21 - LA CONSOMMATIUN INTERISURL D& VIN EN

FRANCE

e R e

DEPUIS 1950

( non compris

1'Algdric)
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+ CUNSOMMATION

| TAXEE DS VIN

CAMPAGNS

1949 - 1950
1950 - 1951
1951 - 1952
1952 - 1953
1953 - 1954
1954 - 1955
1955 = 1956
1956 = 1957
1957 = 1958
1956 .~ 1959
1959 - 1960
1960 - 1961
1961 = 1962
1962 - 1963
1963 - 1964

VB H W w www ww w wh NN -

915
564
918
081

463
131

CONSUMMATION !
TAXEE DES AU-
TR3S VINS(hl)!

35
36
39
39
41
43
43
45
45
a1
42
42
42
42
A3
43

957
453
392
270
965
147
888
973
141
842

€91

226
355
691
360
156

542
300
100
192
084
879
884
830
004
563

492

197

476
216
059

1
*
1
!
|
1

'
1
)
t
1
!
1
i
1
1
!
1
1
1
1
1
!
1
]
i
|
l
!
I
i
i
1
1
1
[}
]
]
'
1
1
]
I
1
1
]
1

CONSOMMATION
TAXs TOTALE

45

46
47
48
48

( nl

)

CONSUMEATIUN' TOTAL DE LA
' CUNSOMMATION
! INTERIEURE(h1

on

FRANCHISE

9 572
14 364
13 413
13 245
12 531
15 550
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Tableauw 22 - CONSOMMATION ANNUBLLu PAR TETD

4
\
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consommation taxée + consommation en franchiso)

CAMPAGNES
1953 - 1954
1954 - 1955
1955 - 1956
1956 - 1957
1957 - 1958
1958 - 1959
1959 - 1960
1960 - 1961
1961 - 1962
1962 - 1963
1963 - 1964

_ _ CONSUMMATIUN TUTALE _ _ _
Ear adulte et Par habitant
par an ¢t par an

w 176 1 134 1
190 1 144 1
185 1 139 1
187 1 140 1
168 1 1251
169 1 1251
174 1 128 1
175 1 129 1
165 1 122 1
170 1 126 1
165 1 123 1
164 1 121 1

POPULATIUN EN

. - - - e e we e

| 35

MILLIERS D'HAB.

e e




5500/VI/66~F
- 69 -

o) La consommaticn de vin dans les différentes régions francaises

1)

2)

Les régions productrices de vins courants

Dans ces régions, la consommation taxée a évolué de la fagon sui-

vante depuis la campagne 1950-1951 (tabloau ci-contre).

Dans ces régions, la consommation taxée de vins courants a régulié-
rement augmenté de 20 & 25 % en 15 ans, tandis que la consommation
taxée globale augmentait sensiblement plus vite, ce qui dénote

pour ces régions, un accroissement assez important de la consomma-
tion des vins de qualité. Ces phénoménes proviemnent sans doute de
1'abandon de la viticulture par certains petits producteurs qui
achétent désormais leur vin de tous les jours et par 1'intér8t por—
té par les producteurs de vins courants pour les vins sortant de

1'ordinaire.

I1 y a peu de différsnce dans les évolutions d‘une région & 1l'autre,
et seule la faible avance prise par le Midi et le léger retard de
la Vallée du Rhéne, sont & noter, ainsi que la dépression enregis—
trée en 1960-1961, sauf dans le Sud-Oueste.

Les régions non productrices de vins courants

Le tableau ci-contre identique au précédent dressé pour ces ré-

gions, permet des constatations un peu différentes.

Par rapport & 1950-1951, la consommation taxée des régions non
productrices a augmenté moins vite que celle des régions produc-
trices. Seules la Bretagne, la Normandie et la région du Nord font
exception & cotte régle, car la consommation du vin y était moins
traditionnelle par suite de la concurrence du cidre et de la biére,

ce qui permettait une marge de progrés plus forte.

Par rapport & 1955~1956, par contre, la stagnation ou la régros-
sion de la consommation taxée totale est réguliére, sauf dans la
région parisienne ol la progression enregistrée reste trés faible
et inférieure & celle des régions productrices. Ce phénoméne est
encore plus accentué lorsqu'on ne tient compte que de la consom=-
mation taxée des vins courants, ce qui signifie que la consomma-
tion des vins de qualité a tendance & augmenter mais ne compense

pas la perte subie par les vins courantse
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Tableau 23 - LA CONSOMMATIUN TAXEE DAKS
LE3 Ru&ﬁnﬁ;5§6556555£i§3if?ﬁﬁé COURANTS

;CONSOMMAT ' CUNSUMMATIUN TAXEE ( Base 100 en 1950-51)

SR O o tomiovie L AR N Tase e A
) .\ TAXEZ BN ! 1955 =56 ! 1960 - 61 1 1963 - 64 ; 1964 - 65

1 1950=31(h1) | ; ; !

i {base 100) ! | i :
............................. |L'“"'"""""'"“"‘"":""""""""'"‘"""’T|'“"'""""“""""l"""'"""""‘"‘""‘}"""'""'"""'""'
VALLEE DE LA LOIRE ! 3 \ :

1 ] \ |

1 1 [} ] !

Total b2 777 000 1 126,5 Po118,0 1 124,31 129,9
VCC seulement i 2 568 000 1 122,2 L115,0 1 17,8 1 122,4

: ' [} : !

: : | ! i
SUD-OUEST ; i E l .

: | ‘ i '

Total | 3740000 1 115,9 b119,2 P 123,7 L123,3
1 . t

VCC seulement ! 3 512 000 ! 114,5 1o 118,0 1 120,61 120,6

‘ : ! ¢ ‘: |

| | 1 ) i

MIDI ; : 5 E f
1 ]

Total | 3086 000  111,8 L 107,4 127,81 130,9

VCC seulement i 3 002 000 |  110,9 L 105,9 P123,6 1 126,41
\ ! ! i \
: P 3 ! :
VALLES DU KHONS | . : : ;
: ' |

Total | 6198 VO | 118,7 L1131 1 120,71 18,7

VCC soulement ! 5 754 VU ! 119,1 bo114,3 1 121,11 117,6

: : ! : :

1 ! ] ! \

A ] N
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Cette désaffection apparente pour les vins courants, s'explique par—
fois assez bien en particulier par suite de la dépopulation dans le
Massif-Contral et la Brotogne, ou bien, pour 1l'Alsace et 1'Est, par
les modifications déja signalées concornant les vians d'Alsace qui

ont cessé de figurer dans los vins courants & partir de 1963.

EYMgractéristiques gualitatives de la consommation

Elles ne peuvent &tre connues par les statistiques, qui ne fournissent
que des quantités globales trés peu détaillées, sauf pour les appella-

tions d'origine contrdlée.

Pour connaitre les principaux types de vins courants, recherchés, un son-
dage récent a 8té effectud par le SOFPEXA et a donné les résultats sui-
vants

Le vin consommé habitucllement cn semaine par les Frangais, se répartit

ainsi sur 100 foycrs interrogés :

- vin rouge foncé 42 %
~ vin rouge clair 37 %
- vin rosé _ 4 %
~ vin blanc sec 2 %
- vin blanc doux 1%
- ne savent pas ou ne boivent pas de vin 14 %

Le vin rouge correspond donc & la grosse majorité de la demande en vins
courants, la coulcur plus ou moins foncée n'intervient qu'assez subjec-
tivement dans le choix du consommateur qui recherche surtout des vins

assez souples et de qualité suivie.

Pour le degré du vin consommé habituellement, la m&me enqudte a fourni

les résultats suivants pour la France entilre :

- moins de 10° 21 ¢
- 10 et 10°5 28 %
- 11 et 11°5 32 %
- + de 11°5 19 %
Tandis que dans la région parisienne, les proportions étaient les sui-
vantes :
- de 10° négligeable
10° 30 %
110 60 %

+ 119 10 %
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.
REGIONS §$X§§§ME§T}820r_““m_geyigﬁif?fgy_?ﬁff?uféﬁfﬁu189"3?“12?9112?1) ......... ]
=51 en hl 1 1955 = 56 ' 1960 - 61 1 1963 - 64 . 1964 - 65
........................ et SN SR S S
NORD S § § g é
Total I 2379 000 1 131,7 133,01 135,2 bo121,3
VCC seulem. | 2 092 000 i 117,1 L 123,91 120,5 L 115,0
" ! : ! E E
BRETAGNE & 3 ; ; E !
NORMANDIE 5 | | i
Total | 2982000 1 152,1 | 148,3 | 149,2 {149,3
VCC seulm. | 2 836 000 ! 147,3 | 144,4 | 145,3 ' 142,5
§ é i §
RIGION PARIS. ! : | 3 |
Total § 9 923 00V § 18,1 | 14,4 § 121,2 § 121,4
VCC seulem. f 9 326 0LV 5 15,5 i 11,0 g 16,2 E 17,1
ST & ALSACE | ! f § §
Total § 5 894 00U é 125,4 % 15,6+ 117,21 116,7
VCC seulem. | 5 682 000 4 123,7 | 110,6 g 105, 5 § 103,4
v ' ' " |
MASSIF CENTRAL § % | E !
Total 1504000 1121, 13,1 ? 114,1 é 111,8
VCC seulem. ! 1 495 LU0 1 119,7 : 112,41 12,9 P 110,7
| 5 | ? ?

R Tl TR L
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Los consommatours_parisiens omt donc terdance-i boira des vins plus-al~"
coolisés. Cela provient du fait que les vins & faible degré sont surtout
consommés par les agriculteurs et dans les régions de production, tandis
que les régions non productrices (Ouecst et Nord en particulier) consom—

ment également des vins de degré élevé.

Cette enqulte fait également ressortir que les vins courants sont en gé-
néral achetés en litres tandis que les vins de qualité sont plutdt pré-

sentés dans des bouteilles de 75 cl.

La distillation

Elle représente un débouché de 5 & 9 millions d'hl, selon les années avec
une moyenne de T millions d'hl entre 1960 et 1965.

Cotte utilisation englobe des produits trés différents, allant du Cognac
et de 1l'Armagnac aux alcools reoctifiés extra-neutres dont la fourniture est

volontaire ou obligatoire.

Le tableau ci-contre indique les différentes qualités de vins distillés au
cours des récentos campagnes. Les quantités distillées pour la production
du Cognac et de l'Armagnac sont assez variables, en fonction des récoltes

et du dogré moyen de cellcs—ci. Dans la région de Cognac, 85 & 90 % des vins
pouvant prétendre & l'appellation, sont effectivement distillés tandis que
dans 1l'Armagnac la proportion oscille selon les années, entre 10 et 40 %

’

avee actuellement une nette tendance & l'accroissemente

Los distillations de vins et de lies dc vins sont destinés & la fourniture
des prestations viniques obligatoires, & la consommation en franchise des
récoltants et & la production d'eau-de~vie de vin de qualité courante. Elle
sont égalemont fonction des récoltes et il est difficile de déceler parmi

clles une tendance particuliére au cours des derniéres campagnes.

Par contre, la distillation des vins hors quantum(1) ou des vins bloqués
est tributaire de 1'état du marché ou de la législation ce qui explique les
trés fortes variations enrcgistrécs d'une campagne & 1'autre. Cette distil-
lation correspond & la soupape de sureté du marché, soupape dont la tare

varie chaque année.

Les exportations

Elles constituent un débouché de 3 & 4 “illions d'hl selon les années.

a) les quantités

-

Los vins & appellation d'origine contr8lée (Bordeaux, Bourgogne, C8tés du
Rhéne, Alsace, etc..) ont vu leurs exportations progresser lentement mais

réguliérement au cours des six deornidres campagnes. Il en ost de ménme

(1) Voir plus loin le chapitre sur la législation viticole.



R

- 7% - 5500/VI/66-F
Tableau 25 =LA DISTILLJTIUN D“S VINS DE 1960 & 1965
( enhl)
e T s S ———— — ——

! ! v i i . {

1 1959 = 60! 196V = 611 1961 - 623 1962 - 63E 1963 - 64‘ 1964 - 65l
..................................... T T e aTe T P T T S AR

: : : | : ! 1
COGNAC P 1805 0001 3 Ved LLLT 2 644 ooo§ 3 826 LI 3 6U6 VLU 3 685 LOO %

K o s e e E E . RE - i :

t i ) H 1 1
ARMAGNAC L1157 000y 256 uous 84 uoo{ 42 0005 517 00U 266 ULV

! 1 1 ] 1 |

i : : s ,: a
VINS 12 310 0001 2 356 VLU 1 6U6 LUO I 1 643 LU 91T VOO 1 1 355 OLO
............................ ! 3 e . * .

l ' ‘ : : :

VINS HORS QUANTUM! E : ; : ;

' \ g ' \ S 1 2
OU BLOQUES ! 125 ()U(): 2 500 OO(): 110 UOU: 4) (J(.)U: 500 00U E 620 000

| | | ; : ;

! ! \ i 1 !

LIS DB VIN 11058 000} 1 10T 000 831 00U 1 434 004 1 411 00V ;1 141 VOO

H \ ]

: i i g : :
.............................. :._.M._‘.4.“_.-‘.“.,.“...,‘.-......—.H._.'_.._._._.._,-,‘.._...r_._...._.._....-.-.1..-,-.......-._.....-.‘_.n._...._‘_._._.
TOTAL | 6 055 L0} 9 263 0LV 5 275 000 7 373 Lod 6 951 LVO | T V6T VVO

. 1

5 i ! A : E

H | ! ) 1 — }‘
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pour les vins de Champagne et les mousseux. Parmi les vins AOC leos expor-
tations de vins d'Alsace paraissent plafonner ot cclles de Bordeaux et de

Bourgogne ont subi quelques & coups tandis que les vins des C8tes du Rhone

et les autres vins AOC ont progressé trés réguliércmente.

Les cxportations des autres vins autrement dit des vins courants qui re-
présentent la plus grossc part des importations ont subi au cours de ces
derniéres campagnes des fluctuations allant de 1 & 3 qui s'expliquent par
1'aide plus ou moins importante accordée par 1'Etat & ces importations et

par les besoins variables des clients traditionnels.

Les exportations de vins vinés ont également subi quelques variations en

fonction des bescins de notre principal clicnt 1l'Allemagne.

I1 en est de méme pour les jus de raisin dont la moitié de la production
environ est exportée et pour lesquels 1l'Allemagne constitue également le

débouché presque exclusife.

b) Prix

o o s s s

Le tableau des prix moyens des vins exportés vers 1'étranger (hors de la
gone franc) dressé pour les six derniéres années, fait apparaftre une
tendance & l'augmentation réguliére en Fr courants avec toutefois quel-
ques variations ducs & l'incidence de la qualité de la récolte sur les

prix pratiqués.

Compte~tenu de la présentation et de la meilleure qualité que coelle-ci
laisse supposer, les prix deos vinz en bouteilles qui ont &té isolés dans
lc tablecau ci-contre sont deux & trois fois plus élevés que les prix des

vins en futs.

Lc prix moyen des vins courants (autres -vins sans appellation) a subi
d'assez fortecs variations surtout dans la vonte en futs selon que 1'Etat
accordait ou non une prime & l'exportation. La variation de prix corres—
pond & peu prés & la prime accordée et se retrouve également sur les prix

des vins vindés de plus de 15°, destinds & &8tre distillés.

4. Les usages industriels

Ce pcstc recouvre tous les autres débouchiés de la produstion viticoles

Nous retrouvons parmi eux le jus de raisin ce qui explique que les exporta-
tions de ce produit ne soient pas comprises dans le total des exportations

de vins. Par contre, le vinage ne fait pas 1l'cbjet d'une rvbrigue particu-
liére dans les usages industriels car la totalitd des vins vinés sont exportéds

et se retrouvent donc dans le détail des exportatiocase
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Tableam 26 ~LES IXPORTATIUNS FRANCAISES Di 1960 & 1965

P S s P P P P T T P e T

( y compris vers 1'Algérie)
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SXPORTES

'JUS DE RAISIN

§ 1959 - 60
............................. b
BORDEAUX L 324 000
BOURGOGNE 1333 0w
COTES DU RHUNE 1 63 LuU
ALSACE L 37 000
AUTRES A U C | 5T 000
CHAMPAGNE L 123 000
MOUSSEUX L 36 000
AUTRES VINS | 1 415 00U
VINS VINGS D861 wou
TTRORL BBS VINS | oo o0
,

S U Y SN,

1060 - 61

e L L TR T T TRt o

366 000!
76 ouof

32 000

62 oou§
125 00U
40 00V

2 330 VLU :
1 034 0o

I
P
1
1
1
T

l
¥ s LT

130 VLU

i
]

333 8061 322
422 1671 364
o4 1470 99
32 819! 29
79 vBu!l 87
128 0301 132
42 292} 55

1 486 497‘1 896 ¢

815 000‘1 088

4 416 00013 423 838:4 077

326 ooo ‘“404

I
.
1
t
1
i
1
1
1

QLo




-77 - - 5500/VI/66-F

Tableau 27- VARIATIONS DE Li VALEUR UNITAIRE EN LITRE

ESETITIEARIT O S oosmmomooooemnas oot —

DU VIN EXPORTE A L'ETRANGER

LS it o B o g

(entre 1960 et 1965)

' ' 1 1 \ :
11960 1 1961 1 1962 1 1963 | 1964 . 1965
.................................. :...-......T..._.-."...........-...‘_.‘:.....-...._......._.-:_,...-..'....n-....4-..;.....-._._._..........-..}..-,..‘-..-._........
1 ! : ',
Vin do Chmmpagne | 11,51 | 11,60 ki - 11,69 k! 12,05 Fri 12,13 & | 12,40 k
Vin Mousseux U366 3,60 TR 0T 8ETTTTTE 98 PR
! ! ' | ! !
\ : ! : : : .
Vin CGironde bout. | 5,50 | 5,81 ! 6,72 | 6,32 | 7,02 6,70
' \ ) . 1
Vin Gironde fOts 1 1,84 | 2,31 | 2,27 | 2,08 | 2,34 ! 1,98
\ : : ! : 1
E ) i i i !
Vin Bourgogne bout i 5,92 1 4,15 5,17 6,13 | 6,76 b6455
t . t ! !
Vin Bourgogne ffits E 1,69 E 2,16 | 2,22 2,59 2,61 2,55
o : : : . i
Vin C.Rhdne Bout. i 4,79 1 3,85 4,52 5,08 5,81 ! 5,80
. § ! ‘ . :
Vin C.Rhbns fite 1 1,87 i 1,90 2,00 ! 1,94 2,42 Po2,05
1 1 | H 1
1 ] 1 ' 'f |l
S : 3 ? i ;
" Vin Alsace Bout. 5 2,76 1 3,41 3,62 ; 3,63 3,62 3,61
Vin Alsace fits 1 1,82 f1,83 1 2,14 L 2,39 1 2,25 Lo2,41
: : ) ' | !
- | ; ; : i
Autres VAC Bout. 1 4,46 | 3,84 L 404 3,67 3,80 ©3,96
1 \ i i
Autres VAC fGts 1 1,48 | 1,43 1 1,48 1,35 1,51 1,61
! E ! \ ! i
! . | | ! i
Vins Autres Bout. ! 1,68 bo1,45 1 1,53 1 1,68 | 2,27 L 2,15
Vins Autres fats | 0,65 | 0,61 1 0,64 ! 0,71 1 0,92 | 0,91
| ) b o 5 :
| ! : , - —
Vins Vindg =15 © ! - - 11,49 1 1,25 1 1,80 L 1,87
1 1 ! i
- Vins vinés +15 © ! - - 1,06 0,93 1,19 1,16
' 1 H ] R
' . i ' )
3“\

i
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1959 — 60 | 1960 - 61 [ 1961=62 | 1962~63 1963-64 1964-65
h~i;é;;;;;;m,mu ‘,“éég ............... ;gé .......... .W;;;“mam.wm;géﬂm"q‘ .““;;& .......... 47g
Jus de raisin 299 456 614 746 572 548 )
Concentration ‘363 246 61 282 820 204
Congélation 563 409 13 2117 1418 597 ;
‘Vinaigrerie 234 256 239 262 341 269
gz:zisdizdustrielq 1732 1655 1280 1961 3601 2094
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La production d'apéritifs (vermouths et mistelles) constitue un débouché
réguliérement croissant dans la production frangaise mais n'atteint pas
cncore 500,000 hl.

I1 en est de méme pour la vinaigrerie qui se contente dlenviron 250.CC0 hil,
le débouchd exceptionnel de la campagne 1963-1954 étant dfi & la mauvaise
qualité de la récolte.

La production de jus de raisin a subi au cours de ces dernidres années
quelques fluctuations, car aprés avoir été officicllement encouragée, les
facilités qui lui avaient ét8 accordées par la législation ont été suppri-

mées et ont transformé .sa progression en régressions

Les postes concernant lé congélation et la concentration correspondent da-
ventage A une disparition d'eau qu'a une utilisation réelle de vin. Ces
opérations sont en fait destinées & améliorer le degré moyen des récoltes
ce qui explique leurs fortes variations d'une carpagne 3 la suivante. I1°
est donc imnossible d'établir des prévisicns d'évolution a long terme de

ces utilisations.

III. LES MERCURIALES

4sprés avoir parlé des prix des vins exportés ou importés, il serait bon de se

peucher sur les prix gqui se pratiquent & la production.

Ceux-ci sont évidemment foriction de la qualité du vin et de la région de pro-

ductione

1+ Les vins de qualité

Pcur les vins de qualité, les cours sont parfois fixés avec une assoz gran-
de précision au début des vendanges, & la suite d'accords interprofessionnels.
C'est le cas en Champagne et en Alsacec. De méme le marché des vins doux na-
turcls est organisé avec prix de campagne et prix minimum de déblocage aprds
accord entre les producteurs et le¢ commerce. Le vin destiné & la production
du Cognac, voit également un prix indicatif fizé chaque année aprés discus-
sion entrec viticulteurs et distillateurs. Dans les autres régions, les prix
des vins de qualité sont intégralement soumis & la loi de 1lfoffre et de la
demandé, avec d'asscz fortes variations aussi bien & court qu'’a long terme
on'fongtion deula‘qualité du produit et des perspectives de la production

ou de la consommation. .
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Les cours pratiqués pendant les différents marchés sont cnregistrés, scoit
par des commissions officiclles (courtiers, chambrcs de commerce) soit
par des acheteurs ou des vendeurs bénéveles et publics, au fur et A mesure

dans la pressc spécialisée avec un commentaire sur les tendances du momente

Les vins courants

Leur cotation suit & peu prés les mlmes régles dans lee principales ré-
gions de production. Cependant, contrairement aux vins de qualité, dont

la producticn est localisée, los vins courants sont produits dans dc vas-—
tes régions et il est nécessaire que des produits similaires ne se vendent
pas avec des écarts trop importants en des endroits différents. La cota-
tion des vins courants sur les principales places de production, doit donc
&tre connue et suivie pour 8&tre répercutés & l'enscmble des régions pro-
ductrices et il existe pour ccla un indice des cours du vin & la produc-

'ti Uile

Indice du covrs du vin & la production

Cet indice est calculé 3 partir des cours hebdomadaires publics par les
différentes Chambres dc Commerce sur des grands marchés cu Midi : Beziers,

Montpellier, Narbonne, Carcassonne, Nimos, Perpignan ct Arles.

I1 ne retient que les vins de consommation courante rouges, & 1l'exclusion
des rosés, des blancs et des vins & appellation, d'un dcgré moycn de 9 3
10°5 pour avoir la possibilité d'enregistrer le maximum dc cotations au

cours des différentes campagnes et sur les différcntos places.

L'indice général est calculé chaque mois & partir des cotations hebdoma-
daires enrecgistrécs sur chaque place. Ces cotations hebdomadaires sont
des moyecnnes pondérées des cotations meoyennes par tranches de degré qui
fournissent par moyenne arithmétique simple la cotation mensucllce moyocnne

de la placce

Pour le calcul de 1'indice, la période de référcnce utilisée est la cam—
pagne viticole 1948-1949 qui concorde approximativement avec la période de
référence adoptée pour le calcul des principaux indices économiques fran-

gais .

L'indice général est un indice ponddéré en fonction du volume des vontes
pratiquées dans chacune dcs places. Pour comnaltre cc volume qui n'est

pas précisé lors de chague marché, les zones dfattraction des différcntes
places ont été détorminécs et le volumc choisi a é€té la moyenne des gquan-—
tités de vins sorties des chails des productours dans lcs zonecs au cours
des 5 campagnes encadrant la campagne de référence soit do 1947-48 & 1951~

52 inclus ce qui a donné la pondération suivante :
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Béziers 267
Montpellier 228
Narbonne 151
Carcassonne 137
Nimes 129
Porpignan 57
Arlos 31
Total 1,000

Cet indice général est calculé chaque mois et en fin de campagne ou 4'an-
née, une moyenne arithmétique simple permet d'obteonir un indice annruel ou

de campagnec .

L*élaboration de cet indice ost loin d'8trs parfaite, & la fois dans le
choix des places qui ne tient pas compto dos régions autres que le Midi,
dans le cheix du type et du degré, et dans les différontos pondérations.
I1 donne cependant une bonne approiimation des tendances du marché et
paralt préférable & d'autres indices, tels celui du prix du vin 10°-10°5
sur la place de Béziers, retenu par 1'INSEE; et disponible depuis mars
1954 seulement ou celui obtenu & partir des cours moyens pondérés des vins
de 9%6 & 10°5 par les commissions spéciales de cotation mises on place

depuis 1l'institution des prix d'intervention (1959).

Zvolution des cours des vins courants & la production

Le graphique ci-contre montre les évolutions de 1l'indice choisi depuis sa

création et au cours dés différentes campagnes.
En francs courants, le prix du vin & la production a évolué par périodes @

1) de 1950 & 1951 — dégradation rapide (marché excédentaire)
2) de 1951 & 1956 — stabilisation (mesures d'assainisscment)
3) de 1956 & 1958 - montée rapide (récoltes déficitaires)

4) en 1958 ~ 1959
5) de 1959 & 1965

chute brutsle (organisation du marché)

stabilité (marché réglementé)

I1 o donc été, semble-t~il, assez sensible au jeu de l'offre et de la de-
mende, dans le cas de marché libre et & la réglemeuntation chaque fois que
le marché a été organisé. Par contre, la qualité moyenne diflférente des
récoltes ne paralt pas avoir joué ua rdiec notable, mais il faut reconnaitre
que son erfet est estompé d'une part par la pondération de l'indice, et
d'autre part parce que cet indice mesure non les variations du prix de

1'hl, mais celles du degré/hl gui ne sont pas forcément en relation direc—

te avec le degré moyen du vin.
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5+ Conségquences sur les cours 3 la prcduction de 1'organisation du marché

Llors que sur un marché libre, la relation entre le prix du vin & la pro-
duction et la quantité récoltée prend une valeur importanie & cause de

la grande sensibilité du prix aux variations des récoltes, lorsque le mar-
ché est organisé, les mouvemeﬁﬁs annuels des prix ont beaucoup moins d'am-
pleur que ceux des récoltes comme le montre le graphique cité précédemment
dans lequel il faut beaucoup moins tenir compte des variations de 1l'indice
nominal que de celle de l'indice corrigé par les prix de détail qui donne
une idée beaucoup plus exacte du prix du vin en pouvoir d'achat donc en

francs relativement constantss

Si en 15 ans, le prix nominal du degré/hl de vin a augmenté de 36 %, 1'in-
dice de prix corrigé par les prix de détail permet de voir qu'en ce méme
laps de temps, le vin & la production a perdu prés de la moitié de son
pouvoir d'achat qui est retombé aprés la flambée de 1957-1958 au niveau
qu'il atteignait entre 1952 et 1955, c'est-a-~dire en période dc crise vi-

ticolce

Entre 1950 et 1959, c'est-a~dire dans unc période ol le marché du vin
était relativement libre en France, J. DUBOS p montré récemment que 1'in-
dice nominal des cours & la production In était 1ié & la valecur de la ré-

colte métropolitaine en milliers d'hl par la relation @

In = i‘:%-(-,.— (242 - 3,3x) + 28,3
dans laquclle In est 1l'indice nominal des cours du vin a la production
Id est 1'indicc des prix de détail

x la récolte du vin en millions a‘hl

Cette équation qui n'est plus valable actuecilement en période de marché
organisé, permet cependant de comparer 1l'indice théorique gu'aurait at-
teint le prix du vin en marché libre, toutes choscs restent égales par

ailleurs, & l'indice réellement atteint on marchd organisé.

Elle permet également d'estimer la tlexibilité du prix du vin c'est-i-
dire le rapport entre les variations relatives des prix et celles des ré-
coltes, qui était de -4,5 entre 1950 et 1959. Depuis, 1l'organisaticn du
marché ce rapport oscille centre -0,3 et =1, ce qui démontre lfefficacité
sur ce point des interventicns de 1'LEtat que nous allons maintenant étu-

-dier. X
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IV, INTERVENTION DE L'ETAT ET ORGANISATION DU MARCHE

Les bases de l'organisation actuelle du marché du vin, ont été jetées par
le décret du 16 mai 1959 qui a ensuite ét8 amendé par les décrets du 21

juillet 1962, 26 mai 1964, 31 aolit 1964 et 20 septembre 1965. Unc analyse
chronologique en a été dressée en préambule, mais il serait bon de repla-
cer los différentes mesures prises en fonction de la place qu'elles occu-

pent dans l'organisation actuelle du marché.

1. ETABLISSEMENT DU PRIX DU VIN

La base de cette organisation repose sur la fixation du prix du vin par

1'Etat. Depuis le 16 mai 1955, le prix & la production du vin rouge de

consommetion courante de 10° loyal et marchand cst fixé par un décret

qui doit étre pris avant le 15 octobre.

Lc prix ainsi fixé est le prix de campagnc qui devait se rapprocher

d'un objectif fixé pour 1961-62. Pour que ce prix soit effectivement
respecté, des limites inférieures et supérieures sont fixécs ot ne doi-
vent pas s'écarter de plus de 8 % du prix de campagne. Ces limites

constituent les prix d'intervention qui déclenchent lorsqufils sont

atteints, les mécanismes d'intcervention.

Le graphique ci-contre retrace l'évolution des prix de campagne et d'in-
tervention depuis l'organisation du marché et parallélement celle du

cours moyen & la production du vin rouge de 10°.

fu vu de ce graphique, il est possible de constater que le cours récl
du vin s'est tenu trés souvent, soit en dega soit au deld des prix mi-
ninum et maximum d'intervention et rarement a proximité du prix de cam-
pagne fixé ce qui semble prouver que la régulation recherchée a été re-

lativement imparfaite.

I1 est bon de remarquer également, avant d'aborder 1l'étude proprement
dite des mécanismes de régularisation, que ceux-ci ont été mis en place
pour le vin decux ans environ aprés ceux des céréales, de la viande et

du lait qui datent de septembre 1957, époque durant laquelle le prix

du vin atteignait des niveaux records & la suitec des mauvaises récoltes
de 1956 et 195T7. Par contre en 1959, le prix du vin était retombé autour
de 5 Fr le degré/hl, soit en pouvoir d'achat, & un niveau voisin de ceux
de 1952 & 1955 et lo prix d'objectif pour la campagne 1961-62 avait été
fixé & 4¥Fr80 le degré/hl, clest-a-dire inférieur au prix dc campagnc de
1959-60 fixé & 5I'r25.
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Cette fixation du prix d'objectif,bdénotait donc l'intention de 1'Etat

de figer les prix du vin pendant 3‘ans au nivoau prdtiqﬁé 4 ce moment-l1d
ot la mesure aurait réussi sans le déficit important de la récolte 1961
qui emp8cha les cours réels do se trouver au niveau ou en dessous du prix

minimum.

Cetto mesure présente de plus pour l'Etat,,l'avantage a'une intervention
presque souveraine sur le marché. Le prix est, en effet, fixé sur rapport
des ministres des Finances et de l'Agriculture et aprés simple avis de
l1'Institut des vins de oénsommation courante agissant en tant que Comité

National Interprofessionnel, alors que los mesures d'assainissement sont

presque entidrement supportées financidrement par les producteurs eux-mémes.

FIXATION D'UN QUANTUM

En méme toemps que le prix de campagne, est fixé de la m8me maniére le vo-

lume de vin auquel il s'applique (quantum). Ce quantﬁm correspdnd "aux

quantités" de vin estimdes nécessaires pour assurer 1l'approvisionnement
normal du marché et satisfaire notamment les besoins de la consommation
en nature, de la production des eaux-de~vie & A O C et des diverses uti-

lisations industrielles.

I1 s'applique sur la récolte totale ot un décret pris avant le ler jan-
vier fixe en fonction de cette récolte "la part de la récolte que chaque
viticulteur peut commercialiser au cours de la campagne au titre du quan-

tum" .

Le reste de la récolto est déclaré "hors quantum". Ce hors quantum, com-

prend obligatoircment ¢

e) los quantités produites au deld d'un rendement de 100 hl/ha
b) les quantités produites au deld du rendement maximum autorisé des vins
40C ou VDGS '

¢) les quantités blogquées dans los chais par lo décret do campagne.

Ces quantités peuvent &tre affectées

a) & un stock régulateur & concurrence de 8_§illions d'hl jusqu'en 1962
et de 10 millions d'hl de 1962 & 1964.

b) & l'exportation : de jus ou de mouts d¢ raisin

de vins de consommation courante
‘ de vins wvinés :

¢) & la production de jus de raisin

a)

c)

[

la distillation volontaire

jold

la consommation des viticulteurs.
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1a récolte hors quantum a été la suivante :

1959-1950 48 millions d'h1(1) 33 %
1960-1961 50 millions a'hl(1) 33 % (40 % pour + 1000 hl)
1961--1962 50 millions a'hl(1) 15 % (20 % pour + 1000 hl)

1962-1963 50 millions d'hl 20 % (35 % pour + 700 hl)
1963--1964 50 millions d'hl 15 ¢
196 4~1965 Plus de quantum Vins bloqués

15 % de la fraction entre 100 et 300hl
20 % de la fraction entre 300 et 1000hl
30 % de la fraction sup. & 1000 hl.

Ce tablcau montre l'évolution de la réglementation au fur et & mesure des
campagnes. A partir de 1962 et & la suite de l'indépecndance de 1'Algérie,
lo décret du 21 juillet 1962 a Al fixer un quantum national ne comprenant

plus la récolte algérienne mais tenant compte des prévisions d'importations.

Enfin dopuis le iécret du 31 aofit 1964, les notions de quantum et de hors

.quantum ont fait place & colles de vins libres et de vins blbqués qui re-

couvrent & peu prés lecs mémes définitions. Seule l'utilisation des vins blo-
qués différe trés senciblement de celle des vins du hors quantum, puisqu'ils
ne peuvont avoir aucune utilisation, méme pas la consommation cn franchise
des récoltants pendant la durée du blocage. Cette modification de la légis--
lation a été impocée en particulier, par les réclamations de nos partenai-

res du Marché Conmim, car le systéme antérieur correspondait & une aide

directe aux cxpariations de vins courants par le biais de la compensation.

FOMTTET AT 1N,
Sygmiem DYool
——r—a e = 2o s et

SMSATTION QUATTUM [TORS QUANTUM

a) Jueguien "H02

Dans 12 ddccet du 16 mai 1952, 1'article 16 prévoyait en effet, que
"les quantités de vin, de Jus ou de mouts de raisin, incluses dans le
guoatun qui avront été exporitdcs, pourrcat &tre compensés & due concur-

rence par des quantités hors quanium'.

Avtr-ment dit, le commerce exporitateur avait la possibilité de se réap-
previsionner sur le marché en vins d'unc catégorie particuiiére (hors
quandum) dont le prix était inférienr de moitié au prix officiel des vins
du gusntums. Les limites du prix des vins du hors gquantum, était en erfet,
fixées indirectcment par le législateur par le biais du prix de 1l'alcool
provenant de la distillation de ces vins (157 & 174 Fr 1'hl d'alcool pur)
et du prix de basc retecun pour les warrants sur ces mémes vins placds en
stock régulateur (3Fr25 le degré/hl).
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Ce systéme put fonctionner juséu'& la campagne 1961-62, -c'egt-d~dire: -
tant que les quantités hors quantum n'étaienf pas nécessaires ponr =
provisionner le marché intérieur. A la suite de la récolte déficitairc
de 1961, le stock régulateur dut &tre 1ibéré et la compensation joua
sur 2 hectolitres de vin pour'1 hectolitre de jﬁs de raiéin, de mistel-
les ou d'apéritifs et pour l'exportation d'1 hecto}itie de méﬁtg_Malgré
ces mesures, les cours des vins hors quantum s'élevérent jusgu;é;4F;50
le degré/hl, ce qui ne laissait plus qu'une marge inférieure & 1 Fr par
degré/hl pour le commerce transformateur ou exportateur qui fut obligé
de conserver en portefouille des "droits de compensatibn" auxque;s le
FORMA (1) accorda une garantie minimum de 10 Fr par hl de droit existant
au 31 mars 1962. - ' V

Pour remédier & cet état de fait, le décret du 21 Juillet 1962 limita &~
3 mois la validité de ces "droits" qui prirent ainsi un caractere off1~
ciel et par suite de la trés grosse récolte de 1962, le décret du 28:nof

vembre 1962 institua le volant compensateur.

A partir de 1962

“La création du volant compensateur consiste & renforcer le systéme de

compenSation prévu en 1959, enrpfficialisant d'une part le'“drbit de
compensation" et en garantissant d'autre part & ces droits une contre-
partie en vin par l'obllgatlon faite aux producteurs d'affector a cette

compensation (volant compensateur) :

1) les quantités produites au deld d'un rendement‘dé»100fhifﬁa- |

2) une partie fixée chaque année des autres quantités hofs Quénfum.' 

Une part des 1mportations de 1l'Algérie devenue 1ndependante et des impor~
tations exceptionnelles éventuelles, peuvent également étre placees dansg.

le volant compensateur.

Les viticulteurs sont, de plus, obligés d'acheter avant une date llmlte,v;
des droits de compensation pour une fraction de leur recolte, placée en

volant compensateur. . - 5.‘¥5l;;¢gf;;u.;ﬂu;:; Lol

Les quantités de vin 1nscr1tes au volant compensateur ot produltes Par FE

les v1tlculteurs métropolltaans, se sont élevées & 3 -

 2.777.000 hl en 19621963 :
690.000 hl en 1963-1964.'

(1)FORMA : Fonds d'OrIentatlon et de régularlsation des marches ‘agricoles”

N o
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Aa 31 décembre 1964, & la suite de ia suppression de la compensation par
le décret du 31 aofit 1964, les 205.000 hl de ces vins du volant compensa-
trar qui restaient en stock chez les producteurs, ont été bloqués jusqu'a
la fin 1965.

Lés droits de compensation se sont négociés au prix de 15 & 20 Fr. 1'hl
jusquten 1964, mais a'la‘suite de la suppression du volant compensateur,
les derniers ont dfl 8tre apurés fin 1964 et début 1965 par des importa-

* tions de vins d'Algérie.

4. Mécanisme de soutien du prix fixé

Pour tenter de maintenir le prix des vins libres ou des vins du quantum entre

les limites fixées chaque année, les décrets d'organisation du marché du vin

ont mis en oeuvre plusieurs mécanismes.

a} Echelonnement des sorties

b)

PErtre la récolte et le ler janvier de 1'année suivante, les viticulteurs

ne peuvent mettre sur le marché qu'une quantité limitée d'hectolitres

par hectare (10 & 20) avec un minimum de:30 hl par exploitation. Cette
gimple mesure permet & 950.000 déclarants de récolte sur 1.200 & 1.250.000
de n'étreApas>gqncernés par la réglementation du marché du vin et & 9 &

10 millions d'hl de vin de consommation courante d'dtre théoriquement 1li-

bérés car, en fait, beaucoup de ces petits producteurs sont des autocon-

sommateurs de vin et une faible proportion de ces vins est réellement ven-

due sur le marché.

A partir du ler janvier et pour les 250 & 300.000 producteurs qui restent

_concéfhés, la libération du solde des quantités disponibles s'effectue

tous les deux mois en 4 tranches égales - Les transferts dféchelonnement

qui permettraient au commerce de passer une partie de son stock outil en

‘vin non 1libérés sont interditse.

Ceci reste la régle tant que le prix du vin se maintient entre les prix
minimum et maximum. ‘

Relations entre échelonnement des sorties et prix

Le rrix du vin rouge de 10° loyal et marchand, est observé par des com-

missions offlclelles de cotatlon, sur chacun des marchés de Nimes, Mont-

- pellier, Béziers, Narbonne et Perplgnan, plaoae du Midi exclusivement) .

Ces commissions dites commissions sp661ales publlent chaque semaine les

cours moyens pondérés des vins rouges de 9 & 11° avec le degré moyen re—

.levé et la gquantité sur laquelle a été établie le calculs Elles compren—

nent des représentants de commerce, de la profession, de l'administration
et de la presse et ne peuvent publier de cours que lorsque le calcul por-
te cur au moins 1.500 hl.
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Si, pendant le mois précédent la libération d'une tranche des cours con-
statés pendant deux marchés consécutifs et sur deux m8mes places sont in-
férieurs au prix minimum, la libération de la tranche est retardé d'un

moise

Au contraire, dés que le prix maximum est dépassé deux fois consécutive-
ment sur deux places de cotation, la tranche suivante est immédiatement
libéréee Si le prix maximum est dépassé quatre fois consécutivement sur
deux places, la totalité du vin libre eét immédiatément libérée.

Par contre, si le retard & la libération d'une tranche ne permet pas au
cours de remonter au-dessus du prix minimum, les vins libres peuvent &tre
retirés du marché par contrat de stockage.

Stockage sous contrat

1) Les vins libres ou du gquantum

Ils peuvent 8tre stockés & condition de répondre & certaines normes ana-
lytiques et par quantités au moins égales & 100 hl. Le stockage dure

tant que le contrat passé avec 1'Etat par 1'intermédiaire de 1'I V. C ¢(°)

n'est pas dénoncé et aﬁ‘plus tard jusqu'lau 31 décembre de l'année en

Cours s

Le financement des frais de stockage est assuré par le versement par
1'Etat d'une prime par hl et par mois. Cette prime a varié de 0,25 &
o} 325 Fr au cours des derniéres campagnes et les quantités stockées

sont données par le tableau sulvant s
Tableau 29 ‘

Campagnes Quantités,stockées

on fin do campagne “Prime de stookage

1959-1960 1.270.000 hl - 0425 Fr par hl et»par.mois

libres + bloqués
1960-1961 300.000 hl " 0,30 Fr par hl ot par mois
ST prime de transport de 1 20Fr/hl
1961-1962 Pas de stqckagéf_ . (cours au dessus du minimum)
1962-1963 1.505.491 hl | 0,315 Fr/hl et par mois

prime de transport 0 »25 Fr/hl +
| . : -0, 011 Fr par km ct par hl
*1963-1964 1.744.890'n1 | 0,325 Fr/hl et par mois.

o ' o B "‘Prime de transport 0, 25 Fr/hl +

. | " 0,011 Fr par km et par hl

1964-1965 1.715.557 hl 0,325 Fr/hl et par mois
Prime de transport 0,25 Fr/hl +
0,0115 Fr par km et par hl

(1) I V C C : Institut des Vins de consommation courante
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En sus de la prime de conservation, une prime de transport a été assez
souvant accordée pour permettre le déplacement des vins stockés en vue

du logoment de la récolte suivante.

Ces mesures de stockage ont touché presque exclusivement des vins rouges
logés dans des caves coopératives situées dans la région méridionale
et un peu dans le Sud-Ouest.

11 est bon de remarquer au passage, quc cette mesure est la premiére

que noﬁs rencontrons dans la réglementation ou intervienne le finance-
ment direct de 1'Etat, exception faite du rachat au commerce de droits

de compensation non utilisés au 31 novembre 1962 (782.000 hl & 18 Fr/hl).

Les vins faisant 1'objet d'un contrat de stockage bénéficient également
d'un taux préférentiel pour les warrants accordés par la Caisse Natio-

nale de Crédit agricole.

2) Les vins du hors quantum

Ils ont été woumis pendant leur existence & peu prés aux m8mes régles
de stoékage pour constituer dans ce cas, le stock de sécurité dont le
plafond avait été fixé 3 8 puis 10 millions d'hl. Seuls les warrants

qui leur étaient accordés, portaient sur une valeur du degré/hl infé-

rieure 3 celle des vins libres (3Fr25 le degré/hl seulement).

Le stock de sécurité qui s'élevait & 3.400.000 hl au 31 aofit 1961, fut
intégralement 1ibéré et placé dans le quantum durant la campagne 1961-
1962.

Le stock de sécurité 1961-1962 s'éleva & 1.017.000 hl et la prime de

stockage fut pbrtéé a4 OFr37 par hl et par mois. En 1962-1963 la quanti-
""" © +é minimum pouvaat 8tre stockée fut abaissée de 100 & 50 hl et le stock

régulateur put s'élever 3 4.105.000 hl. I1 fut réintégré dans le quan-

tum entre octobre et décembre 1963.

En 1963, la prime de stockage s'éleva & 0,38 Fr. par hl et par mois,
mais le stock ne fut que de 172,000 hl.

Enfin en 1964-1965, avec la disparition des hors quantum, le stockage

des vins bloqués s'est accompagné d'une prime de etockage identique &

celle des vins libres de 0,325 Fr par hl et par mois et le stock régu~
1afeur~a»atteint 1.760.229 hl, les contrats pouvant 8tre résiliés sur

jusitificatiog dfunemoffré d'achat & 5,40 Fr. le degré/hlo
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A travers leos diverses fluctuations ‘dues aux cqnditlons du marché le
stook régulatour n'a donc jamais atteint leo plafond de 8 & 10 millions

d'hl qui Tui avait été fixé et qul, seul, pouvalt parer au deflult
d'une récolte telle que 1961.

Parallélement aux mesures do stockage sous contrat qui permettent le

- maintient des cours, des contingents de distillation ont également été

d) La

ouverts dans le m&me but.

distillation

1)

Les vins libres ou du guantum

La distillation des vins libres ou du quéntum, a été autoriséévlorsque
certaines récoltes avaient produit des vins ne faisant‘pas le degré mi-
nimum ou de conseorvation difficilé, ot afin qﬁe ces vins médiocres ne
viennent pas poser sur les cours ou ontrainer des difficultés de logoe~
mente Les alcools obtenus par cette distillation ont été livrés au ser-
vice des alcools ot payés au prix des alcools viniques (de 107 & 127
Fr/hl) mais chaque hl d'alcool fourni permettait de replacer un volume

de vin hors quantum dans le quantume.
La distillation des vins libres a porté sur @

- 783 000 hl en 1959-1960

= 987.000 hl on 1960-1961
- 350.000 h1 en 1964-1965.

Durant cette dernidre campagne, la dlstlllation des vins..a été assortie
d'une prime de 156 Fr par hl d'alcool pur. Le financement de cette
prime a été assuré par les importateurs gqui:ont du verser & 1'I V C C,
15 Fr par hl de vin algérien importé & la suite de l'ouverture d'un

contingent spécial.

Les vins du hors guantum

_Pendant toute la durée du systéme quantum - hors quantum, les vins du

 Fr/ul.

hors quantum ont pu &tre librement distillés par leurs détenteurs.

L'alcool provenant de ces vins était payé par le service des alcools
un peu plus cher qne 1l'alcool des prestatlons v1n1ques, s01t entre 157

-De plus, durant la campagne 1960—1961 - 500,000 hl de vin du hors quan=-

tum placés sous contrat de stockage, ont été distillés et payés avec
une majoration de 151 Fr, portée ensuite & 191 Fr par hl d'alcool pur.
Cette majoration a été accordée par le FORMA pour correspondre au mon-
tant des warrants accordés sur ces vins (3Fr25 par degré/hl).



e)

f)

5500/V1/66-F
- 93 - :

Mesures diverses

A c8té de ces mesures intervenant au cours de chaque campagne pour ten-

ter 3¢ maintenir le prix du vin entre les limites fixées, il faudrait

également citer d'autres mesures tendant au méme but, et prises en fonc-

tion de 1'évolution du marché. Parmi elles, car il est bon de savoir
que sont publiés chaque année une cinguantaine de décrets et d'arrétés
concernant la réglementation de la viticulture ou du marché du vin,

nous retiendrons

1) des aides financidres pour la construction de cuverie de stdckage'

2) des pers destinés & encourager la fabrication des jus de raisin

3) des assouplissements de la législation pour les viticulteurs victimes
de calamités _ ‘

4) 1a régleméntation des importations de vins d'Algérie,de Tunisie et

du Maroc.

Malgré tous nos efforts pour essayer de synthétiser la réglementation
récente du merché du vin, nous avons conscience que celle—ci risque
encore d'apparaitre trés complexe pour le lecteur non familiarisé avec
la 1égislation frangaise en la matiére, qui reste cn perpétuelle évolu—

tione

Clest ainsi que des décrets récents intervenus en 1966 dénotent la vo-
lonté actuelle du législateur de participer financidrement au maintien
des cours entre les limites fixées. Ces mesures concernentnl'attribution
d'une prime spéciale pour un contingent de distillation destiné & élimi-
ner certains vins médiocres pesant sur le marché, et la garantie de

bonne fin de contrat accordée & cértains vins bloqués placés sous contrat
de stockage, afin d'inciter les producteurs & approvisionner le stock

régulateur.

Mesures visant & 1'améliocration de la qualité

A coté des mcsures proprement destinées au maintien des prix fixés, il
faut mentionner, pour &tre complet, que chaque décret pris pour organi-
ser lc marché du vin, a prévu l'amélioration & court ou & plus long

terme de la qualité moyenne des vins produits.

Parmi ces mesures, les prestations viniques permettent l'élimination du

marché des vins de lie et de presse par l'cbhbligation faite & la plus gran-
de majorité dos producteurs de fournir annuellement une quantité d'al-

cool proportionhellebé leur récoltc.
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De mé&me, selon les années, le degré minimum des vins a été modifié en
fonction de la qualité moyenne. La désacidification ou le sucrage de

certains mouts ont également été autorisés au cours de certaines cam-
pagnes et a4 la teneur maximum en acidité volatile et en anbydride sul-

fureux ont été modifiées.

Parmi les mesures & plus long terme, celles touchant 1'encepagement
(interdiction ou introduction de certains cépages), le contr8le des bois
¢t plants de vigne, l'autorisation de plantations nouvelles et le trans—-~
fert des droits de plantation, permetten* une amélioration d'ensemble

de 1a qualité du vignoble frangaise.



CHAWITRE I

LA PRODUCTION DU RAISIN

DE LA VENDANGE ET DU MOUT
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A . LA VALLEE DE LA LOIRE

I. TECHNIQUE DE PRODUCTION

1.

2.

3.

Les exploitations viticoles

La Vallée de la loire se caractérise par des exploitations viticoles de

‘petites dimensions et pratiquant la polyculture méme dans le cas d'exploi-

tations qui commercialisent leur production (voir pe 38).

Le nombre d'exploitations viticoles spécialisées est trés faible et con-
cerne des exploitations orientées vers la production de vins de qualité
(exploitations ayant plus de 15 ha de vigne). La plus grosse part du
vignoble est représentée par des ex@loitations ayant 1 & 3 ha de vigne
(voir pago 40) et pour lesquelles le vignoble constitue moins de 50 % de
la S 4 U,

Compte~tenu de ces éléments, ces exploitations dont la SAU est relative-
ment importante, sont la plupart du tomps equipées d'un tracteur et par-
fois méme d'un cheval et d’un tracteur . '

Encépagoment

Dans cette région, les cépages les plus couramment emﬁloyés sont en rouge,
le Gamay, le Crolleau et le Cabernet et en blanc, le Chenin, le Muscadet

' é% le COros plant,.cfé§?75~dire des cépages préccoces et adaptés aux condi-

tions écologiques ‘de la régioﬁk,

Conduite du. vignoble

Ces cepages sont plantés en rangées dlstantes de' 1m40 & 1m90, les cops

etant séparés de 1m & 1m10 sur la rangee. La densité de 'plantation varie
donc de 4.700 & 7.000 souches hectare. I existe dans la région quelques
raros essais de plantations & faible den51té (2.500 souches/ha) obliga-

~ toirement palissées alors que les vignes classiques sont menées soit en

'gobelets non. pallsses SOlt pallsses a-des hauteurs varlables (de 1 3 4
fllS) . ‘

Les V1gnes en ‘gobelet sont taillees a coursons et les: couches portent de

6a 12 youx ‘suivant 1'8ge et la. vigueur. Los vignes palissées sont menées

en taille GUYOT simple ou double et portent albrs de 10 & 20 youx, mais
dans ce cas la densité de plantation est plus faible qu’en. gobelet.
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II. REINDEMENT DJ VIGNOBLE

Les rendements obtenus dans la Vallée de la Loire au cours des 6 dernidres
annéos sont données par le graphique ci-contre qui concerne d'une part, les
vins courants, ot d'autre part l'ensemble des vins. Les rendements de vins
de qualité dépendont beaucoup de la région de production ct du type de vin
produit et la moyenne de ces différents rendements aurait peu de significa-

‘tion.

Les rendoments moyens maximum autorisés pour les principales appcllations

de la région ont été indiqués & titrc indicatif au bas du graphique ci-apreés.

Si 1l'on excepte 1l'annde catastrophique de 1957 on se rend compte qu'au cours
des 6 dernidres récoltes, les rendcments ont fluctué entre leurs limites
extr8mes que l'on peut situer pour la région entre 27 et 54 hl/ha soit du

simple au double.

Malgré le pourcentage non négligeablc de vins de qualité, le rcndcment moyen
global n'lest que trés peu abaissé par rapport au rendement des vins courants
seuls, ce qui tend & prouver que la qualité des produits n'est pas en rela-

tion directe avec le rendement obtenue

A coté de ces rendemonts moyens globaux relativement faibles il est bon de
comparer les rendements obtenus par des exploitations de la région tenant

une comptabilité.

Tableau 30

1962 1963 1964
Nombre d'expl. 21 24 20
Rendem. moyen 56,6 45,1 45,6
Rendeme minim. 12,9 17,2 18,0
Rendem« maxime 88,8 65,1 14,8
Rende moys rég. 50,1 | 38,2 34,6

Ces exploitétions dont le niveau technique de production est meilleur que
celui de l'ensemble de la région obtiennent des rendements supérieurs de
10 3 30 % & 1a moyenné régionale. Quant aux rendements exfrémes on s'aper-
goit que les minima sont régulidrement situés en-dessous de 20 hl/ha et -
qu'au contraire les maxima dépassent de plus de 50 % le rendement moyen de

la régione
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Graphique 13
RENDEMENTS MOYENS EN HL/HA
-VALLEE DE LA LOIRE-
h1/ha
60
l\53.0 /\&&
0 50, 4 \\ \
A0
S~ \35,1 ‘__37.16 Vins de consoamation courante
st Ensemble des vins
3,6 35,5
0 |
a1
oT 1 ! ] 1 1 []
1960 1961 1962 1963 1964 1965
[ CEE-DG V1-6809,152
Rendement maximum autorisé pour les Rendement de l'ensemble des vignes
principales appellations de la Vallée depuis 1950
de la Loire C.C.ROUGES
- VOUVRAY-MONTLOUIS Ls HL/HA 1950 4,5 HL/HA .
- BOURGUEIL-CHINON 4O HL/HA 1951 32,9 "
- TOURAINE - 4s HL/HA 1952 36,9 "
- ANJOU-SAUMUR blanc 4s HL/HA 1953 k5,5 n
"o Touge 0 Aljma | 195 36,5
- COTEAUX DE LA LOIRE 30 HL/HA 1955 | 373 "
- COTEAUX DE L'AUBANCE 30 HL/HA 1956 39 "
- ROSE DE CABERNET 40 HL/HA 1957 7,4
- MUSCADET 40 HL/HA 1958 30,4 m
- GROS PLANT 50 HL/HA 1959 2945 "
- COTEAUX DU LAYON 22 a 30 HL/HA 1960 50,4 m
1961 27,7 "
1962 50,1 "
1963 38,2 "M
1964 34,6 n
1965 35,5 "
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III. MAIN-D'OEUVRE ET MECANISATION

1.

Mécanisation

La viticulture de la Vallée de la Loire étant donné ses structures et sa
densité de plantation, n'est venue que relativement tard & la motorisa-
tione. Elle a du attendre l'apparition des tracteurs vignerons étroits et
des motoculteurs, ou bien adapter les Scartements de son vignoble au maté-

riel de grande culture qu'elle possédait déja.

Actuellement il est presque impensable de cultiver la vigne sans moyen de
traction mécanique, mais dans cette région la traction animale n'en a pas
disparu pour autant et nc s'éliminera que lentcment comme le montre le

tableau suivant, concernant un groupe d'exploitations suivies en Gestion.
Tableau 31

1962 1963 1964

% dlexploit. motorisées 90 % 96 % 100 %
9 dlexploit. av. traction

aninale 16 % 19 % 45 %
% d'exploit. av. traction

animale seule 10 % 4 % 0%
% d'oxploit. av. traction

mécanique scule 24 % 21 % 55 %

La main-d'ocuvre

La plupart de ces exploitations sont des exploitations familiales qui
n'emploient qu'occasionnellement de la main-d‘'ceuvre salariée en parti-
culier au moment des vendanges. Cetto main-d'oouvre familiale est le plus
souvent constituée d'un permanent masculin et d'un temporaire féminin ou
masculin fournissant 1'équivalent d'une demi unité travailleur. Il est
difficile de dire que cette main-d’oceuvre est spécialisée puisque 1l'ex—
ploitation elle-méme l'est rarement et il serait plus exact d'‘'affirmer
que les travaux du sol, la taille et les traitements sont effectués par
le chef d'exploitation ou la main~d'‘'oeuvre permanente masculine tandis
que les travaux accessoires sont confiés & la main-d'oeuvre temporaire

ou féminine.
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3. Surfaces cultivées

Les hectares de vigne pouvant 8tre travaillés par unité travailleur va-

risnt en fcnetion du pourcentage de vigne dans la SAU

Tableau 32 ; % de vigne dans | Ha de vigno par | % de M.O.
la S AT UTH permanente
20,1 3.21 84 %
25,0 2,17 95 %
25,5 2,03 ' 78 %
29,4 2,22 96 %
31,6 3,21 80 %
32,9 4,26 86 %
34,4 | 2,58 93 %
39,0 2,69 89 %
40,5 3,91 82 %
42,4 2,94 75 %
42,4 530 72 %
50,9 3,82 93 %
57,9 4,94 75 %
90,5 5,12 ?
91,9 3,35 .12 %
100 4,00 83 %
100 6,24 ?
100 6427 65 %

Les chiffres ci-dessus relevés en 1964 montrent qu'au-dessous de 30 %
de vigne dans la SAU une unité-travailleur ne cultive guére plus de

2 ha alors que ce chiffre monte 2 54 6 ha dans des exploitations vi=-
ticoles spécialiséés qui sont alors 6bligés de faifo aprel & la main-

d'oeuvre temporaire dans la proportion d'un tiers & un quarte.

4. Les temps de travaux

Dans la Vallée de la Loire les temps de travaux sur vignes considérés

} comme techniquement valables varient dans les proporticns suivantes
Tableau 33 ’ '

TRAVAUX ;(F' _ Heures/ﬁgg;ﬁa~es ‘
. Lini e MC"! =) Ma}(]_ ©
Travail du sol 5T,- 67 84y~
Taille et travaux en vert 1344~ < TR - 220~
Traitement 15, 185= 20,
Fumure et entretien 125 15~ 185~
Vendanges 118,- 16C,= 268 ;-
Total 336,~ 408 g= 610,
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Ces chiffres dépendent de la structure du vignoble et les temps minimum
ou maximum ne sont pas systématiquement le fait des mémes types d‘exploi-~
tations. Il faut ajouter a4 ces travaux, tous les temps de travaux divers
non directement affectables (travail de direction, entretien du matériel,

améliorations foncidres, etc.s).

Enfin ces temps sont des temps moyens sur plusieurs années et le travail
minimum est parfois classé au-dessous des normes techniquement accepta—

bles par suppression de certains travaux a4 la suite de circonstances par—

ticulidres (intempéries, maladie, panne, etce.).

Lc tableau suivant ne donne plus des moycnnes mais les temps réellemont
observés au cours des deux cu trois derniéres années sur quelques exploi-
tations de la région ayant des structurcs trés différentes. Ces résultatc
qui ne sont pas forcément représentatifs de la diversité des situations,
donnent cependant un apergu de ce qui se passe réellement sur des exploi-

tations considérées comme techniquemsnt valables et juctifient pleinement

les remarques précédentes.

I1 permet de constater que la culture de la vigne ne différe pas sensi-

blement que les exploitations soient mixtes ou essentiellement viticoles.

Les différences observées d'une année & l'autre sur un travail déterminé
et qui sont fonction des conditicns de travail de l'année s 'annulent
presque entiérement au niveau de la somme des travaux de l'année, ven-—

danges non comprisese.

La source des variations les plus importantes est en effct constitude

par lcs vendanges qui sont en général proportiomnelles au rendement de
1'année. Le nombre A'H1 récoltés par journdes de vendangeur varie en

effet assez peu sur ure méme exploitation suivant l'annéc de récolte alors
que le temps de verdange peut varier de plus de 50 %. Par contre d‘une
exploitation & 1l'autre, les hcectolitres récoltés par journée de vendangeur
peuvent aller de 1,6 & 4 hl suivant l'organisation du chantier, le ren-

dement et 1fencépagement.

I1 est intéressant de noter pour terminer, que c'est 1l'exploitation mixte
n'ayant que deux hectares de vigne et qui est le type dfexploitation vi-
ticolce le plus courant dans la Vallée de la Loire, qui a les temps de

travaux par hectare de vigne les plus élevés (500 & 600 h/ha).
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TEMPS DE TRAVAUX SUR VIGNE

5500/V1I/66-F

DAWS LA VALLEE DE LA LOIRE ( heurcs par hectare)

EXPLOITATIONS MIXTES
A B c D
ANNEE 1962 ! 1963 1 1964 1964 | 1963 i 1964 | 1962 I 19631 1964
Surface de vigne 11.43 1 11,43 118,72 | 10.75 11.75&11;36 2.23 § 2.3411.93
- Labours 19.1 1 19.61 19, 33.1| 34.61 23.9 | 72.5 1 35.1)52.2
- Pagons superfio. | 18.4 ! 1U.5! 20 14.3]  9.11 13.1 | 25.5 1 55.3 1 34.6
- Entretien du sol | 22.9 ! 9.9! 5.5 [ 13 29.91 19.9 | 15 L4
- Fertilisation 2.6 1 - 1 1.8 6.6| 18.61 15.4 | 20 | 5.21 4.7
................................
[ - TOTAL TRAV. DU SOL| 63 | 40 | 46.3 | 67 92.2! 72.3 [133 ! 96.6 195.6
- Taille 38.7 1 51,91 34.8 | 716.1| 112 1102.3 [116 1 127.1 hoz.s
- Ramassage Bois- 4.4 E 10 E .7 | .8'5 7‘SE 10.9 15.5 E 1 514'5
- Rempl.PiquetdMana.| 7T | 6.5! 8.2 | 25.5 447 9.2 | 5. 1 11.4112.9
- Attachage 8.7 1 15.3%1 17.6 48.2 2.91 3.3 | 62.5 ; 57.3 543.9
- Ebourgeonnage 0.1 1 25.8} 30.9 | 39.5| 41 ! 22.6 | 57.5 1.41.8 125.8
- Bpointage 1.8 1 17.9} 17.8 3.6 35.31 22.4 | 23.5 | 20.2 22,2
ST I SRR S RSN S I A S
II- TOTAL TRAV.SOUCHES| 9V.T ! 127.4!' 111 201.4 203.4;170.47‘ 280 5274.8 ?22.1
TII TRATTEMENTS 12.5 1 16.91 1.8 | 12.9| 23.6120.3 |24 | 41.8126.3
TQTAL PARTIEL 166.2 1 184.31 159.1 | 281.3| 319.21263.3 [437 §413.2 344
IV ~VENDANCES 128.1 | 120,11 116.4 | 102.2 | 133.61144.1 [175.5 1113.1 144.6
[LOTAL"TRAVAUX_VIGNE " [294.3 E 304.4:' 275.4 1 383.5 452.8;407.4 612.5 3526.3 488.6
Rendt moyen Hl/ha 63.5 | 44.11 39.5 | 43.8| 49.2} 56.1 | 59.8 | 45.4 ! 42.8
Hl/j de vendangeur 4.0 E 2.95 2.7 3.4 2.92 3.1 2.7 E 3.2 E 2.4
Temps de trac.animale| 48.8 @ 35.11 28.8 - - 115, 21w ! 88.4 120.2
Tps de trasmécanique 3.0 ; 16.53 12.2 50,01  « E 38,1 5.8 E 14.0 ;22.2
! : ! : 1 3 )
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TEMPS DE TRAVAUX SUR VIGNE

DANS LA VALLES DE LA LOIRE ( heurss par heotars)

Tableau 34 (suite
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5. Les toemps de traction

L'observation précédentc concernant la mécanisation progressive mais
toute récente des exploitations viticoles est confirmée par les temps
de traction animale et mécanique observés avec précision sur les ex—
ploitations précédentes. Les exploitations qui ont conservé un cheval
aprés avoir achcté un tracteur, ont tendance & l'utiliser de moins en

moins pour finalement le¢ supprimer au bout de queliques années.

Lorsque la traction mécanique est seule utilisée, les temps d'utilisa-
tion par hectare de vigne varient cependant du simple au double et de
25 & 55 heures on fonction de la puissance du matériel des densités de

plantation, de la surface et du morcellement de 1l'exploitation.

IV. COUT DE PRODUCTION DU RAISIN

n possession de tous ces éléments, il nous est maintenant pessible d'abor-
der le calcul des charges totales par hectare de vigne pour la Vallée de

la Loire.

Ce calcul a été établi & partir de la méthcde précisée en anncxe en con-
struisant différentes exploitations types correspondant le micux aux exploi-
tations viticoles les plus courantes. les données concernant ces exploi=-
tations proviennent de la moyenne sur lces dernidres années des résultats
obtenus par les exploitations suivies par les Centres départementaux de
Comptabilité et de Gestion. Les charges qui ont été obtenues sont donc des
chiffres moyens correspondant & de bonnes conditions techniques de produc—

tion.

1+ Types d'exploitation retenus

Pour 1la Vallée de la Loire, les trois types suivants dont les caracté-

ristiques sont données par le tableau ci-dessous ont été retenus :
Tableau 35

TYPES A B C
S AU 13 ha 1€ ha 20 ha
Surface de vigne 2ha60 4 ha 10 bha
% de vigne de SAU 20 % 22 % 50 %
¥ode de conduite non palissé palissé palissé
4 fils 1 fils
Beartement 140 x 100 15C x 100 190 x 110
1.0 Permanente 1,40 UTH(®) 1,80 UTH 2,00 UTH
* Temporaire 0,050 " 0,35 C,75 "
Traction tract.25-30 Tract.20- Troste25=
cv 22 CV 36 CV
Antres productions Polyoulture Poliyoculture Polyeulture
Frais de plantation 14.6U0 Fr 24,290 Fr 14,700 Fr
d'un HA de vigne

(°) UTH = Unité travailleur humain = 300 journées de 8 heures
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Tableau 36-CHARCES DE PRODUCTION DU RAISIN
PAR IIA DE.VIGNE DANS La VALLEE DE L. LOIRE

- A B C
____________________ I R T DR A
Charges financidres
Intérét du capital sol 275 Fr 375 Fr 300 Ir
Intérdt plantation | . 365 ‘I - 606 Fr 354 Fr
amortissement plantatlon . 585 Fr » §70 Fr 566 I
"I\'Iéafiﬁm&"'é'e'ﬁ'f;fé ............................. TR TR rEEs T
A;g;grovisionnements
Engrais . 162 Fr 205 I | 131 Fr
Produits traitements 120 Fr 275 Fr 120 Fr
Remplacements plants - - 18 Ir
piquet, fils - 25 Ir 20 Fr
Bau, électricité 16 I 15 Fe 20 Fr
Divers - o 20 Fr 10 Fr 120 Fr
“Autres frais
Total badtiment 78 R ' 164 ¥r 129 ir
Total tract.mat. 242 Fr 418 Fr 625 Fr
Total frais généraux 208 I | 165 ¥r 164 TIr
TOTAL = par hectare 3437 F 4 910 Fr 3662 Fr
Intérdt du capital circulant 39 R 123 Fr 90 Fr
TOTAL charges/ha 3 526 Fr 5033 Fr 3 692 Ir
Rendement moyen par hectare 43 hl 55 hl 45 hl
Charges par hi | 82,00 ir 91,508 | 82,04 it
Charges par quintal de raisim 63,07 Ir 70, 38k 63,10 Fr
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Les cofits de production

"Le tableau ci-contre permet de voir le d&tail du cofit de production du

- quintal de raison pour les trois types d'exploitation choisis.

Lo total des charges & 1'ha est sensiblement voisin pour les types A et

€ mais plus élevé pour le type B qui se caractérisc par des soins plus

impbrtants accordés au vignoble (plus d'engrais et de traitements, plus

‘de traveux d'entretion) et un p~ix de revient de la plantation plus éle-

vé mais qui, en contrecpartie, cvtient un rondement moyen de,55‘hl/ha

nettement supérieur & ceux des “ipes 4 et C qui se rapprochent sensible-

‘ment du rendement moyen des viuis courants de la région au cours des six

dernidres récoltes (41,1 n1/he).

. Finalement ccs trois types d'explicitation trés différents par la surface

du vignoble (2ha60 & 10 ha), lfimportance de la viticuiture (20 & 50 %)
le mode de conduite et la situaiion géographiques, parviennent & avoir

des charges par quintal de rais'n produit qui ne dirfrent que de 10 %

. environe

3.

Les tondances

Compto~tenu des progrés récents accomplis pour la mécanication et l'uti-
lisation rationnelle de la main-2'oeuvre dans les typec d'exploitation
retenus, les charges totales & 1°ba risquent surtout d‘’évoluer en fonc-
tion des colts unitaires des m:yezs de production et surztout do la main-

d'ocuvre qui constitue le poste (e charges le plus impurtante.

L'accroissement possible des rendsments pourra égalcment nécessiter des
dépenses supplémentaires en engrais, produits do traitemont et frais

itétablissement du vignoble.

D'autres facteurs de variations peuvent aussi intervenir au cours des
prochaines années ct il est prévisible qu'ils joueront de la m8me fagon
qu'tactucllement. Leuf influence mesurde, grice aux comptabilités d'ex—
ploitation, se chiffre actuelloment par des écarts extrBmes sur les

charges de production & l'hectare qui peuvent atteindre @

- 25 % suivant la surface du vigaoble
~ 10 ¢ suivant le degré de spécialisation du vignoble,
- 10 % suivant 1'importance de ila mécanisation

- 7 % suivant les conditions climatiques de 1'ammée

5 % suivant les conditions économiques des exploitations viticoles.
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4. Charge fiscale et soutien financier

Dans la Vallée de la Loire, aussi bien que dans l'ensemble du vignoble
frangais qui est soumis au méme régimec financier et fiscal, il n'y a pas
a proprement parler de charge fiscale cu de soutien financior directement
affectés & la production du raisine Les surfaces de vigne supportent com-
me toutes les antres cultures, des impots fonciers qui sont fonction de
la valeur locative de ces surfaces et les communes dans lesquelles elles
se trouvent mais il n'y a pas de régime fiscal propre & la viticulture ni

de baréme d'imposition unique.

I1 est ben de noter cependant que les réconts décrets d'organisation du
marché (26 mai 1964} ont assorti les autorisations de plantations nouvel-
les d'une taxe parafiscale dont le montant n'a pas été fixé et qui n'a,
jusqu'ad maintenant, pas été mise on application. Par contre les trans-
ferts de droits de plantation autorisés par le méme décret du 26 mai

1964 sont soumis 3 une redevance destinée & couvrir les frais d'enquite
nécessités par cette opération, mais il ne s'agit pas 1& d'une charge
fiscale et cette redevance est tout & fait négligeable compte~tenu du

volume trés faible des transactions sur les droits de replantation.
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3. LT SUD-CUTS

i ateen.. WS

L. TECENIQUES DE PRODUCTICN

1.

2.

L.s exploitations viticcles

Dans le Sud-Ouest, la surface en vigne des explcitations qui livrent du
vin & la vente s'8léve en moycane & 1ha72, réparti en parcelles moyennes
do 35 ares (voir page 33). La plus grosse partic du vignoble est cultivée
sur des exploitations de 13 T ha de vigne, mais les grosses exploita=
tions spécialisées (15 ha et plus) sont également bien représcntéos (voir
page 41). Cola traduit en quaigue sorte la diversité de cette région qui
s'étond sur 15 départements dont les vigeecvles n'ont pas tous des carac—

téristiques identiques.

La région pyrénéenne et lcs bordures du Massif Central ont des structu-
res dlocxploitation un peu cemparcbles & colles de la Vallée de la Loire :
1 ha en moyorne réparti en 2 & 3 parcolles- et assccié & la peolyculture
et & L'élevage. Les régions productrises d°eau-di~vie (Charentes, Ar-
magaac) disposont on moyenne de prés de 2ha de vigne en 3 & 4 parcelles
boaucoup plus importantes (40 & 60 ares) ot daventage ascocides 3 une

polyculiure axde sur les céréalese.

Dans les vallées de la Garonnc et de la Dordegne, lo vignoble est au
contraire beaucocup plus spécialisé avoc une moyenne de 2 ha de vigne ré-
partis en parcclles assez petites (30 & 40 ares) et plus nombrouses

(4 3 7) ot assez souvant associés & 1!'élevage.

Cfest dons cette régicn la plus spécialisée et par 13 mémo ol la surface
totale de l'exploitation est la plus petite que la motorisation est la

moins avancée. A peu prés partout ailleurs, les cxploitations qui culti=-

_vent de la vigne sont mécanisées, (grice au matériel servant aux autres

cultures) dé&s quo lour surfacc totale dépassc 15 & 20 ha,

L'encépagement

Dans cette région caractérisée par la prédominance générale des vins

blancs l'encépagement est assez variable d'unc extrémité & l'autre.

Au Nord-ciest-a~dire dans la région productrice des vins destinés & la
distillation, 1'UZNI Blanc domine trés nettement tandis que le vin rouge

courant est surtout fourni par des producteurs directs.
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Les vallécs de la Garonne et de la Dordogne utilisent aussi bien en blanc
qu'en rouge les cépages qui ont fait la réputation des vins de Bordeaux,
c'est-a-dire Merlot, Malbec et Cabernet en rouge, Scmillon, Szuvignon et

Muscadellc en blanc.

Au fur et & mesure que 1'on s'approche du Midi, l'encépagement évolue
vers dsos cépages de plus en plus tardifs et passc en rouge du Jurancon
ct du Bouchales au Grand noir et & 1l'Llicante Bouschet pour atteindre
1'Argmon aux limites de la région méridionale. Les cépages blancs sont
le Jurangon blanc et la Foile blanche auxquels s'associent des cépages

locaux comme le Barogue ou lo Mauzace

3. Conduite du vimoble

Une telle varidété de cépages entraine nécessairement des modes de con-—
duite assez différents allant du gobelet non palissé assez rarc dans le
Sud-Cucst & un palissage qui comprend gdnéralement 3 ou 4 fils et qui

sc pratique dans dss écortements allant de 4.000 & 10.000 souches/hec—
tarcs. Do plus depuis quelgues ammées, ot plus particuliéremeat dans les
vignobles producteurs dfeau~de-vie (Cognac et lrmageac; la ceaduite en
vignes havtes ¢t faiblec densité de plantation(2.000 & 2,500 souches/ha)

tend & sc développer.

Les souches sont on géndéral taillées avee 10 4 15 yeux répartis cntre
coursons ot longs bois en fonction de la vigucur et surtout de la fer-
tii1ité du cépage sur les yeux de la basc. Les tailles les plus courantes

sont les taillcs Guyot, Poussard Guyot et on éventail.

I+ REIDENENT DT VICITRLE

Le graphiquc ci-aprés donne les rondemonts des vins courants et de l'iensemble
de la récolte pour les six derniéres anndes dans le Sud--Cuects Les rende-
ments maximum autcrisés dusas les principales appellations ont ég3lemoent été
joints au bas de ce grashique. Il ne suffisent ccpendant pas & expliqucr que
le rondement des vins couvants soit chague année régiiidrement plus faivle
que colui de l'ensemble de la récolte ce qui parait & priori anormal. Cela
provient touiocurs de la diversité de cette région ot du fait que les régions
productrices d'ecaux-de-vie ne supporitent pas de 1imitatidn de rendement et
ont au contraire tout intér&t & rechercher le rendement maximum, car lcs
vins de petits degrd sont finalement ceux qui fournissent & la fois le plus
d'alcool & 1l'hoctare et la meillcure eau~do-vie. Au cours des derniéres
annéas, ces régions ont enragists,éd des rendements moyens oscillant entre

5 et 90 hl/ha qui concourent trés largement & remonter le rendement moyen

d'ensemble de la région.
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Le rendement moyen des vins courants sur six ans ne s'éldve qu'd 34 hl/ha.
C'est le plus faible de toutes les régions viticoles frangaises bicn que
durant cette période figurent lecs années favorables 1962 et 1963. En 15
ans, le rendement d'ensemble est d'aillecurs descendu 6 fois au-dessous de
30 nl/ha (1951-1953-1956-1957-1958-1961) et n'a dépassé 40 hl/ha que du~
rant les quatre derniéres années. Cette proportion importante d'années
catastrophiques provient de la sensibilité de ce vignoble aux conditions
climatiques (risque de gelées printanidres, humidité importante) et a

l'cncepagement moyennement productif et souvent sujet & la coulure.

Les exploitations qui ont servi de base & 1'élaboration des charges 3
1'hectare de vigne dans le Sud-Ouest sont, comme dans la Vallée de la
Loire, des exploitations travaillant dans de bonnes conditions techniques
et les rendements moyens qu'elles obtiennent en vins courants ocillent
entre 55 et 70 hl/ha.

IIT . MAIN-D'OBUVRE ET MECANISATION

Tableau 37

1. Mécanisation

Dans le Sud-Ouest, ce sont les exploitations viticoles spécialisées
gqui sont relativement moins mécanisées que les exploitations mixtes,
qui disposent en général toutes, étant donné leur surface, d'un moyen

de traction mécaniquee.

Sur l'ensemble d'un département de la région, les données suivantes
ont dtailleurs été relevées en 1964.

Exploitations viticoles Nbr total Expl. motor¢ % Expl.Mot.
Spécialisées 14.653 4.815 32,9 ¢
Mixtes : vigne polycult. 8.828 4.949 56,1 %
Mixtes : polyc.vigne 5952 ' 2.707 45,5 %

Ceci démontre bien que les exploitations viticoles spécialisées sont
beaucoup moins mécanisées que les exploitations de polyoculture.

La m&me étude menée en fonction des surfaces en vigne des exploitations

viticoles spécialisées donne les résultats suivants :

Exploitations viticoles spécialisées

de - 6 ha de vigne 23,5 % d'exploitations motorisées
de 6 & 9 ha de vigne 76,8 % d'exploitations motorisées

+ de 9 ha de vigne 90,9 % d'exploitations motorisdes
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Jusque vers 6 ha de vigne la traction animale est dominante dans les
exploitations viticoles spécialisées mais au-deld la traction mécanique
domine trés largement bien que 10 % environ des exploitations de ce
type ne soient pas encore motorisées pour des raisons particuliéres
(densité de plantation, situation topographique, hétérogénéité du ter-

rain etce)

La main-d'oeuvre

La plupart des exploitations viticoles mixtes sont des exploitations
familiales. Par contre, les exploitations viticoles spécialisées d'une

certaine importance utilisent trés souvent des salariés.

Ainsi le pourcentage de ceux—ci dans la main-d'oeuvre permanente peut-il
osciller de 10 % dans les régions de polyculture & 80 % et plus dans
les régions spécialisées dans la culture de la vigne produisant des

vins de grande qualité.

La main-d'oeuvre temporaire occasionnellement fournie par des membres
de la famille de l'exploitant ou par des salariés temporaires, repré-
sente environ le quart en moyenne de la main d'oeuvre totale des ex-

ploitations et ceci que l'exploitation soit mixte ou spécialisée.

Los surfaces cultivées

Le tableau ci-aprés donne une idée de l'évolution des surfaces de vigne
cultivées par unité-travailleur dans différentes petites régions ayant
un pourcentage variable de vigne dans la SAU lorsque varie la surface

du vignoble.

Il a été établi en 1964 & partir de toutes les exploitations viticoles
des régions considérées et traduit donc une situation moyenne exacte.
I1 permet de mettre on relief les variations possibles d‘'une région
& l'autre mais fait surtout ressortir deux points importants.
~1- dans les régions ol la production de vin de qualité est
dominante, la main-d'oeuvre travaille par unité moins de
surface que dans les régions de vins courants ce qui re-
vient & dire que la production de vins de qualité néces-
site en général plus de soins de la part d'un personnel

compétents.
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ET DE L'IMPORTANCE DU VIGIOBLE DANS LE SUD-OUZST

REGIONS i PREDULINANCE DE VINS COURANTS REGIONS A PREDOMINANCE DE VINS DE QUALITE
D P b ] Db L b b
e A 1B IS D B P iG {E |3 4-2.42 14 15 06 1 18 &9 110011 2 )
Nore D'Expl. |5747: 871} 3644 4663i1395' 96213035 1638 { 945 1 339 | 402 1992 1204 1838 213 | 454} 628 1681 : 4811294
,_?._._....._._.._.-....... ._._._‘I.. ...... (= : ....... T - .: ....... ' ....... 1 ,-../.....lk ....... 5 ...... .: ....... ' ....... ’ ._....;-.; ....... .Il_._.._.....:_._._‘_...i ....... :._ ..... ..5 ..... -
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| SURFACE DU | SN o
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143ha |1,71! 1,51 1,92482” 881 15 oezn ,4112,24 11,76 1,85 11, 551 ,061,93- ,971671,56f1 43;1,)9,1,40.
346ha |2, 73 2 67-2 8%2 761 2 93 2, ()6 1,93 2 3413,09 2,55 2,41 i2, 44 3,15 2 67 3, 16 2,64 2 ,34 1,711,961 2,21\
639 ha 346353'3 52: ,98-3 562962852 6113,33 2,85 2,88 1 3 09391313'398322319?93:29»:2,35"
9 4 12ha | 3,99: 3 80’3 73. 4,161 2 62! 3,91 4 36 '2,:0 3,31 3,23 :2',87 :3,20 3 22'3 48 3, 83 3,791 3,96 1 90 2, 73. 2,08
Al v 1 l
12 & 15ha ,,98 5, 22. 4, 41 4,32 3 72 3,68° 3,88 ,1 14213589 2,82 3,13 3,75 3,91 '4,02 3 86 3 85 r1,71 2 11 3 08 2.5
15 & 20ha | 4,42! 5, 42 4 41 4,41 3 39 3, 76 7, oe ,40 14,22 §3,19 3,29 3,68 :4 25 3 69 | 4 53 3,811 3 24 2,18 4,m 2,%
20 & 25ha | 4, 25 4, 80. 4, 49. 5,02 5 415, 42:-‘ }- 3,73 14,02 2,66 ;3,78 ?,97 g,,oz 6 18:5,66 5 47 ‘1 82 6 46 2,69
25 & 30ha | 5,00 5, 76 5, 34x 5, 18'- E- G- b 14,86 12,87 8,38 2,94 & :4,28 ;4,12l4,38_,6,09 n,7c~2 62 2,37 |
S s O A O A o S g
+ 30 ha 4,80:5,33,8,87; 5,16:- 1= 1= = 15,73 3,24 3,08 4,05 £ 4,00 [6,4914,19:5,16 1 1,843, 36 3,812
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- 2 = Au fur et & mesure que la surface du vignoble s'accrofit,
 1a mécanisation permet & la main-d'oeuvre d‘augmenter la
surface en vigne cultivée par unité travailleur, jusqu'a
un plafond variable suivant les régions, mais atteint en
géndéral d&s que le vignoble dépasse une dizaine d'hectares
do vigne.
4. Les temps dé travaux

a) Temps moyen en fonction du type

Ces données sont confirmées pap';eslgnregistrements de temps de
travaux effectués dans diverses parties du»Sud~0uest et dont les

indications moyennes sont présentées dans le tableau suivant :
Tableau 39 '

Types d'exploita~ : 4 B e D
tions '

SOAOU' ) 25 ha 16 ha 32 ha 15 ha
Surface en vigne 5 ha 5ha50 8 ha 12 ha
% de vigne dans SAU 20 % 34 % 25 % | 80 %
Pagons culioridiss Temps de travaux & 1'hectarc .
Travaux du sol 96 96 64 67
Taille et ramas.bois | 100 1 - 85 129 97
Travaux en vert 126 . 134 56 97
Fumure ' - B A 6 9
Traitements 48 30 44" 31
Travaux d'entretien 34 ] 35 9 - 1 19
Total culture de . .| : S v
1'ha 406 ‘ 395 | | 308 320
Vendanges , 188 15 130 200
_Total 3. 1'ha 594 . 610 z 438 520

Ces temps de travaux confirment les données précédentes et mon-
trent Que le temps "quitpre" Efest;éfdire sans la récolte, diminue
lorsque la surface en vigne augmente etLQﬁe la‘diminution est beau~
coup plus importante entre 5 et 8 ha qu'entre 8 ot 12 ha de vigne.

Cette diminution touche surtout les travaux du sol et les travaux
en vert qui deviennent plus facilement mécanisables avec un maté-
riel plus puissant lorsque la surface du vignoble s'accroft.

S
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Nous pouvons noter au passage les variations importantes du temps

de récolte qui est fonction du rendement et de l'encépagement et
remarquer que les temps de travaux dans le Sud-Ouest sont voisins
de ceux de la Vallée de la Loire, mais légérement supérieur. Cels
paralt provenir essentiellement de traitements plus nombtreux car

les maladies sont plus virulentes dans le Sud-Ouest et de travaux
d'entretien nécessités par une installation de palissage plus impor-

tante.

Variations dues au relief

Le tableau suivant fournit les différeces enregistrées sur quelques

exploitations suivant que le vignoble est en plateau ou en coteau.

En faisant abstraction des temps de récolte, il ressort que les

temps de culture ne dépassent qu'assez exceptionnellement 300 heures/
ha dans les vignobles de plateaux alors qu'un vignoble de coteaux

il approche réguliérement de 400 heures/ha par suite des plus gros-

ses difficultés de travail du sol.

La comparaison entre les deux années 1961 ot 1964 permet galement
de constater les variations ou améliorations possibles des travaux

de culture de la vigne d'année en année.

Variations dues & la spécialisation et & la surface totale du vigno-
ble

Lo tableau ci-contre préscnte les temps réelloment observés en 1964
dans quelques exploitations techniquement valables du. Sud-Ouest qui
différent essentiellement par la superficio de leur vignoble et leur

spécialisation viticole..

I1 appelle les m8mes remarques que le tablecau identique présenté
pour la Vallée de la Loire & savoir que les temps passés sont peu

différents que 1l'exploitation viticole soit mixte ou spécialisée.

I1 démontre également que dans les exploitations spécialisées dont
la surface en vigne varie de 13 & 46 ha, les tomps /ha sont finale-
ment peu différents alors qﬁ'il existe de fortes variations dans
les explbitations mixtes qui sont justement celles qui fournissent
des vins courants. Pour des surfaces variant de 1ha50 & 8h70, les
temps "culture" extr8mes (non compris la récolte) varient en effet
de 320 heures soit moins que dans les exploitations spécialisées 3

555 heures, soit 40 % de plus que le temps moyen normal (400 heures).
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o PLATEAUX COTEAUX
1 3 A B C
_ _ _ _AWEIS _ _ _ __|L 1961 _ '_1264 _|_1961 _i 1964 | 1961 ~, 1964F 1961 _ _5 1964_|_ 1961 . 1 1964 1931_,_126_0_,
SURFACE 5s14ha | 6, 1)ha 13 U1hq 13,871 21,62, 23 4110 6,79 57,92 8,02 |8,95 13 15 13 7§.
;0—:7{6}1_e—d1;1é—s-flb ........................ 53_,% ................ 5 17; ﬁ—-50‘/3- ...... W Y 72 7
Labours : 65,- E 35,1 62,6 E 56,3 15,6 E 12,1 18,4 580’1 87,17 E 53,1 80942 53,3
Facons superficiellss 13, 1 14,6 | 15,3 16,5 |52,6 V34,2 24,- 127,5 | 17,1 ¢ 16,1 14,4: 23,
Intretien du scl - E - - Z - 6,5 E - 0,7 E - - E - - -
Fertilisation 7,9 1 18,- 8,1 1 1,8 [40,7 1 8,5|l 16,4 112,3 | 15,6 L 11,4 10,11 6,4
TBOTAL TRAVAUX DU SUL | 86,- 1 67,7 [ T&8,< 4,8 15,4 55,8 (11,5 19,9 7 2'0','3"'?'80’;6*"162;; 982,
....T;’jjl..l.é ............................ ,..-.6.6._’.5.-..3.-.3.9_.’_5 ....... 3 8’.7--,:-3-9.,..5_ _6_5;4_-3_?2.’_6d _..5.7.,_.8..-4:-.5-'.?.’.:1._.-._.8..4...;.5_._%._.8,6_.,_8._ .,..8._9.;3_' -.5.;!_..-:'._
Ramassage des bois 35,2 E 38,2 31,6 339,— 35,8 E 74,511 35,9 E 43,8 20,4 E 25,1 » 37, 3: 5543
Attachage - 29,2 3 28 = 24,5 1} 18,5 29,8 3 34,3l 82,8 ! 33,3 28,9 i 44,1 29,62 32,~
Ebourgeonnage 5,7 E - - V- - E - 3,1 ' 0,9 - i 7,52 13,7; 9,-
Belevage 53,5 E 72,2 34;9 5105,6 77,3 3 65," 10," : 89’4 81,9 E 73,8 167"‘3 9292
Bpointage 32,2 1 - 31,9 1 - - - - - 9,5 1 11,6 1,91 -
" TOTAL TRAVAUX SOUCHISS . | 222,3 1 177,09 | 159,68 202,6 B07,~ 246,41 185,6 228,87 238,81 524,8 | 331, “‘2’5’9’”"8
..................................................... [mrmemm e -._.-.-,-._.:..-....-.- _._,_._....,:_....._..._. B L T e .._.-._,-.‘._._._-
Traitenents 38,3 ' 22,8 15,6 :10’5J28,5 ' 16,9] 27,3 18,9 | 18,1 | 10,2 24,8: 11,1
""'@E;'&Eﬁi'ﬁ"éﬁi;}éiféﬁ """ 14,8720, T 12,9777 8,9 51,1 T8 735,871 48,7 | 20,87 18,87 26,71 38,1
B R T R R B L '_;::.;.u:41;_“.:.:'.:;-:1:-:.:::::':.*:-::::-.':;‘::_".':f; ''''' g '.":..':_"P.“ Mrgipgandiing § yhd ol gady = .‘..‘_’,_ ‘_.’..’:.-.:“.::.:'."_:.-.':‘;’:A:..‘;’T‘.‘.‘.’.T-‘:- LT .-“ -
"‘U’I‘A_‘."CULTU'RE " 361,4 1 273,8 | 274,1 1287,7 p02,6 ?233,2* 370 2717 382,31 397,9 2338,2 487,5 339,4
" Vendanges 255,17 1317,5 | 7180,2 TH59,3 BaT,5 1213,8 "é@ﬁ";.‘z‘s’é‘;z '''' 189,8 186 ,8] 197,81 557,35
LTamimimLTiTLTITLTITATaTaT AT T Ta AT T e T T T -.-:r-.-;-:;r_-.—::: ToTATLTITATL ;-.‘ TaTsToTop :'_' utdutduied | o '_-_-.-_'r_'.";_"_‘.l_'.‘_.‘.'_'.'.‘.'.'." ‘.:’.‘_'.'.'.'_'.:'.:'.:L.'.:'.:'.:‘. ..... S iuts '.'l( ZiIDizuC
TOTAL TRAVAUX VIGND 616,5 1605,9 | 453,3 53,9 B30,1 1475,~|| 570,9 1634,7 | 587,5 | 525, 685,31604, 8
! : ; ! : !
1 1 i ] i ]
! i ' ' ) i
[] . N l ] ]




Tableau 41 - Temps de travaux suivant la spécialisation et la surface totale du vignoble - Sud-Ouest

EXPLOITATIONS NIXTES ! EXPLOITATIONS SPOCIALISIIS
EXPLOTTATIONS V1 | 2 .3 t4 |5 1.6 | 1 _ 4. A _ 4o B S L E_L.F__
'—i/:;‘-\.r—i'élr;éw:isﬁsméﬁf'— ) 13% | 35 %| 26 % |29 '7.; 5_9 %a 34 % 124 %L 56 % | 58 % | 70%| T2 | 13 3%| 16 %
_Surface en vigne | Tha51 | 1ha8 |3had4 |5hat] | 6ha05 | 6ha74|8ha74 [23ns2 | 27na  |18hat|13ha7 | 46hat | 2605
! Labours 15,3 | 63,2] 57,7 | 48,6 | 67,3 | 64,3] 49,9 | 47,6 | 65,5 26,5: 53,3 | 68,0 84,6
Fagons superficiciles | 49,1 | 23,2| 17,0 | 8,5| 28,2 | 10,7] 23,6 | 35,4 | 15,6 | 17,2]| 23,0 | 28,2 | 18,9
dntretien du sol 25,8 - 4,9 4,8 | 14,4 | 19,3] 8,9 - - 1,-| - 1,7 by
Fumier - - - 18,3 | 13,2 | - - 41 4,7 ] 8,2 - 4,71 =
Engrais 18,5 | 5,1 To- | 8,1 | 14,5 10,31 1,6 ¢ 7,3| 9,9 | 7,6| 6,4 12,6 | 1,5
R o e e e SRR DN SUNIITNE SUNUUPIN SNDRRPRPIS DR U SN ISR RS SRS RSP SR .
TUTAL TRAVAUX DU SUL 262,7 | 96,5| 86,6 | 88,3 | 137,6 [ 104,61 84,~ | 91,7 | 95,7 | 60,5] 82,7 |115,2 |109,-
CTaille T T 6,3 | 48,8 |762,5 | 48,2 | 43,2 T86,4(103,4 | 6U,1 | 40,5 | 68,4 51,1 1 6633 | 41,8 |
Rumassage du bois 58,9 | 24,2 43,9 | 40,- | 30,1 | 75,9| 45,9 | 48,- | 22,6 | 56,6 55,3 | 35,2 | 44,8 3
Attachage’ 29,8 | 27,81 39,2 | 33,5 | 24,3 | 31,2| 41,2 | 36,4 | 30,4 | 20,6 | 32, | 35,- | 3€,2 |,
Bgourmandage - 12,7 11,2 | 8,7| 3,6 | 18,6] - 2,- | 43,8 | 28,5| 9,-| 5,5| 3,8
Relevage 76,4 | 77,8 46,8 | 83,9 | 71,- | 67,3 67,2 | 93,3 | 44,7 [107,6 | 92,2 | 80,2 | 87,2
pointage - 21,7] - - - - 1,8 | = - - - 8,11 0,4
TOTAL TRAVAUX SUR SOUEN226,4 | 212,4 [203,6 |214,3 |172,~ |259,4 [250,5 [239,8 |202,~ |281,9 [239,6 |231,3 |216,2
CTRAITEENTS [ 19,5 | 1151 30,5 | 15,5 | 17,3 | 25,51 32,7 § 15,9 | 25,5 | 18,- | 17,1 | 49,8 |7 76,2"
- TRAVAUX D'SNTRETISN | - 4 ~7"9"_" 78,5 “"_'""'1’5‘,‘1" "36;;'"3’5"'5' F'1‘2',’3"“:“2'5;'5“"32;',{,"‘"1();9“38;1" "jj;g"‘j(},'s"
TOTAL CULTURE/Ha 555,6 |328,5 320,17 |334,2 |357,3 | 425, |388,5 1373,- |357,8 |401,3 PB17,5 |423,1 |362,-
VELDARGES  |190,4 | 122,8193,7 |223,~ 1228,7 |269,= |179,4 |238,8 |24U,1 |201,5 p27,3 |215,3 |194,-
TGTAL TRAVAUX/HA 146,- | 451,3 |514,4 {557,2 |584,- |694,~1567,9 1611,8 |597,9 |602,8 04,8 {638,3 |556,-

d-99/14/00
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Ces variations sont essentiellement le fait de travaux du sol et d'en-
tretien de la plante, offectuds plus ou moins rapidement et soigneuse~

ment en fonction de la mécanisation et de la structure des exploitations.

d) Les tomps de traction

Les tomps considérés comme moyens dans les types d'exploitation déja
envisagés pour l'étude du travail sont les suivants dans le cas de

traction mécanique exclusive.

Tableau 42 L2 ,
Types d'exploit. 5 A B C D |

S AU : 25 ha 16 ha 32 ha 15 ha
Surface en vigne 5 ha 5 ha50 8 ha 12 ha
Puissance du tracteur 35 CV 25 CV 35 CV 30 CV
Travaux du sol ' 137 139 ' 36 1 45
Traitement 16 16 8 15
Fumure, entretien, 13 16. - 10 13
vendange ' S ' ' N :
TOTAL 56 71 54 T3

Ces temps sont supérieurs 3 coux enregistrés dans la Vallée de la Loire
et varient surtout par les travesux du sol. Ceux-~ci dépendent en effet
de la nature du sol et du cli@athde,méme que les traitements ce qui

explique l'écart enregistré p.r rapport & la Vallée do la Loire.

Commc dans cette région bon nombre d'exploitations viticoles bien
qu'étant venues plus t8t & 1= motorisation par suite des écartements
plus importants, ont tendance & conserver, & c8té de la traction méca~-
niquc et en dépannage, un animal de trait qui n'est finalement que trés

rarement utilisé.

IV, COUT DE PRODUCTION DU RAISIN

Compte-tenu de tous les éléments de la tachnlquo de productlon de la reg1on
et do leurs variations, i1 a 618 poss1ble de dresser un coﬁt moyen de pro-
duction pour différents types d'exp101tatlons viticoles du Sud-Ouest suivant

1a méthode déja utlllsee dans la reglon précedente.

Tvpes d'exploitations retenus , , _
La grande diversité de la région nous a obllgé de retenlr les 5 types

suivants
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Tableau 43
. TYPES I | II III IV v

SAU 20 ha 25 ha 16 ha 32 ha 15 ha
Surface Vgne 1 ha 25 5 ha 5 ha 50 8 ha 12 ha
% Vgne ds SAU 6,2 % 20 % 34 ¢ 25 % 80 ¢
Mode de cond. non pal. |Pal.d ﬁls{; Pal.4 filsjPal.3 fils|Pal.4 fils
Ecartement 200 x 100 { 200 x 110 { 200 x 110 {200 x 120 [150 x 125
Main 4'oouvre . —
en unit. perman.|{ * 2,00 - 2,00 © 1,50 2,50 © 3,00

temp. 0,06 0,45 0,30 0,30 0,50
Traction 25 CV 35 CV 25 CV 35 Cv 30 CV
Aut.prod. Polyc. Elevage Laite.cér. { Polyce |} Néant
Frais plant. 10.000 21.800 20.100 17.300 | 22.400
4 1ltha

Ceci traduit assez bien les différences de surface, d'importance du vigno-

ble, de conduite et d'encépagement.

Les cofits de production

Il1s sont donnés par le tableau ci-contre pour les cing types diexploitation

que nous venons de définir.

by

Au total, les charges & l'hectare de vigne ne différent pas sensiblement
sauf pour le type I qui n'atteint que 4.000 Fr. par suite de frais de plan-
tation moins élevés (pas de palissage, petites plantations moins soignées)

ayant de grosses répercussions sur les charges financiéres.

Quelques écarts sont & noter dans les frais de main-d'oeuvre qui dépendent
du temps passé et du salaire payé qui peut varier dans la région en fcrotion
de la plus ou moins grande spécialisation des ouvriers (de 2F50 3 3F25 de

1'heure charges comprises).

L'assurance gréle est dans le Sud-Ouest plus courante que dans la Vallée de
la Loire, car les risques sont beaucoup plus importants. Pour 1es mémes
raisons, la dépense en produits de traitcment est également plus importante
dans le Sud-Ouest que dans la Valléc de la Loire. Par contre, les rendements
moyens retenus pour les exploitations types sont supéricurs & eceux de la
Vallée de la Loire et donc assez scnsiblement différents du rendement moycn
des vins de consommation courante dans le Sud-Ouest. Comme les raisons de la
faiblesse de ce rendement moyen, qui ont été étudiées précédcmment, sont
souvent justiciables d'améliorations techniques, celles-~ci ont été prévues
dans les exploitations types et les rondoments indiqués en tiennent néces-

saircment compte.
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Tableau 44 ~CHARGES Dii PRODUCTICH DU RAISIN

5

PAR HA DI VIGNIS DANS LI SUD-UUSST

500/V1/66-F

Charges financiéwes
Intérdt du cap.sol

Intérét plantation

Amortissenment
plantation

ANgrals

Produits de trait.
Plants

piquets His

Rempl.

Bau clectricité
Divers

Assurance gréle

| TOTAL BATIMENTS |
 TOTAL TRACT. HAT.
TOTAL FRAIS GENZR.

TOTAL par HA

Intérét capital
circulant

Total oharges &
l'hectare

e PAT MG |
Charges & 1'hl

Charges par
quintal de raisin-

1 II
293 Fr 250 g
250 Jr 545 F
500 Fr 8713
1462 8 | 1905 R
179 e 300 gy
129 fr 200y
81 ir 10 pr
- Ir 60 Fr
- Jr 5 Fr
- Ir 10 ®
15 Fr 180 g
BT e
R TR
226w | 30T /]
3970 i |5 184 ® |
99 Fr 130 Fr
4069 Fr 5 314 Ir

................

IIT Iv
300 b 295 Fr
503 | 434 Fr
805 In 694 Fr
e {tgggi;_u”wm;ms}ZE;m.
270 | 219 Fi
227 Fr 348 Ir
24 ¥r 20 Fr
51 fr 40 Fr
5 ¥ 5 kr
20 Ir - r
180 Fr 378 F
[ 1 éi}; -.-,_,-._..Sé,_f;....
i i;bm;{ ......... 617 }r,
r- ...... ‘.'..9.5..1.‘; ......... 139 Pr
T 85 B 4 541 Fr j
120 B 113 Fe
............. gmimefemimimimmiinain
4 905 Fr 4 654 Ir
ST RLTER TR0 KA Ra
""" 68,12 F | 66,5 Ir
’“f?&}é@'?ﬁ”f ''''' 53,20 Ir

fe et it i~

e L L TR B
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Finalement les chérges par quintal de raisin produit sont assez voisines
sauf pour le type V qui se rapproche des cofits de la Vallée de la Loire
ot correspond aux exploitations viticoles spécialisées dont la production
de vins courants n'est souvent que complémentaire de celle des vins de
qualité ce qui explique que les rendoments ne soicnt pas aussi élevés que

les charges par hectare auraient pu le laisser prévoir.

les tondances

I1 ne faut pas oublier que ces coflts ne correspondent qu'd des types moyens
qui non seulement différent ontr'eux, mais encore peuvent subir chacun des

variations importantes.

Les valeurs extrémes enregistrées 3 1l'hectare par les différents Centres
de Gestion de la région, ont atteint les écarts suivants en fonction de

la variation de chacun des facteurs ci-dessous ¢

- Surfacc du vignoble 40 % des charges moyennes

-~ Spéoialisation des " " 1"
exploitations 30 %

- Mécanisation 20 m " "

- Surface totale de 5 u " "
1'exploitation

- Conditions économiquos
de la viticulture 10% n " "

~ Conditions climatiques 5a310% v "

Toutefois, ces mémes Centres de Gestion sont d'accord pour prévoir une
légére tondance & la hausse des charges par hectare 1l'augmentation des
cofits unitaires étant en partie compensée par un meilleur équilibre entre

les charges comme le montre le tableau ci-contre.

Par rapport & des charges calculées 3 quantité'constante et prix courants,
los charges réelloment observées sur 45 exploitations viticeles technique-
ment bien gérées ont en 4 ans évolud trés différemment suivant qu'elles se
rapportaient & des dépenses directement productives (engrais et produits
de traitement) ou & des dépenscs fixes de fonctionnement (traction). Quant
aux frais de main-d'oeuvre, ils ont évolué parallélement puisque dans les
deux cas (observés et calculés) la main-d'oouvre correspondait exactemont

aux meillcures conditions techniques d'emploi.

En 4 ans, les charges observées ou calculées ont augmenté de 22 % ce qui
correspond & un accroissement non négligeable de 7 % par an qui cst toute-
fois peu important par rapport aux écarts extr8mes observés la méme année
(1961) sur une cinquantaine d'exploitations do la région soumises & des
conditions différontes (tableau page 121). |
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REMLLEMENT OBSERVEES ENTRE 1961 8T 1964

Tableau 45 = VARIATIONS DiS CHAR

SUR- LS PRINCIPAUX PUSTES DS CliaRGIS DANS

LE

SUD-OUTST

( base 100 en 1961 )

CHARG:: 1981 1962 1963 1964
a4 quantité constante 100 110 123 136
MAIN D'OBUVRE | cmrmrmimimmiom s e B OSSN R S | SOOI ISP
réellemoent observé og . -
sur 45 exploitations 1ou 115 126 138
& quantité constanto 100 106 141 144
TRACTION | e, % ISR AU
réellement obsorvéas
sur 45 exploitations 100 114 122 125
a quantité constante 100 101 105 108
ENGRAIS | e e e e -
T récllement obsorvées
sur 45 exploitations 110 134 150 142
& quantité constante 100 ; 102 102 104
PRODUITS DE O OSSR UISUPEUIUN SSSIUROITSUPRIN DUTURSUURIORTNS SIS I
TRAITEYENT récllement obsorvées
sur 45 oxploitations 100 93 107 118
a4 quantité constante 100 110 105 120
FRAIS DIVERS | . o oo, 3R DO, i FOEEOURUUIOIURUUNUTY ISR
rdelloincnt observdes
' sur 45 exploitations 109 102 99 13
& quantité constante 100 106 110 121
CHARGES TOTALES| ... . oo cocrciccceieoe e b, I I O
réellement obssrvéos .
sur 45 exploitations 100 108 110 122
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Tableau 46
Moyen- Hinimum , Maximum | Ecart
0O €%~ lvyalour | EBeart Valour | Beart | eptre
nerale absoluc | & la absolue & la Bin 0%
f d maximum
- moyen e MmOyen e
Main 4 !oeuvre 1.185 610 - 49% | 2.027 + T1 % 1.417
Traction 352 143 - 49% 750 +113 %] 607
Engrais 2717 6 - 98% 597 +115 % 591
Produits trait. 189 70 - 63% 339 + 79 % 269

Les postes les plus incompressibles, tels la main-d‘'oeuvre ou la traction,
peuvent donc atteindre des niveaux inférieurs dc moitié ou prés de deux
fois supérieurs & la dépense moyenne. M8me un poste aussi fixe que les pro—
duits de traitement peut subir des &carts compris entre — 63 % et + 79 %

par rapport & la moyennc.

Ces écarts ne proviennent pas exclusivement d'uné meilleure technique et
de conditions plus favorables, mais d!une carence ou d'une profusion de
soins tout aussi nuisible 1l'une que l'autre & l'obtention d'un revenu meil- -
leur. En fait, ils n'enlévent donc rien & la valeur de la moyonne des char-
ges dans les exploitations viticoles correctement gérées dont nous pouvons
nous servir pour apprécier leos charges par hectare de vignoble dans une ré-

gion considéréc.

Bn dehors des caractéres propres & la région, il est & peou prés certain
que l'enscmble de ces observations s'appliquent aux autres régions vitico~-
leé frangaises de m8me que certaines remarques sur los tomps de travaux ol
la fiscalité dans la Vallée do la Loirc ont une portée générale pour tout

le vignoble frangais.

Nous en ticndrons compte dans 1l'étude des charges de production des deux
autres régions dont nous nous bornerons & donner exclusivement los caracté-

ristiques propress
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-G . LE MIDI

I . TECHNIQUES DE PRODUCTION

1. Los oxploitations viticoles

Le Midi est la région viticole frangaise qui dispose des exploitations
‘les plus importantes pour la superficie en vigne (2ha61 pour la moyeuna
des oxploitations qui livrent du vin & la vente). Dans ceite rcégion, la
parcclle moyenne atteint 55 arés, soit une surface trés supérieﬁre'&

celles roncontrées jusqu'd maintenant.

La majeure partie des surfaces ost détonue par des cxploitations de plus
de 3 hectares et 4.500 exploitations de plus de 15 hectares de vignos
totalisent 136.000 hectares, soit prds de 25 % des surfaces en vigne do
la région.

27 % do la SAU du Midi étant planté en vigne, il est possible de dire que
80 % au moins des exploitations agricoles de la région cultivent de la
vigne (voir page 47) et que les deux tiers environ peuvent 8tre considé—

- rés comme spécialisés dans la viticulture.

Du point de wue de*la.motorisation; ces exploitations spécialisées, dont
la SAU était relativement peu iﬁportahte, et dont les plantations étaient,
pour la plupart, faites en carré aux dimensions 150 x 150, étaient dirfi-
ciles & mécaniser par des tracteurs classiques. Ceux—ci se sont implantés
dans la région sur les domaines déjd importants, tandis que sur les pe-
tites exploitations, le choval dont la nourriture est difficile & trouver
sur place, a été supplanté pa;‘le motoculteur. Pratiquement, un quart du
.parc frangais des motoculteursﬁest concentré dans les départemonts viti-

coles méridionaux.

2. Encépagement

I1 est particulier & la région méridionale en ce qui concerne les cépages
- rouges tardifs dont leg principaux.sont : 1'Aramon, le Carignan et le
"Grenache qui. ne peuwvent murir leurs fruits que sous un climat assez
chaud. En cépages blancs par contre, 1'Ugni Blanc gqui est le plug culti-
vé se rencontre également dans tout le Sud—Ouest, tandis que le Terret
est plus typiquement méridional, de mme que la Claireties Cet encépage~
ment typlque est complete par lc Grand noir de la Calmotte et 1'4licen—
te Bouschet qui, ‘tout en étant orlginalres du Midl, ont remonté vers le
o Sud—Ouest et la Vallée du Rh%ne. ' ‘ '
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S oalatte dv vigoble

Tout le vignoble méridional #gé est conduit en gobelet avec des ceps
plantés & 1l'écartement 1m50 x 1m50 qui permettent les labours croisés.
Ce mode de conduite, qui donne des densités de plantation de 4.400 sou-
ches & l'hoctare, mais gtne la pénétration des tracteurs, est peu & peu
remplacé par des plantations & plus faible densité dont les rangs sont
distants de 2m 3 2m50 et les pieds de im & 1m20 (3.500 3 4.000 souches
4 1'hectare). La taille en gobelet comporte de 8 & 16 yeux disposés sur
3 & 4 bras tandis que les zones plus fraiches et plus humides utilisent

un palissage & 3 ou 4 fils et une taille longue.

IT. RENDEMENT DU VIGNOBLE

Les rendements du vignoble du Midi au cours des six derniéres années, sont
donnés par le graphique suivant, qui comportc également un tableau des rcn-~
dements maximum autorisés pour les vins de qualité et les rendements de

i'ensemble de la récolte depuis 1950.

Le rencdement moyen des vins courants, au cours des six derniéres années,
ressort & 60 hl & l'hectare, mais par rapport & 1'cnsemble de la région, il
est possible de noter que le vignoble situd sur la rive droite du Rhdne (Hé~
rault, Gard) a un rendement supérieur & colui de la rive gauche (Var, Vau-

clure).

Ces six derniéres récoltes ont enregistré lec rendement maximum des 15 der-
nidres années (68,6 hl/ha en 1962) tandis que le rendoment minimum en dchors
de la période 1956-1957 était descendu & 41,7 hl/ha en 1958.

Dans lc Midi commo ailleurs, lcs rendements fluctuent done de fagon importan-
te malgré des conditions de culture de la vigne normalcment plus favorables

que dans les autres régions.

Des fluctuations identiques sont également causées par l'implantatioh du
vignoble  le vigioble de coteau produit moins que celui de la plaine, ou
par les techniques culturales. Le rendcment moyen des exploitations bien
gérées, suivies par les Centres de Gestion du Midi, oscille entre 50 ot 80

hl/ha, et se situe sensiblement au-dessus du rendement régional.

IIf. MAIN-D!'OFUVRE ET MECANISATION

1. La mécanisation

Nous avons vu précédemment que la motorisation du vignoble méridional
s'était faite & la fois gréce aux tracteurs et aux motoculteurs. La trac—
tion animale est restée longtemps 1l'apanage des petites exploitations

viticoles spécialisdes dans lesquelles les écartements ne permettent
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Grapbigue 15 RENDEMENTS MOYENS EN HL/HA

-MIDI-~

h1/ha

80

\ _ y Ving de consommatfon courante

Ensemble des vins

) .
1960 1961 1962 1863 1964 1965

[CEE-DG VI 58015
Rendement maximum autorisé dans Rendement de l'ensemble des vignes
les principales appellations deguis 1950 ‘ »

- MUSCAT © 28 HL/HA 1950 49,3 HL/HA
- CLAIRETTE DU LANGUEDOC 35 HL/HA 1951 43,7 HL/HA
- CORBIERES 40 HL/HA | 1952 | 46,2 HL/HA
- MINERVOIS 40 HL/HA 1953 53,7 HL/HA
- BANYULS 30 HL/HA 1954 #3,5 HL/HA
- HAUT-ROUSSILLON = - 35 HL/HA 1955 49,5 HL/HA
- COTES DE PROVENCE L0 HL/HA . 1956 - 49,2 HL/HA
- CHATEAUNEUF DU PAPE - 35 HL/HA 1957 33,7 HL/HA
' 1958 ’ 41,7 HL/HA
1959 ” 60,1 HL/HA
- , 1960 52,2 HL/HA
1961 | 45,4 HL/HA
1962 . 68,6 HL/HA
1963 45,2 HL/HA
1964 55,2 HL/HA
1965 66,6 HL/HA
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~pas-la pénétration facile des tracteurs mais s'est éliminée progressivemen
dans les--exploitations motorisées pour lesquelles elle ne constituait

qu'un appoint ou un dépannage en particulier pcur les traitements.

Actuellement, m&me les petites exploitations, grice & des motoculteurs
et en faisant appel & des coopératives d'utilisation de matériel, sont

arrivées & éliminer la traction animale.

Les tracteurs employés, sont en général spécialisés & cause des écarte-
ments et pendant longtemps les tracteurs & chenilles ont été trés uti-
lisés par suite de leur facilité de pénétration dans le vignoble non
palissé, mais les tractours enjambours qui offrent les m8mes avantages

tendent maintenant & les supplanter.

La main-d 'oeuvre

Contraircment aux autres régions ol la culture de la vitne est le fait
exclusif ou presque d'exploitations familiales, le Midi occupe une pro-
portion assez importante de salariés, puisqu’on notait en 1962, 41 % dos
salariés parmi la population active agricole et m&me 45 % parmi la popu-
lation active agricole masculine, ce qui signifie que prés d'un travail-

leur agricole sur deux cst un salarié.

Co salarié est souvent un petit producteur qui travaille son vignoble
durant sos heures de repos, ce qui fait que la main-d'oeuvre familiale
clle-méme rénherche fréquemment un appoint salarié en aidant occasion-

nellement les plus gros viticulteurs dans leurs travaux.

Cette main~d'ocuvre travaillant sur des exploitations pour la plupart
spécialisées en viticulture, est de ce fait rarement polyvalente. Le
mode de culture le plus courant (gobelet non palissé) lui permet de
travailler plus d'hectares de vignes quc dans les autres régions viti-

coles.

Dans des exploitations ayant 56 & 69 % de vigne dans la SAU et comptant
Plus de 10 hectares de vigne, la moyenne des hectares de vigno par tra-
vailleur oscille entre 3,8 et 4,6« Cos données sont d'ailleurs confir-

mées par les temps de travaux sur un hectare de vigne.

Les temps de travaux

Les temps considérés comme normaux dans des exploitations bien conduites,
sont dornés dans le tableau suivant pour quatre types d'exploitations

viticoles considérés comme représentatifs de la witiculture méridionale 3



5500/V1/66-F

- 128 -
Tableau 47
1]

TYPES I II III Iv
SAU 15 ha 10 ha 10 ha 15 ha
Surface en vigne 6 ha50 8 ha 8 ha 15 ha
% de vigne des SAU | 43 % 80 4% 80 % 100 %
Travaux du sol 40 H/Ha 38 H/ha 49 H/ha 45 H/ha
Taille et travevert| 140 H/ha 160 H/ha 142 H/ha 135 H/ha
Traitement 13 H/ha 22 H/ha 10 H/ha 15 T/ha
Fumure et entret. 20 H/ha 17 H/ha 23 H/ha 28 H/ha
Vendanges - 122 B/ha 128 H/ha 136 H/ha 100 H/ha
Total 335 H/ha 365 B/ha 360 H/ha 323 HE/ha

Par rapport aux autres régioﬁs viticoles, les gains de temps les plus

importants se manifestent d'une part sur les travaux du sol, car les

labours et fagons superficielles sont difficiles & effectuer lorsque

la végétation recouvre plus ou moins le sol et d'autre part sur les

vendanges par suite de la facilité de cuelllette qu'offrent les cépages

méridionaux (grosses grappes, prédoncules tendres) malgré leur rendement/

hectare plus élevé.

: Ces tcomps qui sont des temps moyens, sont, bien entendu, sujets aux mé&mes

 variations que dans les autres régions lorsque changent les conditions

4.

de culfure (relief, palissage, spécialisation surface de vignoble otCes)

‘ou de récolte. .

Los _tomps de tracticn

Il sont donnds dans le tableau suivant pour trois des quatre types pré-

cédents qui ne travaillent qutavec de la traction mécaniques

Tableau 48

TYPES II III IV
Puissance de traction “25¢y ! 350V 35 CV
---------- ..‘.._-..,.._-.-—_..—_.._...‘_..q-...-._-...
“Travaux du sol 15 H/ha 30 HAha 23 H/ha
Fumure -3 H/ha 5 H/ha 5 H/ha
 Traitements 19 H/ha 10 H/ha 10 H/ha
' Vendanges - 8 H/ha 14 H/ha 10 H/ha

| moran | 45 H/ha . -} 59 B/na 48 E/ha




- 129 -

5500/V1/66-F

Les mémes variations que dans les autres régions sont observées dans le

Midi. Les moyennes des temps de travaux du sol, peuvent aller du simple

- au double suivant en particulier le nombre de fagons superficielles ef-

fectudes qui dépendent essentiellement du climat et de 1'enherbement. La

méme remarque assortie des mémes causes est également valable pour les

temps de traitement. Le morcellement ou 1'éloignement des parcelles

jouent aussi sur les temps moyens de traction observés dans le Midi.

IV . COUT DE PRODUCTION DU RAISIN

1. Types d'exploitations retenus

Pour établir le cofit de production du raisin, nous procéderons comme

précédommnent en b&tissant un colit moyen pour les quatre types d’explbi—

tation que nous avons décrits sommairement pour la détermination des

temps de travaux et qui sont représentatifs des exploitations viticoles

méridionales les plus courantes.

Tableau 49
TYFPES I IT III iv
SAU 15 ha 1Cha 10 ha 15 ha
Surface en vigne 6 ha 5 8ha 8 ha 15 ha
% de vigie dans la SAU 43 % 80 % 80 % 100 %
Mode de conduite non pa~- non pa- non pa-— pal. 2
lissé lissé lissé fils
Ecartement 200x 125 250x1€0 200x125 200x 127
Traction 2CV 25CV 350V 35CV
Antres productions prair.ofqn | prairies | arboric. néant
. . 3 ' N -
Frais de plantation d'un 11.250Fr. | 14.800Fr | 15300Fr. | 18.600Fr
ha de vigne

2. Les cofits de production

Ils sont donnés pour les quatre types dans le tableau suivant identique

a4 ceux des autres régions.

Au niveau des charges totales par hectare, il apparalt des différences

assez importantes suivant les types. Elles proviennent surtout du poste

main~d'oeuvre dont le cofit moyen horaire varie entre trois et quatre

francs suivant la concurrence gue subit le secteur agricole de la part

des secteurs secondaire ou tertiaire qui sont bien représentés dans cer-

taines parties du Midi. Cette différonce suffit, malgré deé.tempé de

. travaux assez voisins, & creuser un écart important entre les types. -

I1 en est de mfme des frais de plantation plus ou moins couteux seclon

la région, ainsi que de la valeur du sol dans les régions ol la vigne se
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_ voit concurrencée par des- cultures maraichéres ou florales et m&me par

les lotissementis.,

Comme au niveau des rendements moyehs, les écarts sont assez importants
selon 1l'implantation géographique et topographique des types d'exploi-
tation retenus, les charges par quintal de raisin sont loin d'8tre voi-
sines comme dans les régions précédentes et les Scarts vont presque du
simple au double. Le colit le plus élevé est trés proche de ccux rclevés
dans la Vallée de la Loire, mais les plus faibles sont nettement infé-
rieurs & ceux que nous avions rencontrés jusqu'd maintenant, puisque

1'écart ost supérieur & 10 Fr par quintal de raisine.

Les tendances

Elles rcstent dans lours grandes lignes identiques & celles qui ont été

constatées dans la Vallée de la Loire, ou le Sud~Ouest.

La main-d ‘oeuvre, dont le colit unitaire est déja élevé, risque d'augmen-
ter moins vite que dans los autres régions, et comme ce poste est déja
noins couteux qu'ailleurs, l'écart avec les autres régions peut s'en
trouver accru. Par contre, eu égard aux rendesments obtenus, qui sont le
fait de l'encépagement et du climat, les dépenses d'engrais sont rela-
tivement faibles et tout accroissement du rendement ne pourrait sans
doute &tre obtenu qu'avec des charges supplémentaires (irrigation) qui
componseralent partiellement la diminution possible du collt de produc-

tion.d%an_guintal ds raisin.
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Tableau 50 - CHARGES D4 PRODUCTION OU RaISIN

PAR HuCTARL DS VIGND JANS LB kIDI.

5500/V1/66-F

] T T
- _T_Y_P_E_S~ _‘_ o I T _II o ZIE ______ IY o
Charges financiéres
Int.capital sol 450  [Ir 550 I 375 I 50 h
Int. plantation 292 ¥r 372k 383 Fr 165 I
Amortisplantation 467 Fr 595 Fr 613 br 744 ”uﬂ
ligin d'oeuvro 995  Fr 1406  rr 1080  Ir 1302 Ir
Approvisionnéménts """""""""""""""""""""""""""""""" T o
Bngrais ' 164 I 194 v 150 Ir 224
Produits trait. 119 fr 206 Ir 143 Fr 336 Fr
plants 17 % - 15 I 112 Fr
Rempl'piquets fils 15 r - - 50 Fr
Bau-dlectricits 20 Fr 30 -
Assurances 11 Fr 42 Ir 130 W 106  Fr
‘TOTAL BATIMENTS | 1000 RO | 130 ke 213 23, Ir
_________________________________ ) OO PRI VSOOI SO PSOPIOUIY [SUEOUOUOONP RSN SOOI PSP
TOTAL TRAC.MAT. 872 Fr 650 ke 655 Fr 563 Fr
TOTAL FRAIS GEN. | 114 F 150 B 372 I 167 h
TOTAL PAR HA 3616 Fr 4315 Ir 4129 3% 4592 Fu
..................................... e e e
Intér.cap.circul. 90 Ir 108 Ir 103 B 115 Ir
Total charges/ha 3706 Ir 4423  Ir 4232 M' 4707 [k
Rendem.moyen/ha 15 HL 55 HL 80 HL 70 HL
Charges & 1'hl 49,41k . 80,4 Ir 52,9 It 67,24k
Charges p/quintal 41,20 6443 Ir 44 ,08lr 55,2 fIr
de raisin
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Di, LA VALLEE DU RAONE

1»-TECHNIQUES DE PRODUCTION

1+ Los exploitations viticoles

Les exploitations viticoles de la Vallée du Rh8ne, s'apparentent dans
leurs structures & celles de la Vallée de la Loire (96 ares de vigre en
moyonne répartis en 4 parcelles de 24 arqs). Ces chiffres moyens cachent
cependant les différences qui existent entre le Nord et le Sud de cette
région. Dans le Nord de la région, en dehors de la zone bien délimitée
produisant des vins de Bourgogne et du Beaujoléis, le vignoble moyen ne
dépasse guére 50 ares répartis en paréelles dont la surface moyenne est
inférieure 4 20 ares tandis que plus au Sud au-fur-et-a-mesure quc l'on
-T2} rapproche du Midi la étructére'moyenne dépasse un hectare et les par-

celles ont plus de 30 ares de surface moyennes

Compte~tenu de ces éléments, il est norﬁalique plus des deux tiers des
exploitatibns viticoles livrant du vin & la vente aient moins de un hec-
tare,_alofs qu'au contraire les deux tiers des surfaces sont détenues
pai des'exploitations viticoles ayant de un & sept ha de vigne. Au ni-
 veau des grosses exploitations de plus de 15 hectares de vigne, on ne
trouve que 1.359 ha (1,5 % des surfaces) et 62 exploitations seulement
qui sont situdes soit & proximité immédiate de la région viticole du MNi-
di ot s'apparentent & elle, soit au scin des petites régions productrices

- exclusives de ving de qualité. .

Dans ig Vallée du Rhéne ol la vigne n'occupe que 3 % de la SAU totale,

il y é néceséaireﬁent peu d'exploitations viticoles spécialisées. Cellos—
ci se rencontrent surtout, de m8me que les exploitations ayant plus de

15 ha do vigne, dans les régions proches du Midi ainsi que dans les

aires de production des vins de Bourgognc et du Beaujolaise Paftout’ail—
‘leurs, le vignoble n'occupe qu'une place restreinte sur l'exploitation
et les moyens de traction qui interviennent dans le vignoble sont ceux

existant pour les autres cultures.

Dans les régions plus typiquemeht viticbles, les densifés de plantation
nécessitent des tracteurs spécialisés (enjambeurs) ou des motoculteurs

pour remplacer la traction animale. -
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2. Fncépagement

L'encépagement de la Vallée du Rhéne est dominé par le Gamay auquel se
joignent le Pinot et le Chardonnay qui constituent l'encépagement typi-
que des régions productrices de vins de qualité. Vers le Sud doc.la Vallée,
on retrouve les cépages méridionaux, Aramon, Carignan ainsi que la Clai-
rette Blanche et 1'Alicante Bouschot. A c6té de cet encépagement do base,
subsistent des cépages locaux produisant des vins régionaux (Mondeuse,

Mollard, Jacquere, Corbeau etce.)

3. Conduite du vighoble

Contrairemont aux autres régions ot la conduite du vignoble &tait assész
homogéne; la Vallée du Rhdne se caractérise par un certain équilibre entre
les plantations palissées et non palissées qui se partagent les faveurs
des vignerons en fonction des conditions topographiQues et climatiques

qui sont assez variables.

L'écartement entre les rangs varie de 1m & 1m30 avec une distance entre
souches de Om90 & 1m dans les vigncbles non palissés ou & faible hauteur
de palissage (1m & 1m20). Par contre, & prbximité de la région méridio-
nale, les écartements entre rangs étteignent 3m et plus et ces mémes écar-—
tements se retrouvent mais avec un palissage élevé (2m) dans les vigno-

bles des contreforts alpins.

En fonction de ces modes de conduite et de ces densités de plantation

trés différents, les tailles pratiquées dans la Vallée du Rh8ne vont du
gobelet dans les vignobles.non palissés, & la taille Guyot ou en Cordon
dans les vignes palissées. Dans tous les cas le nombre d'ydux par souche

varie de & & 14.

I5. REVDEMENT DU VIGNOBLE

Les rendements des vignobles de la Vallée du Rhéne au cours des six dernié-
res années sont donnés dans le grephique ci-contre, qui comporte également
en annexe.les rondements maximum autorisés pour les vins de qualité et les

rendements de 1l'ensemble de la récolte de 1950 & 1964.

Les rendsments des vins courants seuls sont trés peu différents des rende-
ments de l'ensemble de la récolte, ce qui signifie que les vime de qualité

ont un rendement voisin de ceux des vins courantse
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Graphique 16

RENDEMENTS MOYENS EN HL/HA

-VALLEE DU RHONE-

hi/ha

60

Ensenble des vins '
Vins de consommation courante

1960 1961 1962

1963

1964 1965

|CEE-DG V1-6808,155

Rendement maximum autorisé dans

les principales appellations

- COTES DU RHONE 40 HL/HA
- BOURGOGNE 4s HL/HA
- COTES DE BEAUNE

ET DE NUITS 35 HL/HA
- BEAUJOLAIS 50 HL/HA

- BEAUJOLAIS VILLAGE 40 HL/HA

Rendement de l'ensemble des vignes

depuis 1950

1950 38,8 HL/HA
1951 30,7 HL/HA
1952 33,8 HL/HA
1953 , 35,7 HL/HA
1954 42,0 HL/HA
1955 41,0 HL/HA
1956 30,6 HL/HA
1957 21,6 HL/HA
1958 39,2 HL/HA
1959 L4 2 HL/HA
1960 49,8 HL/HA
1961 30,8 HL/HA
1962 40,9 HL/HA
1963 42,4 HL/HA
1964 45,~ HL/HA

1965 L4 ,1 HL/HA
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Le rendement moyen sur 6 ans (1960-1965) des vins courants ressort & 41,3 hl/
ha. Comme dans les autres régiéns ces 6 derniéres années comprennent & la
fois les rendements moyens les plus faibles (1961) et les plus élevés (1960)
rencontrés depuis 15 ans, exception faite de la récolte catastrophique de

1957.

Ce rendement moyen est trés voisin de celui de la Vallée de la Loire et les
fluctuations annuelles ne laissent pas apparaltre de différences notables

-~

par rapport & cellcs des autres régions viticoles.

I1 n'est donc pas possible de dire que les conditions culturales ou climati-
ques aient (suivant les régions) une influence distincte sur les rendements
d'unc récolte donnée qui, finalement, s'avére quantitativement bonne ou mau-

vause pour l'ensemble du vignoble frangaise.

Les variations des rendements d'une exploitation & une autre, et pour uﬁa
néme récoltc, atteignent autant d'importance dans la Vallée du Rhdne que

dans les autrces régions. Les exploitations techniquement bien gérées, ont
également un rendement qui dépasse régulidrement de 10 & 30 % le rendement

moyen de la région.

MAIN-D!OEUVRE ET MECANISATION

1+« Mécanisation

La viticulture de la Vallée du Rhéne, comme celle de la Vallée de la
Loire, n'est venue que trés progressivement & la mécanisation du fait de
ses structures, de sa densité de plantation et de son implantation topo—

graphique.

La traction animale est restée dominante pendant trés longtemps et sub-
siste encore concurremment avec la traction mécanique sur certaines ex—
ploitationss. Sur les exploitations viticoles de petites dimensions, elle
est progressivement rcmplacée par les motoculteurs ou les mototreuls et
sur les exploitations plus importantes par les tracteurs enjambeurs dont
la mise au point est récente mais le succés actuel trés vif comme le

montre le relevé des tracteurs vendus en 1965 dans guelques départements

de cette région :

~ Ehdne 100 enjambeurs sur 600 tracteurs au total
-~ Drome 68 oinjambeurs sur 790 tracteurs au total
- Sabne &

Loire 75 enjambeurs sur 1.103 tracteurs au total
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La main-d 'oeuvre

Dans 1le fignoble de la Vallée du Rh&ne dont les dimensions moyennes
d'axploitation sont faibles, la main-d'oeuvre est presque exclusivement
familiales Dans 1l'ensemble des exploitations de la région, la population
active agricole salariée ne représentait que 15 % de la population ac~

tive agricole totale en 1962.

Cela ne signifie pas pour autant que les exploitations viticoles soient
en faire~voir direct car dans la Vallée du Rhéne, les petits vignbbles
appartenant a4 des non-agriculteurs sont souvent loués par baux spéciaux
a4 des viticulteurs locaux qui trouvent le plein emploi de leur main-~

d'oeuvre familaile sur ces vignes loudes.

A de rares exceptions prés, cette main-d'ocuvre familiale peut-8tre con=-
sidérée comme la seule spécialisée car elle cultive en général la vigne

depuis plusicurs générations.

Les surfaces .cultivées

Du fait que les exploitations viticoles de la vallée du Rh8ne sont le
plus souvent des exploitations de polyculture qui nc consacrent gqufune
faible part de leur SAU 3 la vigne (=~ de 10 %), il n'est pas possible
de foﬁrnir pouf elles des normes d'hectares de vigne par unité de tra-

vailleur qui n'auraient aucune signification.

Dans le.cas des exploitations plus spécialisées, qui sont en général
productrices presque exclusives de vins de qualité, les particularités
de culture exigées par cette production font qu'un UTH ne travaille pas

plus de deux hectares de vigne.

Les seules exploitations spécialisées en viticulture et produisant en
majorité des vins courants pour la vente sont celles qui se rapprochent

de la région méridionale et c'est finalement ce seul type d'exploita-

‘tion que nous retiendrons pour caractériser la production des vins cou-

‘rants destinés & la vente dans la Vallée du Rhénec.

Los temps de travaux

Dans ce type d‘exploitation que nous avons choisi de 10 hectares de SAU

dont 8 de vignevpalisséé 4 2 fils, les temps de travaux moyens considé-

rés comme normaux pour 1 hectare de vigne sont les suivants 3
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-~ Travaux du sol 66 heures/ha
- Taille et travaux en vert 150 heures/ha
~ Traitcment v 30 heures/ha
— Fumure et entretien 22 heures/ha
-~ Vendanges 152 heures/ha
TOTAL | 420 heurcs/ha

Ces temps sont sensiblement plus élevés que coux rencontrés dans lc vigno-—
ble méridional pourtant tout proche. Les différences se situent essen-
tiellement sur les travaux du sol et les traitements qui sont plus nonm-
breux et sur les vendanges qui nécessitent & rendement égal davantage de

main-d'ocuvre.

5. Les temps de traction

Toujours pour le méme type d'exploitation équipé d'un tracteur de 35 CV,

les temps moyens normaux sont les suivants :

- Travaux de sol 31 houres/ha’
- Fumure 4 houres/ha
- Traitements 20 houres/ha
- Vendanges ' 10 heures/ha
TOTAL 65 hourcs/ha

Ils appellent les mémes remarques que les tomps de travaux a savoir la
nécessité de passer plus de temps que dans le Midi pour les travaux du
sol ot leos traitements. Les temps de traction nécessaires pour un hectare
de vigne dans la Valléc du Rhéne s'apparcntent finalcment & coux qui

avaient été constatés dans le Sud-Ouosts

IV. COUT D= PRODUCTION DU RAISIN

1« Types d'exploitation retenus

Nous venons de voir précédemment qu'un seul type d'exploitation suffisait
34 caractériser assez bien la production de vins courants pour la vente

dans la Vallde du Rhéne.

Les caractéristiques de ce type sont les suivantes :

SAU 10 hectares
Surface er. vigne 8 hectares

% vigne ds SAU 80 %

Mode de conduite Palissé deux fils
Ecartcment ‘ 225 X 110
Traction 35 CV

Autres productions Polyculture
Frais de plantat. d'un 18.800 Fr.

hectare de vigne
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2. Les cofits de production

3.

I1 est donné par le tableau suivant dans les mémes conditions et sous la

méme présentation que dans les trois autres régions viticoles frangaises.

Les charges totales par hectare de vigne s'apparentent & celles rencon-
trées dans le Midi avec cependant des charges financiéres pour le capital

plantation plus élevées & cause de la prégence du palissago.

Pour les chargos par quintal de raisin, du fait du rendemont moyen un peu
plus faible que dans le Midi, bicn que sensiblement supéricur & la moyenne
générale de la Vallée du Rhéne, lc niveau obtenu est plus élevé que dans

le Midi et se rapproche des collts constatés dans le Sud-Ouest.

Les tondances

Ce colit de production ne paralft pas appelé & varier différemment de ceux
des autres régions. Il croitra certainement avec 1l'augmentation des coflits
unitaires qui se fera surtout sentir sur les charges de main-d'oceuvre qui
arrivent actuellement & rivaliser avec celles du Midi gréce 3 un prix

meyen de 1l'heure plus faible.

Parallélement & cet accroissement des charges, une augmentation du ronde-
ment moyen pourra 3trc atteinte grfce & une amélioration sanitaire des
cépages et & une utilisation plus importante des engrais et des antipara-
sitaires. Au total, cette augmentation compensant largement l'accrois-
sement des charges qui en résultera, devrait venir atténuer sensiblement

1l'augmentation prévisible des charges de main-d'oeuvre.

En conclusion de cette étude des collts de production du raisin nous pou-
vons voir que les variations des chargus moyennes d'une région & unc autre
différent trés sensiblement suivant qu'elles sont considérées au niveau
d'un hectare de vigne ou d'un quintal de raisin. Finalement sur un hectare
de vigne, malgré des techniques et des conditions de production trés di~
verscs, les écarts selon les types d'exploitation retenus au sein d'une
méme région, sont assez faidbles et du méme ordre de grandeur que ceux qui

existont entre régions.

Par contre, au niveau des charges par quintal de raisin produit et bien
quc nous ayons toujours ramené ces raisins & une teneur en alcool en
puissance dc 10° pour rendre ces chargos plus comparables, s'il existe
peu de différences entre les différents types d'une méme région, les
écarts d'une région & 1l'autre sont trés importants et liés au probldme

du rendement.
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Tableau 51 - CHARGIS DS PRODUCTION DU RAISIN

PAR HA D VIGNE DANS LA VALLEE DU RHONE

Charges financisdres
Intér.capital sol ' 500 It
Intérét plantation 471 B
Amortissement plantation 154 Fr
Main d'oeuvre 1 260 Fr
angrais 125 Ir
Produits traitements ' 110 Jr
Rempl. plants 84 Fr
piquets fils 32 F
Bau-Blectricité -
Assurance gréle =
Divers 50 ¥r
TOTAL BATIMENTS 20 I
TOTAL TRACTEUR MAT. 722 Ir
TOTAL FRAIS GINARAUX 201 Ir
TOTAL CHARGES/HA 4 437 E ~
Rendement moyen 60 hl
Total charges /hl 73, 95 E
Charges par quintal de
raisin 56, 90 Ir
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Or, celui-ci dépend non seulement de la technique de production que nous
avons toujours considérée dans nos calculs comme correcte, mais oncore
dos potentialités locales de licncépagemcnt régional dont l'amélioration
ne peut-8tre qu'une opération & long terme et difficilement prévisible,
bien qu'ayant une incidence considérable sur les cofits de production du

raisine

En torminant cette deuxidme partie, il est également nécessaire de noter
que nous ne pouvons pas préciser dans quelles régions et & partir de quel-
les dimensions la viticulture peut-~8tre considérée comme rentable, puis-
qu'en France les viticulteurs ne vendent jamais directoment leurs raisins
ou le mofit destinds & la production de vins courants. I1 n'y a donc pas de
cours officiels de ces produits qui sont, soit vinifiés directement par le
productour, soit livrés & des caves coopératives de vinification agissant
cn rrestataires de service et réglant le producteur sur la bage du vin

réellement vendu comme nous allons le voir dans la troisiéme partie.
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CH.ZTTRE IIT _

LA VINIFICATION ET SON COUT
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Dans les régions viticoles frangaises aprés la cueillette du raisin, la
vendange est soit portée dans le chai du producteur pour y 8tre vinifié,
soit livrée & des coopdratives de vinification qui se chargent de la

transformer en vin pour le compte des viticulteurs.

Au stade de la vinification, le négoce n'intervient pas en France, sauf
dens les cas de productioné particulidres ot de qualité (Champagne, Alsace) s
Pour les vins courants, la vinification est l'affaire des viticulteurs

cux-mémes ou des coopératives.

La part respective de ces deux types de vinification est variable suivant
les régions et touche également des exploitations de structure différente.
L'équipement est également différent et tout ceci entrafne des cofits de

transformation et de stockage variables d'un cas & llautre.

o aondnn
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Bl PRANCD
1950 1964 % d'accrois.
Nombre de oooﬁérativas de vinific. 960 1179 23 %
Nombre d'adhsérents 196026 280655 43 Yo
Capacité totale 1851701001 | 35902214hl 94 %
Surface des vignobles vinif.en cam|. 306828 ha | 454507 ha 48 %
Capacité de cuverie par ha de vig.| 60,3 hl 79,0nh1 31 %
HL de vins courants vinifids 11217947h1 | 18498486n1| 65 %
HL de vins- de qualitd vinifiés 2930481hl 5044370h1 72 %
Total des HL vinifids 14148428h1 | 23542856h1 66 %
% du vignoble vinifiant en caveo 22 % 36,3 % 65 %
% des vins courants vinifies on c. 21,8 4441% 102 e
Yo dos vins de qualité " "oon 29,6y 27,24 - 8%
9 de l'ensenble des vins " " ¥ 23,1% 38,9% 68 Yo
Capacité moyonne des caver 19300h1 30450h1 58 %
Nombre moyen d'adhérents p/cave 204 238 17 %
Surface moyenne du vignoble des ‘
adherents 1hab6 1hab1 3 9%
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A, LA VALLEE DE LA LOIEE

I. VINTFICATION EN COOPERATIVE

1.

2.

Place des coopdratives de vinification

‘Clest dans la Vallée de la Loire que les caves coopératives ont la place

la moins importante dans la vinification.

En 1950 1,7 % seulement dos surfaces et 2,2 % du vin produit étaient
traités par des caves de vinification. Malgré une progression spectacu-
laire qui a permis & ces chiffres de tripler en 15 ans pour atteindre

5,1 % des surfaces et 7 % de la production, l'importance des coopératives
de vinification demoure faible dans la région et n'est sensible que dans
leurs secteurs d'implantation car, dans ce cas, elles traitent effective-

ment la presque totalité du vin produit dans leur aire d'action.

Bvolution du mouvement coopératif

L'évolution entre 1950 et 1964 des Coopératives vinicoles est donnée
par le tableau ci~-contre qui permet de saisir 1'ampleur des différentes

caractéristiques du mouvement coopératif.

a) le nombre des cocpératives de vinification

I1 est passé dans la Vallée de la Loire, de 14 & 22 en 15 ans soit
moins d'une création par an dans une région pourant peu équipée. Le
développement de la vinification en coopérative n'est donc pas di a
la constitution d'unités nouvelles mais surtout & l'agrandissement de
celles existant déja.

Co phénoméne n'est pas particulier & la Vallée de la Loire, et se re-
trouve pratiquement dans toute la France ol ne se créent actuellement
qu'une dizaine de nouvelles caves coopératives par an. Ceci est peut~
8tre dfi aux difficultés psychologiques mais aussi aux problémes finan-
ciers posés par la constitution du capital social initial qui ne peut,
dans les conditions actuelles, 8tre trouvé que dans quelques zones
produisant des vins de qualité ou ne pratiquant la viticulture qu'a
titre accessoire et tirant d'autres productions 1l'essentiel de leurs

rovenus .

b) Les exploitations vinifiant en coopérative

Pendant que le nombre de coopératives n'augmontait que de 5T %, le
nombre des adhérents de ces coopératives augmentait de 85 % pour pas-
ser de 3.124 & 5.782, Cettc augmentation est due & la fois & un plus
grand nombre moyen d'adhérents pour les caves les plus récentes et

a l'entrée de nouveaux coopératours dans les caves plus anciennes.
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Tableau 53 - LIS CCOPsRATIVES DE VINIFICATION

DANS Li VALLBE DB LA LOIRE

5500/VI/66-F

1950 1964 % d'acorois.
Nombre de coopératives de : . . ‘ _
vinification 14 22 57 %
Nombre d'adhérents 3124 5782 85 %
Capacité totale - 1194 850h1 1 582100 hl 199 %
Surface des vignobles vini- Co ” B )
fiant en cave 2767 ha 7250 ha _ 162 %
Capacite de cuverie par ha de " '
vignoble ‘ 70,4 hl- 80,2 hl 14 Yo
HL de vins courants vinifiés 138 866kl : 259175 hl 87 %
HL de vins de qualité vinifids : 23 942hl i 84594 hl 253 %
TOTAL DES HL VINIFIES 162808 hl ! 344169 hl 1M %
% du vignoble de la région - '
vinifiant en cave - 1,7 % 6495 Go 200 Yo
% des vins courants de la ré—
gion vinifies en cave 2,19 6,7 "% 219 %
% des vins de qualité de la R L )
région vinifids en cave 2,9 % 8,1 % 180 %
7 de l'ensemble des vins de o
la région vinifidés en cave 2,2 % 7,0 % 218 %
Capacits moyenne des caves 13920 hl { 26460 hl 90 %
Nombre moyen d'adhérents p/cavé 223 263 18 %o
Surface moyenne du vignoble des: o
adhérents ‘ : 0,88ha 1,25 ha 42 %
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Parallélement & cette augmehtafion des adhérents, s'est prodpit un ac--
croissement de leur vignoble dont la moyenne est passée do 88 pres 3
1 ha25 en 15 ans. Cot accroissement de 42 ¥ est trés supérieur & celui

- observé précédemment sur l'ensemble de la région. I1 provient de 1'en-

d)

trée en coopérative de viticulteurs ayant des vignobles de plus en
plus importants et de la tendance des coopératours anciens & accrditre

leur superficie en vigne.

L'implantation des coopératives

Depuis 15 ans, 1'implantation des nouvelles coopératives a surtout eu
iieu‘dans les régions produisant dos vins de qualité. En effet, si les
quantités.de vins courants vinifiés n'ont augmenté que de 87 %, le vo-
lume des vins de qualité produits & plﬁs que triplé (+ 253 %) pendant
le m8me temps. L'effort coopératif sur»les vins de qualité est dono
plus accentué que sur les vins courants dans la Vallée de la Loire.
D'aillours 8 % des vins de qualité sont vinifids on coopérative, contre

6,7 % pour les vine courants.

La taille des coqpéfatives

Pour faire face & l'augmentation du nombre d'adhérents et de leurs
surfaces, les coopératives de vinification de la Vallée de la Loire
ont pratiquement doublé en 15 ans leur capacité moyenne, qui est pas-
séo de prés de 14.000 hl & 26.500 hl.

Cotte augmentation a suivi assez exactement l'accroissement du nombre

d'adhérents et de leur superficie, ainsi que 1l'amélioration du rende-

ment moyen, puisque la capacité disponible par hectare de vigne est
passée de 70 hl en 1950 & 80 hl en 1964. Compte~tenu du rendement
moyen de la région qui est actuellement voisin dg 49 hl/ha les caves
coopérafivéé ont donc une céﬁécité leui perﬁettantvde_loger prés de
dowx récoltes. Cela pafait raisoﬁnab1e dans la mesure ol ces caves ont
besoin de cuveries de vinification et doivent en géﬁéral stocker plus

longuement leurs vins de qualité avent de les commeorcialiser.

La oapacité moyenne a également été obligée de suivre les améliorations
techniques apﬁortées & la vinification ainsi que lfévélution du colt de
la construction et de la main-d'éeuvre qui font que la capacité minimum

rentable s'accroft régulidrement.

Enfin cotte capacité moyemne actuelle .de 26.00Q hl, recouvre une gamme
de capacité allant de 10,000 & 130.000 hl, ce qui, pour cette région,
oli la densité du vignoble est assez faible, nécessite une aire d'ac-
tion qui peut aller jusqu'td 60.000 ha environ de SAU pour collecter
la vendange de 2.700 ha de vigne.



o 550¢,/ V1/66-~1
- 48 -

¢) Bquipement des coopératives

Le viticulteur adhérent & une cave coopérative, livre sa vendange dans
des récipients de taille variable que les caves réceptionnent soit di-
rectement, soit sur des lieux de regroupement éloignés, d'ou la vendan-

ge est ensuite acheminéo par camions jusqu'aux caves de vinification.

Celles-ci possédent des postes de pesée et de réception, des fouloirs,
des égrappoirs et des égouttoirs, des cuves de vinification ou trés
rarcment ct trés récemment des systémes de vinification continue et des
presses de grande capacité qui & l'origine étaient le plus souvent des
preossoirs continus mais qui sont progressivement remplacés par des pres-—

soirs horizontaux de 20 & 60 hl.

L'ensemble de cet équipement représente & 1'hl un investissement tris
variable qui dépend de l'impértance de la cave, de la date de sa création
ct des matériaux utilisés en particulier pour la cuverie le plus souvent
en béton avec ou sans revétement'spécial. L'organisation interne et 1le
degré plus ou moins important d'automatisation (rare dans les petites

- unités) interviemnent également dans le cofit final qui peut aller de
20 3 100 Fr par hl.

3. Colit d2 la vinification en cave coopérative

ay Co®t de la vinification d'un hl de vin

Compte-tenu des éléments précédents, il est difficile d'établir un colt

cxact de la vinification en cave coopérative.

Nous donnerons seulement 1'exemple d'une cave bien équipée dont les
frais d'investissement sont estimés & 35 fr. 1'hl et qui obtient pour

une récolte moyenne le colit suivant

Main~d 'oeuvre 3,50 PFr
Approvisionnement et entretien 1,20 Fr
Frais généraux 1,00 Fr
Amortissement | 1,50 Fr
Frais financiers 0,80 Fr

8,00 Fr

b) Réglement des frais par le viticulteur

Pour le réglcement. de ces frais par le producteur, deux systémes sont

concurremment employés.
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1) Systéme _de "lg part de cave"'ﬁ

- I1 consiste & régler le producteur sur, la base d'un rendement de sa
vendange plus faible que le rendement normal qui est de 125 & 130 kg
‘de vendange pour 1 hl de mollts La base choisie est en général de
150 kg de raisin pour 1 hl. Cette base laisse une marge de 15 & 20 %
‘de la récolte pour couvrir 1es«frais.de vinifications Ces frais sont
donc automatiquement prélevés au fur et & mesure des réglements au
producteur et lorsque le décompte exact des frais a été dressé, la
balance entre frais théoriques et frais réels s'établit par une ris-

tourne ou au contralre un versement complémentaire.

Co systeme, prathue pour la cave mais qui cache le plus souvent le
cofit réel de la vinification au coopérateur, a tendance & &tre aban-
donné au proflt du systéme des frais réels.

2) Systéme des frais réels

Dans ce cas, la totalité des frais de fonctionnement de l'exercice
sont comptabilisés et répartis ensuite au prorata de la vendange i
vrée durant 1l'exercice correspondant. Dés que ces frais ont &té d3-
terminés, ils sont débités du compte du coopérateur. Ces frais sont
cependant presque toujours des frais nets c'est-a-dire déduction faita
des recettes tirées des sous-produits de la vinificatipn (marcs, lies,

tartres) mais donnent tout de m&me une idée des frais de vinification.

09 Reglements des apports au viticulteur

Dans tous 1es cas et légalement la cave coopérative se substitue au pro-

ducteur pour la vinification et celui-ci reste propriétaire de son vin.

I1 est donc trés rare que le viticulteur soit payé dés qu'il a porté sa

vendange & la cave : cela ne se produit en général quc pour unc fraction
de la récolte et lorsque la trésorerie de la coopérative le permet.

La piupﬁrt du temps le régiement ne débute que lorsque le vin est ter-
miné ot qu'il cst possible de le vendre. le rdglement se fait & partir
d'un prix moyen forfaitaire et s'échelonne dans le temps soit réguliére-
ment (tous les 1, 2, 3 ou 4 mois) goit au fur et & mesure des ventes
réellement effectuées. Le solde est régle lorsque toute la récolte de
1'année a été vendup et cette régularisatlon n'intervient qu'un an a
dix huit mois aprés les vendanges.
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Ceci est le systéme qui se pratique lorsque le vin est vendu en commun
par la coopérative qui est alors & la fois coopérative de vinification
et de vente. Parfois comme le producteur reste en droit, propriétaire

de sa récolte aprés la vinification, la coopérative lui laisse la pos-
s8ibilité de la vendre lui-méme au moment et au prix qu'il veut. Ce sys-—
téme est cependant presque totalement abandonné car il complique énormé—

ment la tache de la coopérative sans permettrs de retirer les avantages

procurés par l'offre de lots homogénes ¢t importants.

II. VINIFICATION PAR LES VITICULTEURS

1+ Place et évolution de la vinification par les viticulteurs

2.

La place de la vinification par les viticulteurs eux-mémes se déduit mathé-
matiquement de la part prise par la vinification en coopérative puisque

gseules existent en France ces deux formes de vinification.

La vinification par les viticulteurs exu-mémes tend donc peu & peu & dimi-
nuer tout en conservant une placc importante dans la Vallée de la Loire

(93 % de 1la récolte). Cela provient comme nous 1'avons expliqué de la cou-
verture trés imparfaite de la région par les caves coopératives et de leurs
difficultés d'implantation dans des régions de vignobles familiaux de pe-
tites dimensions et trés dispersés qui exigeraient une trés grande aire
d'action pour rassembler le volume suffisant & la constitution d'une unité

rentable.

De m8me dans les régions produisant des vins de qualité lorsqutexiste une
coopérative elle regroupe surtout les producteurs méyens léé vignobles im=-
portants ayant la possibilité de s'équiper de fagon convenable pour la
vinification.

Equipement des viticulteurs

Le tableau ci-dessous donne une idée de l'effort d'équipement des viticul--
teurs dans la Vallée de la Loire au cours des 4 derniéres années puisqu'il
chiffre les dépenses de la région en matériel de vinification d'une valeur

supérieure & 300 Fr.

Ces dépenses ont été les suivantes :

~en 1962 4 o o o o o o s o o o 2e334.256 Fr

—en 1963 o o o o s o s o+ o o 3.563.371 Fr

—en 1964 « 4 v ¢ o o o o o o o 2,932.395 Fr

@ en 1965 4 o v v e o v a e+ . 2,528,696 Fr
soit en moyenne 2.840.000 Fr par an et environ 20 Fr par hectare de vigno-
ble ce qui parait faible pour un investissement annuel mais place cependant

la Vallée de la Loire au deuxiéme rang des régions frangaises.
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Cetto dépense a été en régression au cours des trois dernidres années mal-
gré une légére augmentation de la valeur unitaire du matériel. Les viticul-
teurs ne paraissent donc pas incités & s'équiper soit qu'ils ne sentent

pas la nécossité de changer leur matériel ancien, soit que le matériel ac—
tuel ne présente pas de grosses améliorations techniques par rapport au
matériel existant, soit que l'investissement en matériel de vinification
soit considéré comme une charge trop lourde & supporier en regard des avan-

tages qu'elle procure.

Cofit de la vinification chez les viticulteurs

L'inportance de cette charge d'inveostissement est démontrée par l'estima-
tion en valeur & neuf de 1l'équipement de vinification des trois exploita-
tions types qui avaiont été retenues pour l'évaluation du colt de produc-

tion du raisin.

Le coflt de la vinification dans ces exploitations est donné par le tableau

~suivante I1 fait ressortir, pour le type A en particulier, que les charges

de matériel représentent plus de la moitié des charges totales de vinifica-
tion, puisque cette exploitation est obligée de s'équiper pour 2hab3 de
vigne d'un matériel qui pourrait aussi bien vinifier la récolte de 6 & 8 ha.
Ce déséquilibre des charges se retrouve également mais & un moindre degré
sur le poste bAtiment qui nécessite un minimum d'investissement quelle que

soit la surface du vignoble.

A total, les frais de vinification et de stockage chez les viticulteurs
apparaissent doux & trois fois supérieurs & ceux constatés dans les caves
coopératives. Cependant la comparaison reste difficile entre les deux,
puisqu'il s'agit dans un cas du coflt réel, et dans l'autre d'un cofit théo-
rique basé sur des valeurs & neuf. Si le coltt de vinification était calcu-
16 chez les viticulteurs & partir de la valeur réelle et résiduelle du ma—
tériel et des bitiments, il est certain que ces deux postes seraient voi-
sins de zéro étant donné 1'8ge du matériel et l'ancienneté des chais quand
il ne s'agit pas de caves creusées depuis des sidcles & travers le roc.
Dans les caves coopératives par contre, le calcul des coflts & partir des
valeurs & neuf, reviendrait simplement & doubler 1'amortissement et n'aurait

que peu d'incidence sur le coflt total (1 Fr de plus par hl environ).

Finalement 1a différence entre les cofits de vinification chez les viticul-
teurs et dans les caves ocoopératives est plus théorique que réelle et ne
joue qu'au moment ol le viticulteur est appelé & faire subir de grosses

modifications & son chai ou & remplacer son matériel.
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Bxploitations type [A] [ 37 [ <]
Valceur a neuf du matd— 15 320 Fr 10 000 Ir 24 500 @r
ricl de vinification et
de stockage
Nombre d'heures/ha pour 50 . 44 45
la vinification et le
stockage
Cout /ha de la vinifica-
tion et du stockage
Main-d'oduvre 140 Fr 127 ¥r 135 Fr
Approvisionnements 60 70 Fr 70 Fr
Autres charges 190 Fr 80 jyr 57T Fr
Bitiments 95 ® 302 121 ¥r
Mitériel 660 Ir 343 fr 303 Fr
TOTAL- 1145 Fr 922 fr 686 Ir
Intérdt du capital '
circulant 28 Ir 23 fr 17
Total des charyes & 1'ha 1173 945 Fr 703  Fr
Total des charges & 1'hl 27y Fr 17,205 15,60 Fr
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Dans ce cas, il se trouve placé dans les conditions du coit théorique et
a donc intérét & préférer la vinification en coopérative ce qui explique
la progression réguliére des adhésions aux coopératives. Seuls quelques
producteurs de vinsg de qualité commercialisant eux-mémes directement leur
récolte peuvent se permettre de s'équiper & neuf et de répercuter jusqu'au

consommateur les charges de vinification correspondantes.
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" B. LE SUD-OUEST . .

I, VINIFICATION EN COOPBRATIVE

1.

'

Place. dos. coopératives de vinification

Dans le Sud-Ouest les cooperatlves de v1nif1cat10n occupent une place un
peu plus importantée que dans la Vallée do la Loire (18 % des surfaces et

17 % du volume des: vins en 1964).

. Cette situation moyenne tradult copendant assez mal la diversité de cette

régien dans.laquelle les cooperatlvos de v1n1f1cation sont bien impian-
tées dans certains v1gnobles (25 & 30 % des surfaces) et au contraire

totaloment absentos des’ reglons productrices de Cognac dans lesquelles

" les cooperatlves n 1ntorv1ennent qu' au nlveau de la distillation.

Evolutlon du mouvement cooperatlf

La v1n1flcatlon en cooperatlve est déaa anclenne dans le Sud-Ouest et

son développemert & surtout 56 1mportant entre 1930 ot 1940 La période
1950-1964 n'a vu' constituer ‘dans la reglon qu'une coopérative par an en
moyenne mais ‘16° mouvement cooperatif a pris de 1’exten31on dans les ré-

gions ol il était deaa implante. i

a) Les cooperatlvos de vinlflcatlon

Le tableau ci-aprés fournltgles~prinoipaux élémeﬁts de la croissance

de la vinification en coopérative dans. le Sud-Ouest entre 1950 ot 1964.

'En.jS ans, si le nombre des coopératives n'est passé que de 105 & 120,
leur capacité moyenne s'est élevée de 20.000 & 35.000 hl suivant en

cela le nombre d'adhérents qui s'accroissait ééalément de 75 % envi=-

. rTon pour passer de 154 & 273. Cetto augmentation des adhérents est

la plus forte de toutcs les régions fraﬁcéiSes ot dénote 1'extension
des, coopératives existantes. Cotte extension a été telle que la capa-
cité de stockgge.a1toutrjuste“suivi le mouvement et"qué la cuverie
.actuolle ne permet gudre de loger'ﬁluéld'héd%blitres 4 1'hectare qu'en
1950 (60 hl contre :5545)+ Bien gue le'reéndement moyen de la région ne
" se situe qu'autour de 35 hl/ha et soit le plus faible de toutes les
régions, la capaclte moyonne de 1ogement des caves :coopératives du
'Sud-Ouest est nettement plus falble que-celle de la moyenne frangaise
(79 hl/ha). Cette capaclte ne permet pas. un stockage de longue durée
" mais une ‘$tude plus approfondle pe:met de voir gqu'élle eost justement
“Te falt de reglons produlsant surtout des vins courants destinés &

‘la consommation locale ou é la dlstlllatlon (4rmagnac) « Par contre,
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les régions produisant & la fois des yvins courants et des vins de qua~

1ité ont une capacité d&wiogGMGﬁt”moyenne qui est sensiblement égale

3 la moycnne nationale.

Pinalement, cette capacité moyennc n'apparait pas comme anormale compto-
tenu de la dernidre des caractéristiques-de- eces caves de vinification
du Sud-Ouest et qui touche & leur :développement trés différent dans les

. deux secteurs des vins courants et des vins de qualité.

b}

En offet, l'importance de la récolte de la région'Vihifiéé'eﬁ coopéra—
tive a quadruplé en 15 ans pour los vins courants alors qu'elle dimi-
nuait de moitié ou presque pour les vins de qualité. Cette différence
provient essentiellement de l'absence d'implantation de la coopérative
dans la région de Cognac et au contraire de son implantation déjid an-
cienne et importante dans- le Bordelais alors que l'expansion du mouve-
ment coopératif a surtout touché au cours des 15 derniéres années des

vignobles produisant presque”exclusivemeht des vins courants.

Les exploitations vinifiant con coopérative

A l'examen des caractéristiques des caves .coopératives du Sud-Ouest

nous avons pu déceler que les oxploitations adhérentes avaient été,

au départ, situées dans des régions viticoles produisant surtout des
vins de qualité tandis que les derniéres venues & la coopérative

étaient plutdt des exploitations produisant des vins courants dans

des régions de polyculturce

Cos éléments sont confirmés par la surface moyenne du vignoble de cha-

que adhérent. Alors que dans les autres régions de France cette sur-
face a augmenté suivant en ccla le mouvement général obéervé entre

1950 et 1964, elle ost passé do 2ha34 & 2h12 dans le Sud-Ouest (10 %
de moins). Les nouveaux adhérents des régions de polyculture dont les

vignobles sont de faible étendue ont largement contribué & cette di-

minution. Les premiers coopérateurs qui étaient au contraire déten-

- teurs de vignobles asscz importants font que, malgré tout, les adhé-

rents des caves coopératives dans le Sud-Ouest ont encdfe_en 1964 et
en moyenne, un vignoble plus important que celui des codpérateurs des

autres régions, y compris le Midi.

Les coopérateurs se rencontront surtout dans les tranches de superfi-

" fie inférieures & 9 ha de vigne comme le montre le tableau suivante.

Bon nombre des viticﬁlteprs do moins de 1 ha vinifient cependant

eux-mémes pour leur propre consommation et les exploitants de plus de
9 ha ont au contraire la possibilité d'amortir un équipement indivi-

duel de vinification convenablece.



- 156 -

Tableau 55 - LES COOP“RATIVES DE VINIFICATION

.DANS LE SUD—OUEST
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1950 | 1964 % D'acorois.

Nombre de ooopératlves de v1n1flc. 105 120 f4 4
Nombre d'adhérents 1 16169 32827 103 ;!
Capacité totale des coopératives 2111034 | 4178929 98
Surface des vignobles vinifiant -

en caves coopératives 37995 69853 84 <
Capacité de cuverie par ha de vig. 5545 60,0 8 %
Hl de vins courants vinifids 560660 | 1707515 158’%f'
Hl &¢ vin de qualité vinifidés 1085647 1179196 8%
Total des hl vinifiés 1746307, | 2886711 65 %
j du vignoble de la région vini- R Ry
fiant en cave’ 8,2% 18,2% 122 %
£ des vins courants de la région

vinifiés en cave 4,95 19,6% | 300 %
% des vins de qualité de la reglon “f»"' 7 o N
vinifiés en cave - 27,9% 14,24 -49 %
# de l'ensemble des vins de;la ‘ )

région vinifiés en cave £ 10,1% 17,04 | 68 %
Capacité moyenne des caves 20100h1 348000h1 73 ﬁ‘
Nombre moyen d'adhérents p/cuve _ 154 273 77 &
- Surfece moyenne du v1gnoble des o '
adhérents 2 ha 34| 2hat2 | . -10 %
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¢) Equipement des coopératives

L'équipement des coopératives dans le Sud-Ouest ne différe sensiblement
pas de celui des caves de la Vallée de la Loire. Comme la plupart des
coopératives de vinification du Sud-Ouest sont de création ancienne,
cet équipement n'est pas toujours trés moderne : foulecpompe, cuverie

en béton, presses continues ou hydrauliques pas de cuves spéciales de
fermentation. Le renouvellement s'effectue bien en matériel plus per-
fectionné, mais peut 8tre géné par la disposition des lieux qui se

pr8tent moins facilement & une modernisation que des locaux neufs.

La réception de la vendange est également classique avec postes inter-
médiaires de rassemblement des douils (récipients contenant 5 & 600 kg
de vendanges) transport éventuel par camion et circuit de réception
par palan dirigeant la vendange vers les différents postes de vinifi-

cation.

Le cofit de ces installations dépend de leur ancienneté et de leur degré
de perfectionnement ainsi que de la taille de la coopérative qui varie
dans la région de 5.000 & 120,000 hl. (p. 142)

3¢ Colit do la vinification en cave coopérative

ay) Coflt de la vinification d'un hl de vin

Lo cofit de vinification egt lui-méme 1ié au coflt des installations et
varie entre 7 et 12 Fr par hectolitre dans le Sud-Ouest. Cette varia-
tion cache d'ailleurs des différences plus importantes selon les pos—
tes comme le montre le cofit de vinification obtenu par 3 caves coopé-

ratives vinifiant dans des conditions différentes @
Tableau 56

Cave A B | c
Nombre 4 'hectares 1.000 ha 920 ha 350 ha
Récolte moyenne 50.000 hl 40,000 hl 15.000 hl
Capital valeur & neuf 972,000 Fr 716.000 Fr | 605.000 Fr

O - [P o e e

Frais de main-d 'oceuvre

1,70 Fr/nl | 2,20 Fr/hl | 4,20 Fr/hl

Approvisionnement et

rtrotion 5,80 Fr/hl | 3,50 Fr/hl | 1,10 Fr/hl
Frais généraux 1,50 Fr/hl 1,40 Fr/h1 | 0,90 Fr/nl
Amortissement 1,20 Fr/h1 | 0,70 Fr/hl { 1,20 Fr/nl
Frais financiers 0,40 Fr/hl | 0,20 Fr/hl | 0,70 Fr/nl
Total 10,60Fr/hl | 8,00 Fr/hl | 8,30 Fr/nl

Total/ha 630 Fr/ha '347,20Fr/ha| 355,2Fr/ha
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‘Tablesu 57 ~ REPARTITION Dis COCPERATEURS EY. FONGTION

" DE L4 SUPERFICIE DU
VIGNOBLE

Tableau dresss sur un sectiour viticole du Sud-Oucst dans lequel 14 caves

coopératives vinificent 30 % de la récolte

SURFACE DU VIGNORLE Nbro d.e cooperat. |V du nbre de
vitic. de la région

-~ 1 ha - ' 394 36,7 %

123 ha o 622 40,3 ¢}

386ha 873 41,5 %

6 &4 9 ha 248 ) ' 32,9‘ﬁ |

9 212 ha ‘ 81 22,84

12 215 ha 37 o 22,5 '

15 220 ha ‘ 27 26,7 4

20 425 ha | 10 14,9 35

25 & 30ha : 4 ’ 16,0 %

+ 30 ha 4 9,5 4
_____________ o

TOTLL 2100 36,5 4%
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Ces cofits de vinification sont ceux qui sont effectivement déduits des
aynorts des coopérateurs. Ils ne tiennent pas compte de 1l'intér8t du
capital investi dans la co-udrative qui varie entre 10 et 20 Fr par
hl soit 0,5 et 1 fr d'intccdt par hl.

I1 est normal que les frais de main-d'oeuvre croissent lorsque la tail-
lc de la coopérative dimiis. Par contre, le poste approvisionnement
ot entretien est beaucoup o lus important dans la coopérative la plus
grosses. Cette charge ne pent se justifier que par des soins plus im=-
portants dans la vinification et par un entretien plus poussé du maté-

riel.

Le pocte amcrtissement est relativement homogéne d'une cave & l'autre

s o

remenéd & l'hectolitre mais il cache en fait un taux d'amortissement
variant de 3 & 6 % par ransort & la valeur & neuf. Il est vrai que ce
tatx moyen dépend de la pruyportion de matériel d'une part et de moyens

de logement d'autre part.

Réglement des frais par le witiculteur

Ces frais réels ainsi décomptés sont réglés par les viticulteurs sui-
vant les deux systémes déj3: indiqués dans le cas de la Vallée de la
Loire, c'est~a-dire frais réels ou part de cave. La tendance est cepen-
dant orientée vers le paiement aux frais réels mais ces frais restent
toujours difficiles & extraire du compte d'exploitation de la coopéra-
tive lorsqu'ils recouvrent les diverses opérations annexes auxquelles
se livrent les caves (stockage et distillation des marcs, concentra-

tion des moilits, fourniture aux coopérateurs etce.)

Réglement des apports aux viticulteurs

Ce réglement est analogue & celui qui se pratique dans la Vallée de

la Loire, le statut de la coopérative vinicole étant le méme dans tou-
te la France. Il s'échelonne dans le temps au fur et & mesure des ven-—
tws ou bien réguliérement tous les deux ou trois mois en général. Le
solde est réglé au bout d’un temps variable qui peut aller jusqu'a 24
moiss Ce systéme d'acompte et de vente en concurrence par la coopéra-
tive est généralisé dans le Sud-Ouest et la vente individuelle par le

viticulteur au fur et 3 mesure de ses besoins a prajtiquement disparu.
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IT. VINIFICATION PAR LES VITIGULTEURS

1. Place ot evolutlon de la vinlficatlon chez les V1t10u1teurs

Les obser vatlons concernant la v1n1flcat10n chez les viticulteurs dans
la Vallee de la Loire, restenf valables dans 1eurs grandes lignes pour

les viticulteurs du Sud-Ouest.

I1 nous suffit simplement de constater que les v1t1cu1teurs du Sud-Ouest
v1n1f1ant eux~memes représentent 82 % au v1gnob1e de la région mais que
ce pourcentage varie de 20 & 100 7'su1vant les secteurs et la densité

‘ d’lmplantatlon ‘des caves. Méme dans les régions ol aucun v1tlcu1teur ne
se trouve 3 plus de 3 kms d'une coopérative de vinlficatlan, quelques
exploitants cdrrectément‘équipés continuenf & vinifier chez eﬁx, soit
pour les raisons de faible différence de charges exposées précédemment,
soit pour conssrver la qualité propre de leur vin lorsqu?ils sont situés

. dans des zcnes & appellation contr8lée.

Ceci expllque la trés forte dlmlnutlon des quantités de vins courants vi-
nifiés par les viticulteurs qul est passée de 95 & 80 % en 15 ans car la
productlon des ving courants en cooperatlve permet ‘au v1tlculteur poly-
"cultsur de se libérer des soucls de la v1n1flcat10n, de la conservation

et de la vente de ses vins.

I1 arrive aussi, dans les secteurs du Sud-Ouest produisant des vins de
qualité,.que_les viticulteurs nfapportent é.la coopérative-que leurs rai-
s1ns produluant des. v1ns coarants et V1n1fient chez eux leur production
de quallte.;Le méme phénomere gse prodult lorsque certaines caves ne sont
équlpees que pour v1nifler soit en blanc soit en rouge ce qui obllge le
gouvent sur 1cs mémes exp¢01tatlons,'a y;nlfler une partle de sa récolte

chez lui.

‘Compteetenu_de;ces iemarqhes, ilvest.dopc possibie de»parler dans le Sué-~
Ouast, de vins vinifiéé ohev ies viticuifeursldu én coopérative, mais abio-
lument pas du nombre de V1t10u1teurs v1n1f1ant chez eux pulsqp til fauwdrais
tenir compto de ces exploltants con31deres comme v1nif1ant en coopérative

mais qu;,v;nlflent,euxsmémesvune partie de leur recolte.

2. Bquipement: des: viticulteurs

A cours des quatre dernidres années les achats de matériocl de vinification
d'une valeur supérieure & 300 Fr se sont élevés aux sommes suivantes dans
le Sud-Ouest @ ‘
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1962 o« v o o v v v o s o o « o 6.180.55 Fr
1963 ¢ v v e v v e e e e o e s 9.465.039 Fr
1964 o o o v o o v o o v v o o 11.635.442 Fr
1965 ¢ o 4 v s s o o o s o o« 11.216.068 Fr

ce qui représente une dépense moyenne annuelle de 9.600.000 fr environ
et de 25 Fr par hectarc et pr ane

Le Sui~Ouest est la région qui a fait le plus gros effort d'équipement
au cours des derniércs années. Sa dépense moyenne & l'hectare est quatre
fois pius forte que celle de la région ayant lr moind in%asti en matériecl
de viaification (1e Midi). I1 faut aussi noter que cet investissoment a

prescue dcublé en 4 ans en marquant un palier entre‘1964 et 1965,

En’entrant dans le détail des différents secteurs de la région, il est
poszible de s'apercevoir que cette moyenne élevée est essentiellement
le fait de la région des Charcntes qui atteint un investissement moyen
en matériel de vinification supériour & 8C Fr par ha ot par an. Cet ef—

fort peut &tre considéré comme exceptionnel et sans influence sur le colt

‘de viaification des vins de ccnsommation courante dans la mesure ou il

correspbnd aux besoins oréés par la plantation récente de 10,000 ha de

vigne destinés & produire des eaux des vie de Cognac.

Collt de la vinification par les viticulteurs

Le cofit de la vinification et du stockage par les viticulteurs est donné
dans le tableau suivant pour 4 des 5 exploitations types qui avaient été
retenues lors du calcul des charges de production du faisin. Le type n°
1 a été considéré comme vinifiant en cave coopérative par suite de sa
superficie en vigne (1 ha25) qui ne justifiait pas une installation de

vinification individuelle.

Dans le Sud-Ouest comme dans la Vallée de la Loire, la valeur & neuf du
matéricl de vinification varie trés pou, que liexploitation ait 5ha50 ou
12 ha de vignes La charge d'amortissement et 1'intér8t du capital inves-
ti rzmenés & 1'hectare, consuituent une charge d'autant plus lourde que
le vignoble est plus petit. i on y ajoute le colit des bAtiments oui di-
minve lui aussi au fur et & wesure éue le vignoble s‘'accroit, l'exploita-
tion n® II arrive & avoir 80 % de ses frais de vinification représentes

par ccs deux postes.
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Bn fonction des soins apportés-a la vinification et & la comservation du
vin, le temps passé ramené & l1l'hectare varie dans d'assez fortes propor-
tions suivant les types d'exploitations choisis. Ce temps dépend aussi

du vin produit (rouge ou blanc) et de la plus ou moins grande proportion
de vins de qualité dans la récolte (cas de l'exploitation n°® V).

Ramenés & 1l'hectolitre, les frais de vinification chez les viticulteurs
sont dans le Sud-Ouest comme dans la Vallée de la Loire supérieurs & ceux
observés dans les caves coopdratives. Il est cependant nécessaire de rap-—
peler que 1'un de ces colits est rdel ou proche de la réalité, alors que
l'autre est d'autant plus thiorique que le matériel de vinification ot

les b&timents de stockage sont anciens.

C'est sans doute la raison de la progréssion de la vinification en cave
coopérative dans le Sud-Ouest en particulier pour les wvins courants dont

les producteurs exclusifs étaient, en général, pou et mal équipés.
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Tableau 58 = COUT DE La VINIFICATION 31 DU STCCKAGw

DANDS LES HARPLOIT.TIONS VITICOL™SS

DU SUD-0ULEST

5500/V1/66-F

SXPLOITATIONS TYPuLS

yEsyy

A1

[T

Valour a nceuf du maté-

18 700 ir :

riel de vinification 23 920 b 10 400 I 23 000 ir
Nombre d'heures p@r ha

pour la vinification ¢t 40 32 16 72
le stockage

Charges de vinification

et de stockage par ha

Main-d'oeuvre 128 Ir 80 ¥r 48 ¥r 209 Ir
Approvisionnements 20 Ir 22»% 15 I 40 Ir
Autres charges 35 Ir 40 ¥r 42 I 65 Fr
Batiment 428 Fr 325 Fr 225 Ir 180 Fr
Matériel ‘589 br 428 Fr 225 Ir 250 i
TOTAL 1200 ¥r 895 Ir 555 Ir 744 Ir
Intérét du capital

circulant 30 22 14 18.“
Charges de vinification

par HA 1230 It 917 tr 569 Fr 762 Fr
Charges par HL 17, 108r 12,70kr 8,10tr 13,80k
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G. LE MIDI

1. VINIFICATION EN COOPERATIVE

T

2.

Place des coopératives de vinification

C'est de loin la région du Midi qui posséde pour la vinification, le mou=-
vement cocpératif le plus développée En 1964, 58 % du vin de la région
était vinifié en cave coopérative et cette proporticn atteignait déja

40 % en 1950. Les premiéres coopératives de vinificatiion se sont implan-
tées dans le Midi dés avant 1910 alors que dans le reste de la France,
les caves coopératives ne se sont gudre développées avant 1930. L'avance
du Midi est donc. importante en ce domaine et encore, actuellement, les
2/3'des cocpératives francaises de vinification sont implantés dans le
Midi. Avec 762 caves en 1964, l'implantation est telle gque pratiquement
tout le vignoble méridional dispose d'une_coopérative de vinification

située & moins de 10 kms.

Evolution du mouvement coopératif

Le tableau ci-aprés (p. 163) fournit commé'pour'les régions précédentes,
les caractéristiques principales du mouvement coopératif en 1950 et 1964

avec leur évolution entre ces deux dates.

a) Les coopératives de vinification

Entre 1950 ot 1954, leur nombre est péssé de 696 & 762 ce qui ne re-
présente que 9 % d'augnentation mais cependant 66 nouvelles coopérati-
ves den 15 ans, soit plus de 4 par an. Les coopératives de vinification
continuent done de s'implanter dans le Midi, ol pourant ce mouvement

est déjad trés ancien et bien vivant.

Péﬁd@nt le méme tomps, la capacité globale de ces caves méridionales
a; on cffet, doublé ou presque tandis que la capacité unitaire moyen-—
ne a}lgméhtait de 80 % péssant de 20.000 & 36.500 hl. Les caves du Midi
sonﬁ en moyenne un peu pius gréndes due celles des autres régions. Ce~-
la ne provient pas de 1'absence de caves de petite capacité (93 caves
de moins de 10.000 hl en 1958) mais plutdt de 1'existence de caves im-
portahfés (40'caves de plus de 70.000 hl en 1958).

Parallélement & cette augmentation de la capacité totale des coopérati-
ves .de vinification, la cuverie moyenne par hectare de vignoble est
passéc de 57 & 83 hl, 6 cn 15 ans (47 % d'augmentation). L'ampleur de
ce phénoméno est particulier au Midi, car elle n'a pas dépassé 20 %
dans les autres régions. Ceci s'explique par le fait qu'en 1950 le cu-

verie disponible était & peine suffisante pour permettre le logement
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d'une récolte : rendement moyen de 49 hl/ha avec un logement total y
compris la cuverie de formentation de 57 hl/ha ce qui nécessitait
1'écoulement complet du stock avant les vendanges mais & cette époque
cela ne posait pas de problémes particuliers pour des vins se buvant
dans l'année. En 1964, par contre, le blocage partiel des récoltes de
vins courants a .obligé les coopératives & disposer d'une marge de sé-
curité au-deld du rendement moyen et la capacité de 84 hl/ha enregis-—
trée, bien qu'un peu plus élevée que celle des autres régions, n'appa-
ralit absolument pas exagérée en face d'un rendement moyen qui depuis
1960 oscille autour de 60 hl/ha.

Le nombre moyen d'adhérents par cave n'a subi en 15 ans gque peu de va-
riations passant de 224 a4 257 ce qui constitue la plus faible augmen-
tation de toutes les régions (15 % sculement). Du fait de 1'implanta-
tion le plus souvent ancienne des coopératives, la plupart des adhé-
rernts potentiels y sont maintenant entrés eiv cette moyenne de 250 a
3C) adhérents paralt &tre un plafond vers lequel tendent les coopéra—

tives de vinification de toutes les régions.

Les crypleoitations vinifiant en coopérative

Les exploitations viticoles du Midi vinifiant en coopératives ont wvu
la superficie moyenne de lcur vignoble passcr en 15 ans de 1hab58 3

1hab9 ce qui démontre une relative stabilité dars les structures.

La particularité de ces exploitations est justement d'avoir une sur-
face de vigne inférieure & la surface moyenne observée d'aprés 1'en—
semble des déclarations de récolte du Midi (2hal4) alors que dans les
3 autres régions les exploilations vinifiant en coopérative ont un
vignoble de surface moyenne irés supéricure & la moyenne des déclara-
tions de récolte. Cette remarque confirme que les adhérents des caves
coopératives sont pour la plupart deos viticulteurs ayant un vignoble
inféricur & une dizaine d'Lcotares comme nous 1'avions observé dans

le Sud~Ouecst. Les exploitalions de plus de 10 hectares ont la possi-
bilité de s'équiper correctement et d'amortir cet équipement; elles
sont donc moins incitées & vinifier en coopérative. Comme ce type d'ex-
ploitation est plus fréquen® dans le Midi qu'ailleurs, il est logigue
que la surface moyenne du viganoble des exploitations vinifiant en cave

coopérative soit plus faible que la moyenne générale.
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Tableau 59 = LE§MQQQE»BAIIYEQ_Dh VINII ICKTION

DANS -LE.MIDL

fl . i . : ; . -
1950 ¢ 1964 + Pourcentage
\ ! o + d'accrois. -
T ] N N
| 1 :
Nombre de oooperatlvcs de vinifi- 5 : Co -
cation : 696 ‘. 762 . 9 %
~Nombre d'adhérents ;15567j V 195994 { 26 %
Capacité totale | 114004149 1.277911941 97 %
Surface des vignobles vinifiant 2 i . : v :
en cave 247342ha | 33227Tha | 34 9
Capacité de cuverie par ha de | E ' E’ o
vignoble P 57,0h1 ¢+ 83,6nl 4T %
Hl de vins courants vinifids 19912054 1 1535720 : 55 %
~Hl do vins do qualits vinifies 11506528 L 2750572 82 .
"Total des hl vinifids 111418582 | 18103292 , 58 %
% dqu vignoble-de la réiiou vini- E _ ? K :
fiant en cave . } LA, T B8,5% 40 %
% des vins courants de la région : i_ R _
v1nf1es en cavo ‘ bo37,3% ! 60,3% - - 627%
' . i : < R N -
% des vins do qualité de la région : ‘ P o
vinifies en cave L52,9% 46,2% -13 %
% de 1'ensemblo des vins de la : o ) L
région vinifiés en cave P 39,1% : 57 6% 47 %
Capacité moyenne des caves L 20250h1 | 36500n1 - 80 %
1 .
Nombre moyen d'adhérents par cave ' 224 E 257 4 15 %
Surface moyenne du v1vnoble des ! E STy o
adhérents : : i 1ha58 L “1ha69 7 %
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Llexamen des récoltes livrées par ces adhérents montre que ceux—-ci ont
tendance & apporter de plus en plus de vins courants aux coopératives,
tandis que la part des vins de qualité vinifiés dans ces mémes coopéra-
tives a diminué de 13 % en 15 ans. Les caves de vinification sont en ef-
fet antérieures au dévéloppement de la production des vins de qualité
qui est assez récente. Leur équipement est surtout orienté vers la vi-
nification des vins courants ce qui explique que leurs adhérents puissent
8tre moins tentés de produire des vins de qualité que les viticulteurs

vinifiant eux-mémes qui sont au contraire incités & individualiser leur

production pour mieux la vendre.

¢) Bquipement des coopératives

Nous venons de voir que cet équipement était & l'origine destiné a la
vinification des vins courantse. I1 ne diffdre donc pas sensiblement de
celui des autres régions, bien qu'il soit surtout orienté vers la vini-
fication en rouge. La réception de la vendange est simplifiée dans la
mesure ol l'aire de collecte est bien groupée autour de la cave, ce qui
évite 1es postes de rassemblement et permet au viticulteur d4'apporter
directement sa vendange & la cave dans des tennes spéciales qui sont
vidées dans des conquets de réception sans manipulation intermédiaire.
La pesée est ou non automatique et un foulopompe dirige la vendange
dans les cuves de fermentation. Celles-ci peuvent-&tre munies de dispo-~
sitifs de remontage automatique ou équipées pour le refroidissement.
Les systémes de vinification continue ont fait leur apparition dans les
caves récentes ou ayant modernisé leur équipement. Les matériels de trai-
tement plus perfecticnnés (filtration centrifugation, traitement par le
froid) ne se rencontrent que dans les caves dont la capacité permet

leur amortissement.

3. Collt de la vinification en cave coopérative

8). Cofit de la vinification d'un hl de vin

Ce cofit est encore plus variable que dans les autres régions, car dans
le Midi la capacité des caves et lour &ge sont encore plus variés

qu'ailleurs.

Dos études méthodiques de ces cofits ont été tentdes dans cette région
ol la densité des caves aurait du permettre de dégager les principes

de leur gestion mais elles se sont heurtées & un manque général 4 'har-
nmonisation dans la préscntation des comptes qui ne suivent pas toujours

trés strictement les données du plan comptable.
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Pour ltexercice 1958.1es résultats suivants avaient cependant pu 8tre

" obtenus @’

;'Coﬁt ie'fius faibleiﬁ 2,05 Fr par Hl pour une coopérative de 70,000 hl
S ctoo o construite entre 1935 et 1945

Collt le plus fort : - 9,04 Fr par Hl pour une coopérative de 10.000 hl
construite depuis 1945.

-~ Cofit moyen des caves de 10 & 20.000 H1 : 4 Fn.p/Hl dont 1,54 pour la
ma:nad'oeuvre

Coﬁt mOJen des caves do 20 & 30, 000- hl : 3,70 Fr/H1 dont 1,38 Fr. pour
' “la main-d'oeuvra

- Cbﬁf"moybh”&é'ZT caves 't 3,84 Fr par Hl dont 1,38 Fr pour la main-
d'ozuvre ot 0,87 Fr pour 1'équipement

Depuis:1958,ﬁcqs4Qpﬁts,9nt augmenté et les cofits moyens constatés par les

- Centres de comptabilité et de gestion du Midi pour la campagne 1964,

oscillent entre 6 Fr et 6,50 Fr par Hl.

Par suite do 1'Age moyen ‘plus.-élevé des caves et d'un poste approvision-
nement ¢t entretien moins ‘chargé les caves du Midi ont un cofit de vini-
fication un peu_plus_faiple_que,celui des autres régionse.

-

‘Par ¢ontre, ramend & 1'hectare:de vigne, ce colit ést comparable & celui

" ‘enregistré dens le Sud-Ousst ou la Vallée de la Loire & cause du rende-—

'”ment moyen plus-élevéd. Il atteint. les valeurs suivantes :

487 50 Fr/ha pour le the d‘exploltatlon I (v. page 127)

, ’f 300, oo Fr/ha ﬁ?;" Lo o o
- 475,00 F‘r/ha n L " AR ST T
- 455,00 Fl‘/ha " n " IV

b)

c)

nglement des frais par le viticulteur

Le reglement de ces frals ne presente pas de partlcularlté par rapport
a4 ceux rencontres dans les autres regnons, c'est-a-dire frais réels ou
part de cave. Dans le Midi, 1les deux systemes sont concurremment em=—

ployés suivant les caves.

Régloment des apports aux viticulteurs

Ce réglement se fait par acomptes échelonnés-dans le temps avec virement
du solde en fin de campagnes Dans le Mldl qui, .par sa productlon, est

la région la plus sens1ble & la réglementatlon du marche, ces acomptes

- correspondent en général a chaque déblocage de tranchescommerc1allsab1es

et le solde ne peut &ntervenlr que . lorsque la totallte de la recolte a
été débloquée.
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Un certain nombre de caves du Midi sont cependant restéés exclusivement
des coopératives de vinification et chaque viticulteur est alors libre
de vendre sa récolte au fur et a mesure de son. déblocage la cave n tétvant
plus alors un bureau commun de vente comme cela se produit dans la plu-

part des coopératives des autres régions..

II. VINIFICATION PAR LES VITICULTEURS

1.

Place et évolution de la v1n1flcat10n par les v1tlcu1tcurs

La vinification par les v1tlculteurs a une place assez redulte dans le Midi
puisqu'elle n'intéresse en moyenne que 43 % de la récolte totale et 40 % scu-

lement de la récolte de vins courants.

Elle est le fait soit de petité viticulteurs dont les eXpioitations situées
en bordurc de la région ne sont pas spécialiséeé'dans la viticulture et qui
ne dispnscnt pas de coopératives de vinification & proximité, soit le fait
de gros cdomaincs viticoles trés spécialisés qui ont souvent un éguipement

de vinification correspondant & celui d'une petite coopérative.

En dehors de ces deux catégories qui ne rentreront que difficilement dans
des coopératives, restent .des viticulteurs '‘qui vinifient eux-mémes, leur
récolte par convenance personnelle ou pour conserver la qualité individuelle
de leur vine. Ils tendent & se raréfier car 1l'accroissement de l'effectif
moyen des caves est actuellement trés faible ce qui prouverait qu'un équi-
libre entre coopératives ef viticulteurs:vinifiant eux-mémes est pratique-
ment attcint dans le Midi et ne pourra &tre modifié que paril'int:oduction

de données nouvelles.

Equipement des viticulteurs

La preuve de cette stabilité est fournie par les achats réconts de matériel
de vinification d'une valeur supéfieure 4 300 Fr dans le Midi. Ces achats
se sont &levés & : |

2.723.883 Fr. en 1962

4.046.402 Fr. en 1963

3.332.448 Fr. en 1964

2.930.502 Fr, en 1965.

Ce qui représente une depense moyenne "annuelle de 3.258. 000 Fr ou de 5,70 Fr
seulemont par hectare de V1gne. Cette deponso est insignifiante en comparai-
son de cellec enfegistree dans les autres reglons et elle tend & diminuer de-

puls trois ans, alors que le matériol a plutdt augmenté.
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L'équipement ancien est donc censidéré dans la région comme suffissat, méme
dans les grandes exploitations, mais il faut constater que le matériel de
vinification pour le vin rouge n'a pas subi de grosses modifications ou amé~

liorations depuis de nombreuses annéese

Lteffort est certainement supéricur pour la constitution de cuveries de
stockage qui n'entrent pas dans le décompte précédent. Nous avons déja noté
la progression de la cuverie enregistrée dans les caves cbopératives et don=~
né ses raisons qui ont joué dans le méme sens pour les viticulteurs (con-
traintes de blocage dc plus en plus lourdes entrainées par la réglemonta—

tion du marché).

Cofit de la vinification chez les viticulteurs

Etant donné le développement important de la vinification en coopérative
dans les exploitations qui ont été choisies comme représentatives de la
viticuiture méridionale nous n'avons pas jugé utile de présenter des colts
de vinification chez les viticulteurs du Midi, car ils ne peuvent qu'étre
comparables & ceux présentés pour les autres régions, ou, dans le cas d'une

grosse exploitation, & coux d'une petite coopérative de vinification.

Les raisons des différences entre ces deux cofits cxistent dans la région mé-
ridionale comme ailleurs et les dépenses en matériel de vinification prou-
vent bien que se pose aussi dans le Midi, le probléme de la rentabilité

d'un équipement moderne de vinification qui ne sert qu'une quingzaine de
jours par an et reste protiquement sans incidence sur les conditions de la

commercialisation.
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D. LA VALLEE DU RHONE

I. VINIFICATION EN COOPERATIVE

1.

Place des coopératives de vinification

Le mouvement coopératif a certainement subi sa phase active dans la Val-
lée du Rhone entre 1950 et 1964, puisque son importance sur le vignoble
de la région est passée de 13 & 35 %.

Actuellement, 1l'implantation touche surtout les régions proches du Midi
et produisant des vins courants ainsi que les régions de vin de Qualité,
clost=a~dire toutes celles ol la place de la vigne dans la SAU est im-
portante.

Evolution du mouvement coopératif

Comme pour les autres régions, le tableau qui suit dresse le bilan des
coopératives de vinification en 1950 et en 1964 ot donne 1l'évolution

enregistrée entre ces deux dates.

a) Les coopératives de vinification

Entre 1950 ot 1964, ces coopératives sont passées de 94 & 132 cc qui

représente 40 % d'augmentation et 38 nouvelles caves en 15 ans.

La capacité totalc de ces caves a presque triplé, passant de 1 mil-
lion & 2.800.000 hl, car la capacité unitaire a pratiquement doublé.
Malgré cette progression spectaculaire, la capacité moyenne actuelle
des caves de la Vallée du Rhéne (21.600 hl) reste inférieure & celle
des caves des autres régions. Cela provient de l'existence de nombreu~
ses petites caves de moins de 20,000 hl (voir page 144) et do 1'ab-
sence de grosses caves do plus de 80.000 hl.

Malgré cette capacité unitaire moyenne faible, la cuverie disponible
par ha de vignoble est passée de 63 & 75 hl et paralt convenir dans
une région dont le rendement moyen est voisin de 40 hl par hectare.

Le nombre d'adhérents a subi une augmentation modérée passant de

195 & 264 et se situe ainsi dans la moyenne générale trouvée pour
toutes les caves (entre 250 et 300). Du fait de 1'implantation ré-
cente de la plupart des caves, il a tendance & s'accroftre mais cet-
te tendance est freinée par la dispersion des viticulteurs lorsque
l'aire d'action s'agrandite
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Tableau 60 - LES COOPERATIVES DiE VINIFICATION

DANS LA VALLEG DU RHONE

5500/V1/66-F

1950 1964 % _d'accrois|
Nombro de coopdratives de vinific. 94 132 40 %
Nombre d'adhdrents 18335 34916 90
| Cupacite totale 1059427h1 1 2854320h1 169 %
Surface des vi:nobles vinifiant en : A ,
cave ’ 1674ha 37950ha 127 %
Capucité de cuveriepar HA de vign. 63h12 75h12 19 %
HL de vins courants vinifiés 506367h1 |1173026h1 132 %
HL do vins de qualité vinifi:s 265128n1 = 593980n1 124 %
Total des hl de vins vinifies 771 495h1i1767006h1 129 %
% du vignoble de la région vini- , o
fiant en cave 13,5 % 34,7 % 157 %
% des vins courants de la région . o ’
| vinifiés en cave 13,4 % 3651 169 %
% des vins de qualité de la région .
vinifiés en cave 20,0 % 35,3 17 %
# de l'ensemble des vine de la ) ' )
région vinifies en ocave 15,1 % 35,8 ¢ 137 %
Capacite moyenne des. caves 11270h1 21620n1 92 %
‘Nombre moyen d'adhérents par cave 195 264 35 9%
Surface woyenno du.vignoble des ~ '
adhérents Oha9t 1ha 08 19 %
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t) Les exploitations vinifiant en coopérative

'Des exploitations vinifiant en coopérative, ce sont celles de 1-n
Valléé du Rhéne qui ont la plus petite surface moyenne de vignobles
(1ha08 séulement). Cette éurface est double de celle obtenue pour

les déclarations de récolte et s'expligue par la structure des ex-
ploitations viticoles de la région : les coopérateurs ne sont pas

les tout petits viticulteurs qui consomment leur vin et ne le vendent

pas, mais ceux dont le vignoblc a une importance moyenne.

Parmi ces viticulteurs, le mouvement coopératif touche aussi bien

les producteurs de vins courants que ceux de vins de qualité (35 &

36 %) mais la progression a été moins forte pour ces dorniers ce qui
prouve quce les adhérents les plus récents sont surtout des producteurs

dc vins courants.

Ceci confirme la tendance déjd observée dans les autres régions d'un
accroissement plus vif de la vinification en coopérative pour les vins

courants.

¢) Equipement des coopdratives

<

I1 n'offre aucune particularité par rapport & celui des autres ré~
gionss -Btant donné la faible capacité moyenne des caves, 1'automa=-
tisation n'est pas trés poussée, bicn que la vinification soit as-
sez soignée dans la mesure ou les coopératives traitent souvent si-

multandment des vins courants et des vins de qualité.

L'équipement est égalcment simplifié par le fait que la vinifica-
tion en blanc est trés limitée et diminue donc le nombre de presses

nécessaires.

3. Colt de la vinification en cave coopérative

a) Colit de la vinification d'un Hl de vin

Pour déterminer ce cofit, nous nous intéresserons surtout aux caves
proches de la région du Midi, qui sont les seules vraiment spécia-
lisées dans la vinification des vins courants. Les moyens observés
par les Centres de comptabilité et de gestion dans les caves de
cette zone, oscillent entre 5,70 Fr et 10,40 Fr par hl. Le coflt de
la vipification d'un hl de vin dans les caves coopératives de la
Vallée du Rhdne est donc comparable & celui constaté dans la Vallée
de la Loire et le Sud-Ouests

Ramené & l'hectare de vigne avec un dement moyen de 60 hl, le cofit

de la vinification s'établit entre 324 ot 624 Fr selon les caves.
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t) Réglement des frais par le viticulteur

Ces frais sont décomptés selon le systéme decs frais ou celui de la
proportion théorique de la récolte. Aucune particularité n'est a

signaler pour cette région.

c) Réglement des apports aux viticulteurs

-

L'échelonnement du réglement s'apparente & celui pratiqué dans le
Midi, car il est égalcment conditionné par le déblocage du vin et
le systéme de la vente individuelle par le coopérateur est trés

peu développé.
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E. INFLUENGCE DE LA REGLEVMTNTATION DU MARCHE SUR LE FOUT
DE A VTNIVICATION ET DU STOCKAGE

Aprés cebtte étude des cofits de vinificetion et de stockage dans les caves
coopératives et chez les viticulteours des différentes régions, nous ne pou—
vons passer sous silence les interventions de 1'Etat qui viennent ensuite
alléger ou alourdir directement ou indinecctement ces différentes charges

calculées sur la base d‘un marche iibrcs

Comme ces interventions ne sont pas régionalisdes, nous avons préféré les

grouper en un seul chapitre au lieu de les répéter pour chaque région.

I. CREDITS -~ ATDES ET SUBVENTIONS

1. Four les installations de vinification

los aides accordées pour la vinification ne concernent que les inves—
tissements et sont un peu difiérentes suivant que 1'équipement ost

. individucl ou coopératif.

Pour la création, l'extension, le regroupement ou la modernisaticm
d'installations de stockage, transformation et commercialisation de
produits agricocles et alimentaires, donc pour des installations de
inification stocka éer e mars a prévu ous cer-
vinification et de stockage, un décret de 1964 a p y 8 er
taines conditions, une primc d'uricntation on capital pouvant aller
jusqu'a 20 % de 1'investissement en foncticn de 1'1ntur 3t de ll'opéra-

tion.

Les COOpratlveS agricoles pcuvent cunuler avec cetie prlme une aubven=-
tion portaat le montant de ltaide directe accordée i un pouryentagv con--

pris entre 25 et 40 % du total de 1'invastissement.

Les organismes officiels de crédit accordent ensuite des préts & long

terme (15 ou 20 ans) pour environ um %iers du montant des iravaux.

Finalement, il reste en général & la charge d'une coopdrative, le finan-
cenent d ‘un tiers de 1'investissemont, ce gui est supportable pour une

- entreprise fonctionnant depuis un certain temps et ayant eu ia possi-

- bilité de coastituer des réserves. Par contre, & la constitution d'une
cave coopérative, la collecte de ces fonds pnur constituer le capital
social est toujours difficiley car elle représente en moyerne une par-

ticipation des adhérents d'environ 20 Fr par hl.
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Ce prélédvement dans la trésorciie des viticulteurs roprésento 40 % en—
iren de la valeur d'une réceclie moyeraé de vins couraats et cxpligue

aisém=nt que 1la création de nouvelles caves de vinificaticn sc heurte

& cetv obstaclo dans les régions ol la production des vins coﬁrants re—

présente une part importante du rovenu des agricultourse

Peur 1o matériel de vinification

LS

Actuellement, le matériel de vinification 4 ‘une valeur d‘'au moins 300 Fr
regoit une subvention de 10 % de sa valecur départ usine, avee un plafond

de 1.500 Fr qui n'cst pas applicable au matériel destiné aux cocpératives .

Durent certaincs périodes, une subvention de 10 % a égalcment été accor-

dée pour la création de cuverics de stockago.

Coe subventions font er »8alité qutie de la politique généralc de dé-
taration dos investissements et correspondent pour les installaticns
agricoles & unc exondration d'unc partie de la RB.V.4. (1) que les agri-
culieurs ae pouvent récupérer comme le font les commergants et indus—

triels gul s'éyuipont.

Jang 1iétablissceuent du cofit de la vinification, il a été tenu compte

de toutes ces primes, détaxation et subventions, car elles sont généra-—

[

izéoe poaxr toutes les installiationss

Povr ic financonent du stoskagn

Pour améliorer leur tréscrorie, les viticulteurs et les coupératives
oat la posaidilité de warrenter les vins. qu'ils ont en chai par 1l'inter-
médicire des caisncs de Crédit agricole. Ces warrants sont accordés au

taux de 4,25 % avec en gorantie la récclte de l'aruées

Tans les “généralités sur le marché du vin" (page 89) nous avons pu
volr que lc stockogs des vins peusvait Etre pratiqué scus contrat passé
aves 1tEsat per l'intermédiairc de 1'IVCC lorsque certaincs conditions
de »rix ou de récnlte n'dédtaicnt pes remplices. Bn contrepartis deo ce
contrat, une prime de stockage destinée & alléger les frais dc warrents
et les pertes en cours de stockage, est accordée par kl de vin ct par
mois de sicckage. Stant donné les conditions impesées & la souscription
des contrats de stockage et la réglementation générale du marché du vin,

cetie aide fiaancidr2 profite surtout & la région du Midi (voir tablean

o -

i-zprés) cui, avec moirs de 70 ¥ de la récoltc totale de vins courants,

e

stocke 80 4 90 % des quantités placéas sous contrat.
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Tableau 61 -REPARTITION DES VINS STOCKES SQUS CONTRAT
-
- Régions 1962-1963 19631964 1964~1965
]

1idi 84 % 90 % 80 %
Sud—-Quest 8 % 3% 9 %
Vallée du Rhéue 6 % 5 % 8 %
Vallée de la Loire 2 % 2 % 3%
100 % 100 % 100 %

Comme cctte aide au stockage n'a jamais porté sur plus de 5 % de la ré-
colte quelle que soit la région, son incidence financiére n'a pas é%é

introduite dans le calcul des cofits de la vinificatibn et du stockage.

Pour &tre complet sui'ce chapitro des aides et subventions, nous dovons
préciser que los opérations effectudes par les coopératives en général
et celles de vinification en particulieri ont toujours é+é considérées
comme le prolongement normal de l'acte de production par l'agriculteur
lui-méme et sont de ce fait exonérées de certains impots ot taxes qui
frapperaient toute perscnne ou société qui effectuerait ces m8mes opéra~

tions dans un but commercial (achat des raisins et vente du vin).

IT. CHARGES ET IMPOSITICNS

S'il est possible de mesurer facilement les aides et subventions accordées
& la vinificaticn et au stockage du vin, les charges financiéres qui pé-
sent sur ces mdmes opérations ont trés souvent une action indirecte beau-

coup plus difficile & chiffrer.

1. Les prestations viniquos

Prenons 1'cxemple des prestations d'aicobllviniqué qui consiste en la
fourniture obligatoire é 1'Etat (monopole des alcobls)vd'une quantité
d'alcool proportionnelle & la récolte. | ‘
Théoriquement, cette quantité d'alcool peut 8tre obtenuc par distilla-
tion des sous produits de 1a Vinificafion (marcs et lics) et le prix
payé par la régic des alcools couvre sensiblement les frais de colleo—
te, de transport et de distillation. Cette obligation faite au viticul-
- teur ne devrait donc avoir aucune incidence sur ses posites de recettes

et do dépenses.
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Pn fait ces prestations correspondeont & 10 % de la récoltc exprimée en
atcool pur sur la base du degré minimum fixé pour les vins et ce taux a
été porté & 12 % pour la récolte 1965. I1 est précisé qu'en cas d'in-
suffisance, les prestataires ont 1l'obligation de se libérer cn livrant
des alcools de vin de leur récoltc. La proportion d'alcool fourni par
la distillation des vins n'est pas connue, mais il est certain qu'elle

3

réduit pour la vente le volume initial du vin produite.

Catte réduction n'apporte qulunc recette minime au viticulteur et pout
s'identifier & une véritable imposition en nature, car 1'hl d*alcool pur
payé de 130 & 160 Fr supporte des frais de distillation de 43 & 48 Fr et

laisse au viticulteur de 0,90 & 1,40 Fr par degré/Hl de vin fourni.

Lu cours de la campagnc 1964-1965, les prestations d'alcool vinique at-

- teignaient un total théorique de 443.754 hl d'alcool pur. Compte-tenu

des taux réduits appliquéds & ceriaines catégories de vin (appellations
contrflées) et dos dispenses de livraison ascerdées aux producteurs
ayant meins de 30 1 d'aleool & livreg les livraisous effectives ont
atteint 315.944 hl dfalcool pur, ce qui situe tien, dans 1l'économie vi-
ticole, 1la place da ces prestations qui équivalent a la production to-—

tale du Cognac.

Lo blocage des vins

A coté des prestalions viniques, le blocage des vins ot la créatiom &
q 9
certains moments de catégories de vins dont les débouchés étaient fixés
et 1imités (hors quantum et volant compensateur,(veir pe. 85) corzes-—
q E ) b
pond pour le viticulteur & une charge supplémentaire de stockage et par-

fois méme au paicment d'une taxe libdratoirc : achat obligatoirc des

droits de componsation au moment du volant compensatcur. (p. 87)

Pcur avoir une idée de 1l'iucidence générale de ces mesures dont 1'appli-
caticn & la base dépend du volumc de .la récolte éu producteur, ainsi que
de son rendement, nous noterons quc la part des vins bloqués dans les
stocks des vins courants cn fin de campagne, s'élecvait & 3

1.227.469 hl soit 8 % du stock au 31 aolit 1964

-

4,333,259 11 soit 29 4 du stock au 31 aolt 1965

A la Tin de la dernidre campagne, plus du quart du stock de vins cou-
rants &tait donc un stock fored pour lequel cependant il était possible
de souscrire des coutrats de stockage et de toucher en ccmpensation une

prime de conservation sous certaincs conditions.
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3. La distillation volontaire

Dans la mesure ol les vins bloqués ot également les vins libres peuvent
&tre distillés et l'alcool fourni achets par 1'Etat 3 un prix fixé, il

est difficile de la considérer comme charge pour le viticulteur.

Cependant, lorsque cette opération s'accompagne de primes compensées
pour 1'Etat par l'ouverture de contingents spéciaux 4 'importation, les
viticulteurs sont en droit de considérer que 1'Etat reconnait ainsi que
la distillation volontaire équivaut & leur faire insidieusement financer

les importations d'Afrique du Nord et leurs implications politiques.

A travers ce chapitre sur les aides accordécs et les charges supportées
par la vinification, se font ainsi jour les phénoméncs complexes qui,

& travers les mécanismes du marché fixés par la réglementation, condui-—
sent le vin Jusqu'au consommateur ot atoutissent & la formation du prix

payé ou precivcteur.
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CHAPIVRE IV

VENTE DU VIN ET FORMATION DU PRIX
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A+ PREZPARATION D VIN POUR 14 VENTE ET VENTE DIRFCTE

Les viticultcurs et les coopératives, n'ont pas en Frunca 1l'habitude de
s'occuper du conditionnement ou de la transformation de leurs vinsg courants

pour los vendre, cctic vente ayant licu on gros.

Lorsque los viticulteurs ou les coopératives s'occupent de mise en bouteil~
les, cela concerne en général exclusivoment leur production de vin de qua-
1ité. Cepencant quelques viticulteurs placds & vroximité de centres impor—
tantc écoulent dircctemoent sur ces centres leurs productions de vins cou-

t

o

rants. La vente, dans ce cas, se fait dans des bonbomnes, des petits fiits

ou des jerricans directement chez le vendeur qui, en princiye, n'cffectue

[
[0}

pas s livraisons. Quelgues caves ccopératives ont repris r»écomment ce
systéme & locur compte, en organisant un service de livraison dont le rayon
d'actics peuv atteindre ot méme dépasser 50 km. Dans le cas d'une coopéra-
tive du Sulé~Cuest ce systime permet de livroer enviroan 150 bonbonnes de 10
litres par jour grice & des vdhicules dc 2 T 502. Leg benbonnes sont con~-
signées et ne grévent pratiquomen® pas le prix du vin &4 la consommation

(037 % @o casse & la charge de l'acheicur). Orfcc & une simplification du
ringage et du romplissege des bonbonnes ¢t & 1'encaissement imaddiat des
livraisons par les chauffeurs livreurs, le conditicnnement du vin ot sa dis-

tribution revisnnent dzus ce cas & enviren 12 Fr par I'l, soit

T Fr
-'.[*J,,'ansport...e..o.eo-BFr

- Main-d'ocuvre « .

o
°
°
-
.
°
L]

— Frais ginérauxX » s o o & o o o 2 e

Cette pratique, qui permet & la coopdrative ou au viticulteur de valoriser
dfenviron 10 Fr par L1 le prix de¢ vanie du vin, n'fest possible qu'td proxi-
mité d'une cliientéle bien groupés et dont les besoins correspendent aux pos—
8ibilités de la production. I1 faut également, pour gqulello scit intéressan=~
to, quicilie corresponde au plein emploi d'un véhicule et de son chauffour
(3.000 Hl minimum per en). Cs systdme n'est donc possivle gue dans des cas
bien particuliers et 17achat par 10 1 au meins n'cst pas cccopté par toute
lz clientdley ce qul explique que cos ventes directcs soients excepticnuelles
et ne représentent gudre plus de 1 % du marcié des vins de consommation ccu-

rentcee
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‘B, VENTE DU VIN EN CRCS

I. PREPARATION DB LA VINTE

La vente des vins courants en vrac au commcrce de gros, est celle qul est
prescue exclusivement pratiquée par les viticulteurs. Quiils vinifient eux-

mimes ou en coopérative, le circuit utilisé ost le suivante

Lprés la vendange, la vinification, un premier soutirage et un filtrage éven-
tuel, le vin courant est pr8t & 8tre livré =zux acheteurs en gros. In fonc—
tion des quantités débloquées par la réglementation du marché, une partic
pius ou moins importante de ces vins peut-&tre venduc immédiatement. Cer-
taines ventes peuvent méme &tre conclucs par anticipation avant le début de
la cucillette du raisin (ven*o sur souches). Dans ce cas, la vente porte au
maximum, sur la quantité libdrable dés la récolte ¢t sur un vin dont la
qualité déterminée par lc degré a été fixée & partir des conditions moyen-
nes supposées de la récolte. Les ventes sur souches par suite de leurs con-
ditions assez aléatoires, sout peu pratiquées et correspondent soit & un
impérieux besoin de trésorerie des viticulteurs, soit & la rocherche par
les négociants 4d'un moyen de se¢ prémunir contre unc hauese trop rapide des

PN = N S T oq -~ . h
cours (prévisions d'une récoite déficitaire et dfun faible niveau des stocks; s

II. LES COURTIERS

Les viticulteurs ou les ccopératives qui désirent vendre lour vin, font ap-
pel & des ccurtiers qui sont les intermédiaires obligés entre les produc—
tours et 1o négoce. Ces courtiers prélévent des échentillons des vins & ven=
dre et les propoéeht aux négociaﬁts qui se sont portés acquérours sur le
marchée Lorsqu'ils ont trouvé un acheteur éventuel,; ils proposent un prix
aux vendeurs et interviennent auprés des deux parties jusqu’é conclusion
d'un accord sur le prix et les conditicns de paiemont. La vente est conclue
effectivemont lorsque le courtier a réuni les signatures.des deux contrac-—
tanise. Le courtier est donc um persoennage indégendant dont la rémunération
a été fixéo forfaitaircuent & O,SlFr par k1 (1 % environ sur le montant de
la vente) ot lui est réglée par 1l'acheteur. Ce systdme 1'oblige donc S
€tre beaucoup plus 1ié au négoce qui le paie qu'aux procducteurs guxquels il
rond apparerment un service gratuit. Comme d'autre part, les négociants sont

~infiniment mcins nombreux que les producteurs mime rcgroupés en coopérative,
ceci explique quo les ccurs pratiqués sur le marché sont plutdt fixés par les

achateurs que par les vendsurs.
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Le taux de courtage pratiqué est considéré comme faible par les courtiers
qui sont trés nombroux (souvent un par village) et n'ont pas la possibilité
de traiter cn moyenne un volume dlaffaires suffisant pour cbtenir unce ré-
munération annuelle corrceccte. La plupart des courtiors sont ainsi souvent

de petits viticulteurs qui profiteat du courtage pour améliorer lours reve-
nus. A l'inverse, certains courtiers importants pouvent sc poermeitre d'acho-
ter du vin pour leur proprc comptc; quitte & le revendre & des négociants
entre le moment de la conclusion du contrat et la wetiraise: decs chais du

producteure.

CROUPEMENTS DE VENTE

Lorsqu'on gait que de nombreuses coopératives, dans le Midi en particulier,
pratiquent encore la vente individuclle par les adhérents, il est facile dc
comprendre que celles~ci ne se soicnt pas encorc regroupées pour offrir
directement leurs vins aux négociants. Ces coopératives forment en effet,
des unités souvent trop peu importantes pour financer directement un cour-
tier. Il leur faudrait donc, pour prendre cen charge efficaccment le finan=-
cement de ce courtier, se regrouper entr'elles cc que certaines ont déja
fait ou envisagent dc faire, mais avec difficulté, car nombreuscs soat

celles qui ont peur d'y perdrc lcur indépendance.

L'union Régionale des Caves du Midi (U.R.C.A.N.) groupc ainsi un certain
nombre dc coopératives qui peuvent assembler leurs vins et propeser sur le
marché une qualitéd régulidre. Cette Union, ainsi que plusieurs S.I.C.A. de
création plus récente, vont jusqu'd assurer elles-m8mes 1l'cxpédition de
leurs vinse D'autres coopératives ont également chorché & sc grouper pour
prospacter les débouchés a 1'ocxportation, ou bien ont ouvert des points do
vente de vins courants en dehors de leurs régions de productions. Ces opé-
rations ont surtout pour objectif 1lécoulement de vins de qualité et nc
touchent que trés accessoirement los vins ordinaires. Un dernier obstacle
au développement par les Coopératives de réseaux de distribution ost le pro-
bléme financier que les productours noe peuvent réscudrc personncllement et

pour lequel aucune aide particuliére ntest accordéc.

Nous nc pouvons pas mangucor de signalcr pour termincr, qu'un viticulteur

de 1'H8rault a récemment proposé la création d'une Union Centralisatrice

de la Commercialisaticn dos Vins du Midi qui aurait pour but de concentrer
la présentaticn des vondouss sur lc marché et do discipliner lus opérations
de venite jusqu'a l'exécution des contrats. La Fédération des Associations
Viticoles dc¢ France et ivs Producteurs de Vins dc Consommation courante,
étudient actuclicmert le projet qui permettrait de centraliser tcus les
éiéments comptables cencernant les ventes ¢t d'aboutir & des morcuriales

reflétant la situation exactc du marchés
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IV. CONDITICNS ET MODALITES DZ LA VENTE

Entre le moment de la conclusion de la vente et celui de la livralson
s'écoule un temps plus ou moins long, dont les limites sont fixées par le
contrat. Le non respect de ces limites peut entrafner 1'annulation de la
vente. La plupart du wvemps, le délai imparti corruspond, au maximum, au
mois qui suit la signature de l'engagencnt de vente. Dos engagoments de
vente 3 torme (plusieurs mois) sont parfois recherchés par le négoce, lors—
qu'il ezt a coﬁrt de moyensde stockage et veut se prémunir contre une haus-—
se éventuclles & 1'inverse les producteurs recherchent par les ventes &
“terme, cu par contrat, & régulariscr lsur rentrée de tréscreric. Des tenta-
tives récentes ont oherdhé;é organiscr ée marché & terme, pour lui donner
uneé certaine amplcur ot sfabiliser ainsi la flucituation des course.

Le r3glement de la vente se fait au moment de la livraiscn (sortie des chais) .
CQ paiement pout se faire comptant,; mais la plupart du temps, les produc-

. teurs sont obligés do consentir des crédits & 3 ou 4 moiso

I1 n'cst pas possidblc dc dresser par régions le calendrier du volume des
‘ventes réalisées. Par contre, la sortic des chais du productsur (livraison)

cst donnée mois par mois pour la campagne 1964-1965, par le tableau suivant.

Cz tableau ne tient pas compte du décalage existant entre le moment cxact

de la vents, et la livraison effective. I1 donne cependant la physionomio

du marché dos vins courants dans les différentes régions. Cclui-ci est plus
ou moins actif selon les périodesy; mais il est remarquable de comstater

gue son activité reste asscz soutenue juSqu'en fin de campaguc, méme dans
les régions déficitaires, qui ne mottent sur le marché que des quantités
trés inférieurcs aux besoins annuels de la consommation taxéel(Vhllée de 1la
Loire et du Rh3ne). Dans ces régions, le commerce local ne se précipitc donc
pas pour acheter ces vins, qui sont pourtant cn grande partie disponibles dés
le dsbut de la campagne, meis ne congtitucnt la plupart du temps que de trés
petits lots rendant impossible un approvisiormement réguliere. D'autre part,
certains preducteurs, en fonction des prévisions de la récolte suivante, ne
se portent vendeurs qu'en fin de campagne, lorsqu'ils sont sfirs des quanti-

tés qui excédent lcur consommation Femilialo.

Au niveau de cette vente au commerce de gros par llintermédiaire des coure
ticrs, l'incidence fiscale est nézgligeables. La circulation de ces ving se

9 O &e
f2it la plupart du temps sous couversi dlacquits & caution et n'entralne pas

la perception des laxes de consommatione.
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Tableau 62 ~ SORTIES DES VINS COURANTS DES CHATS
DES PRODUCTEURS DURAFT Li CAMPAGNE 1964-1965
Vallée i 4O i Mias Vellée
o 2o 1a Toimo | Sud-Ouest Midi Xl 3 Bhino
Mois R I T T
Hi H1 N Hl A H1
sort sorte SOT & sﬂo_x:»ti
Septembre 195,560 | 9,7 477.140 ) 42 | 2,692,634 851 128,613 | 1.6
Octobre 157.516 | 1,7 556.006 | 56 | 2.184.587 | 17| 177.264 | 16,5
Novembre 167.587 | 8.3 | 898,697 9.2 | 1.986.369 | 7| 134.802 7,9
Décombre 233.721 14,6 | 1.246.602 12,7 | 2.258.751 | 8,2 167.073 8,9
Janvicr 113.511 | 7,- 932,361 %4 | 2.171.8651 7,61 97.967 5,7
Février 165,053 | 8,1 | 1.1106336 [ 11,4 | 2.110.880| 7,4| 127.730 7,5
Mars 239.753 {19 | 1.414.666 |4,5 | 2.440.258 | 8,5 161.721 | 9,5
Avril 174.036 |86 | 1.092.344 !11,2 | 2.270.182| 8| 180.315 | 1,6
Mai 162,581 | 8,1 6714263 | 6,0 | 2.405.921 | 8,5{ 152.930 8,9
Juin 164.355 { 8,2 | 633.767 [ 5,4 | 2 609,294 g3 154.568 | g,
- Juillet 104,522 | 51 308,109 | &, | 2.343.472| 8,3 | 119.443 7
Aolit 115599 | &7 391,054 | 3,9 | 2.746.040 98 101.794 5.3
P SRS i . ) ; ; -
TOT.L 2.024.894 100§ 9.822.345 1100,0]28.220%7303 | 00,0 1704.220  1106,0
Consommation ta— p 2
xée de la région 3.147.414 4.247.265 3.789.387 6.776.316
R i < — ]
% des sorticm
p/rapport a la
consommation ta- 6% 213 745 9 57
xée de la région :
I —_ J
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DEITINATICN DES VINS VENDUS EN GROS

Les ventes de vins courants sc font toutes par 1l'intermédiaire des courtiers
en dokers de zelles réaliséos directement avec les consommateurs quil repré=—
sontent moins de 5 % du marché. Ces venics par courtier sont coneclues la plu-
part du temps avec des négociants intermédiaires, qui orientent ensuite les
ving vers la distribution au consommatsur ou la transformation. Le prccduc—
tour ne sait donc pratiquement jamais au moment de la vente quelle scra la

destination finale de son Vvine

Globalement, les quantités cnvoyées & la distillerie, & la vinaigrerie, &
la vermoutherie, sont connues en fin do campagme, mais il n'est pas possible
de leur atvtrituer avec précision une origine gécgrapnique, et encore mecins
de saveir si elles provienneant des producteurs isolés ou de coopératives de

vinifications
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¢. LE COMMZRCZ DES VINS

I. FONCTICNNEMENT

Aprés la vente par 1l'intermédiaire d'un courtier, quel est le circuit clas-

sique que parcourt le vin courant pour arriver jusqu'au consommateur ?

1. Lc négoce expéditeur

La plupart du temps dans les régions de producticn, le vin est acheté
aux producteurs et aux coopératives par un négociant dit "expéditour"
qui se contente de¢ rassembler le vin dcomandé par le négocs des places
de consommation et de le lui fairc parvenir. Il ne possddc pas forcé-—
ment de moyens de¢ stockage ni méme de transport, et sa fenection cost
exclusivement financidre : il paie le vin au producteur et en est done
responsable jusqu'd la livraison au négoclant achoteur. Four cette
fonction financiére, il est en général rémunéré par un forfait ou a la

conmission.

.

Avec le développement du négoce des régions de consommation et ltexten~—
sion des caves coopératives, lc négoce expéditeur de vin courant tend

& disparaitre progressivement. Lo r8le de coupags des vins qu'il avait
initialement, a perdu son impourtance et les négociants distributeurs
envoient de plus en plus leurs ropréscntants acheter & la production.
La sculc sauvegarde de ces négociants-expéditours est alcrs de sc met-

trc au service des grosses nsgisons de distribution.

Ils sc rapprochent ainsi des courticrs qui achétent pour lcur propre
compte ce qui fait que ces deux fonctions cnt tendance & se confondre,

ou tout au moins & s'allier dans les régions do grosse production(Midi).

2. Le négoce distributeur

Le négoce distributour est celui qui sc situe eon général sur les lieux
de consommation. C'est celui qui regroupe les vins de différentes pro-
venances, les coupc et los cmbouteille pour les livrer cnsuite aux dé-
taillants et débitants de boissons sous sa propre marquecs. Avec le temps,
ce négoce a pris une place prépondérante sur lo marché du vin. Les plus
grosses maisons sont implantécs dans la région parisienne et quatre
d'entr'slles traitont annuelloment plus dfun million d'hl de vin courant
chacunc. Cecs maisons qui vendoent lc vin en bouteilles et font une large
publicité, ont considérablement. empiété sur la vente au détail tradi-

tionnelle, dite "4 la tireuse" qui régresse annucllement de 10 3 20 %.
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4 cBté de cos grands de la distribution, qui représcntent 70 % environ
des ventes de la région parisiennc, subsistent des cntropriscs d'em--
bouteillage de taiilc réduite, ct dcs grossistes classigucs livrant aux

détaillants des vins en fits prfts & la consommation.

les succursalistes et les coopératives de conscmmation

Ce sont des entreprises spécialisdes dans la distribution de produits
alimentaires qui possédent des magasins de détail lecur permcttant d'as-
surer l'écoulcment régulier de leurs produits & la consommation. Ces
entreprises qui nc sont que rarement spdécialisées dans le commerce oX-—
clusif des vins jouent le rdle du négoce distributeur pour leurs propres
magasins. Blles assurent 1'écoulement dc 30 % environ dc la consommation
frangaisc de vins courants et passent pour cela des marchés directement
avec lesg courtiers ou méme les coopdratives en court circuitant tout lc

rnégoce spécinlisé.

Le commerce de ddtail (vins & emporter)

La vente du vin en détail se pratiyue & la fois dans dos magasins d'ali-

mentation générale ot dans des débits de beissons.

Les magasins d'alimentation générale sont cn France au nombre de 300.000
environ. Sur ces 300,000, 39.000 font partie du commerce dit concentré
c'ost~a~dirc des sociétés A succursales, des supcr-marchés ct des coopé-
ratives de consommation dont il a été fait état plus haut, 80.000 autres
magasins d'alimentation sont rogroupés au sein de centrales d'achat et

de chaincs volontaires et lcur condition d'approvisionnement en vin se
rapproche de celles des succursalistes car les groupements dlachat ont

de plus on plus tendance & court—-circuiter le négcece distributeur et a
traiter dircctement avec la production par des représcntants ou des cour—

tiers pour produire leurs prcpres marqucs.

Licnscmble de ces doux sortes de magasins regroupés ou ccncentrés font
environ 20 % du chiffre d'affaire des ventes au détail d'alimentation
(vins et autres produits). Les 186.000 magasins restants appartiennent

a des détaillants indépendants et constituen% la majorité des points de
vente du négoce distributcur. Liensemble de ces magasins de détail com—
mercialiscnt enviren 70 % de la consommation taxée des vins, ces 70 %

se répartissent de la fagon suivanrte 3

Succursalistes et coopératives : 30 %
Indépendants @ 40 %
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5. Les débits de boissons

Lo nombre des débits de boissons a évolué de la fagon suivante entre 1953

et 1964.
Tableau 63
‘ Lieux de consommation - 1953 1961 1964 l
~Débits & consommer sur place
Bidres et vins 20.539 11.650 » 10.003
Bidrcs - vins et apéritifs 17773 15,262 13.767
Toutcs beissons alcoolisées 241.456 £20.508 211.184
-Restaurants 18.100 16.694 16.237
~Débits occasionacle (foiros; 177 a6
fites, etCeo) 42177 20497 100.123
~Cercles privés 2,000 2.231 2.368
TOTAL s 342,045 356,942 353,782

Ces débits qui vendent du vin on vue de la consommation sur place sont
donc aussi nombreux que los magasins d'alimentation générale. Ils consti~
tuent comme eux diexcellents c¢lients du négoce-distributeur car ils re-

. . ‘ ’ . . - .
préscntent environ 30 % de la consommation taxéc nationalee.

Parmi ccs débits, il est remarquable dc constater que la gévére législa-
tion concernant leur implantation entraine ine régrcssion réguliére du
ncmbre des débits permanentse Par contre, lc nombre des débits occasion=-

nels ou privés a subi cn 10 ans uno augmentation trés sensible.

II, BVOLUTION DES STRUCTURES DU COMMERCE DES VINS

Cet apergu sur 1l'évolution du nombre des débits do boissons laisse supposer
une nodification plus généralc du commerce des vins. Si les débits de bois—
sons poermancnts ont eu tendance & diminuer,le commerce dc détail des boissons
& emportor a, an contraire, oeu tendance & multiplier ses points de vente.
Bntre 1360 ot 1964, 475 étoblissements nouveaux ont é34 crddse Compte-tenu
des disparitions pendent cette méme périodo le solde s'éléve finalement &
220 ¢tablissements supplémentaires. Paralldlement & cetto évolution, bon
‘nombre de ces magasins de détail se sunt regroupés récemment au sein de cen—
tres d'achat en gros. Los magasins & succursales multiples ont également eu
tendance & développer le nombre de leurs puints de ventes La juxtaposition
de ces différents phenomenes a eu des conseunﬁocs importantes au niveau des

grossistes et du negoce~dlstr1buteur
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Les marchands en gros de boissons (vins~bidres-spiritueuz—caux minérales-—
boissons gazeuses) étaient au nombre de 23.600 en 1964, Hais leur diminu-
tion et leur concentration a été trds rapide puisqu'entre 1960 ot 1954
1749 ont disparu dans lc seul sectzur des vins spiritucux et liguours.
Lvec la création de nouveaux établisscments la diminution se solde a

672 entreprises. Dans ce secteur la concentration a fait des progrés con-
sidérables, principalement dans lcs régions de consommation (région pari-
sienne). Les fusions interviennent jusqu'au niveau des plus grosses mai-
sons de distribution qui & lfoccasion de ces concentrations, en profitent
pour se "despdcialiser" et englober tout le secteur des boissoiise. La con-
currence acharnée que se livrent ces grandes firmes et lcs centrales
dfachat du commerce intégré provoque 1l'élimination rapide des petits né-
gociants qui n'ont de chance de subsister qu'en dehors des zones d'influen-

ce des @rands de la distributicne

En 15 ans, les 2/3 des marchands dc vin en gros de la région parisiennc
ont disparu, mais on pecut considérer que les petits grossistes tradition-

nels commercialiseat encorec 40 & 45 % de la conscmnation toxée de vin.

En dehors des succursalistes et des coopératives de consommation le nigoce-
distributeur n'a jamais poussé trés loin l'initégration des points de wvente.
Les quelques tentatives de création de succursales par lcs grandes marques
de distribution ont été rapidement stoppées par la massc des investissementc
nécessaires et leur faible rentabilité & cause de la concurronce acharnée

dans ce soacteur.

Facc & cette concentration rapide du commerce distributcur gqui cherche plu~
t8t & intégrer lec négoce expéditeur, celui-ci disparalt rapidement des ré-

gions de productions

Les entrcprises qui subsistent nc peuvent travailler qu'avec des marges
trés faibles et sont obligées pour subsister de devenir les "commission-

naires" travaillant sur crdrc des distributeurss

Notons pour terminer que dans la lutte qui ies opoose; les gros disiribu—
teurs qui Jjusqu'd maintenant travaillaient avec des vins en bouteilles
consignées, ont tenté depuis 1 an onviron d'introduire dans la vente au
détail du vin la boutcille plastique perdue. Ce mode de distribution daé-
route pour le moment lc¢ consommateur mais pourrait entralner de nouvelles
modifications de struciures dans le commerces Au stade d'évolution rapide
dans léquel il se trouve les positions acquises ne le sont jamais pour
longtemps et un nouvel équilibre qui rapprocherait les producteurs des
consommateurs & travers ce circuit commercial trés complexe dans lequel

se livrent des luttes acharnées est loin d'&tre inpensable.
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III. COUT DE CIRCUIT COMMERCT

Ce circuit commercial traditionnel entraine entre le prix de vente pergu
par le producteur et le prix rendu choz le détaillant, les charges suivan=-

tes @

"1« Charges du négoce—expéditeur

Les charges du négoce—expéditeur peuvent 8tre chiffrées de la fagon sui=-

vante pour une entreprise iraitant environ 100.000 hl par an.

Charges d‘expeditioq_g_l’Hl (1966)

Forfait du courtier , Cy50 F
Charges des roprésentants (y compris charges so-~

ciales) ) 0,57 F

Frais de personnel et charges spsciales Cy,40 F

' Frais généraux : : 0,62 F

Frais financicrs - 0,50 F

TOTAL : 2;55 F

Ces frais sont relativement minimes cn comparaison des prix payés & la
produotlon (5 % eaviron)s Cela exzplique la situation flnan01ére parfois
précaire des négociants expéditeurs qul, de plus, accordent souvent des

crédits, allant de 1 & 3 mois, au négoce des places de distribution.

La politique d'intégration du négoce~cxpéditeur par le négoco-distribu—
teur ne:paralt donc pas susceptible d'abaisser sensibloment les frais
de commercialisation des vins. I’ecssentiel de ces frais provient sur-

tout de la distribution propremcnt dite.

© 2. Charpges du négoce~-distributeur

. Los chargos du négoce—distributeur telles qu'elles ressortent d'une
étude de la Confédération des Ving et Spiritucux se décomposent de la

- maniérc suivante :

Cherges de distribution & 1°T1 (en 1966)

arvtoiar PN

. Frais dc trursport JuSqu aux piacos de ccnsommatlon
- Saliaires et charges sociales

Anortissement .

Béparation et entretien du matériel

Fournitures diverses :

Casse ot perte de bouteilles

I'rais généraux

Frais de publicité et de vente

Frais dc livraison (merscnnel et mauerlol)

Frais financiers
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Ces charges s'ontendent pour livraison cn bouteilles consignées sous
capsules~congés. 11 cst facile de voir que les frais de distr»idbution,
non compris la marge du détaillant, équivalont presque au prix d‘'achat

& la production d'un vin de 9°.

Le vin courant livré en houteilles on consorwiatear contient en général
une proportion non négligeable (1/4 & 1/3) de vins importés. Comme ces
vins supportent des frais de transport et de douanc s'élevant & 25,5 F
environ par Hl, le colit de la distribution est encore plus élevé pour
les vins de¢ marque les plus couramment distribuéds dont le degré est voi-

sin de 11°,

Taxes sur les vins

L ces frais de distribution viennent s'ajouter,lersque le vin atteint

le consommatour,des taxes fiseceles spéciales frappant le vin (taxe uni-
que et droits de circulation) ainsi que les taxes sur le chiffre d'af-
faires et la taxe locale. Le montant total des taxes sur 1 hl de vin cou-

s s

rant de 10° ‘a varié 3 Paris de la fagon suvivante :
Tableau G4

Années -j*érix moyen du vin Total des taxes
a la production sur ie vin

1950 45 F/H1 4,17 F/H1
1951 & 1956 20 ¥/H1 13,67 F/H1
1957 40 F/H1 8,53 F/HL
1958 75 F/H1 14,75 F/H1
1959 3 1961 48 F/H1 29,15 F/H1
depuis 1962 50 F/H1 26,60 F/H1

Actuellement la fiscalité sur le vin dépasse environ 50 % du prix payé
an producteur de vin, alors que durant la période 1950-1959 olle ne
s'était jamais élevée & plus de 40 %. Cette fiscalité qui frappe la
conscmmation, alors que la production ne supporte aucune taxciion ex-—
coptionnellc a, en failt, uwane incidence importante sur les prix du vin

4 la producticn. Les fluctuations des taxes sur le vin sont 13 pour mon-
trer puisqu'il est pessible de dire qu'ada toute augrmentation de taxes
correspond une diminution des cours & la production, et quc tout abais—
sement de ces mémes taxes engendre une tendance & la haussc des prix

payés au producteur.
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4. Marges du commerge

Dans les charges précédentes ne sont pas comptées la marge du détaillant
qui préléve c¢n moycnne C,10 F 4 0,15 F. par litre pour couvrir mes frais

de mugasin et sa rémunération.

I1 faut également tenir compte de la marge bénéficiaire nécessaire aux
différents négociants du cireuit pour rémunérer leurs capitaux investis.
Cette marge ntatteint que quelques franes par Hl mais doit &8tre ajoutée
aux charges précédemment éuumérées.

Pour conclure ce chapitre sur la commarcialisation des vins courants il
est bon de dresser la récapitulation de tous les frais suppoertés par le
vin entre le moment ol il quitte le chai du producteur et celui ol il ar-

rive dans le panier do la ménagére.

Tctal des charges do commercialisation (pour 1 Hl de vin)

Frais de courtage 0,50 F
Négoce-expéditeur 2,09 F
Frais de transport ‘ 8,06 F
Négnce distributeur 364,54 F
Détaillant ot marge bénéficiaire 15,00 F
Taxes fiscales 26,8C F
TCTAL s 88,99 F

ISR

Ces frais s'élédvent donc & prés de 90 F par Hl. Si nous y ajoutons le prix
moyen actuellement pratiqué & la production ¢ 50 F par H1l, nous obtenons
un total de 1,40 F par litre pour le vin vendu au consommateur. Ce prix
correspond d'aillcurs assez bilen & coux actuellement pratiqués chez les
détaillantss. Le producteur de vin courant qui vend lui-m8me son produit

en gros ou passc par 1'intermédiaire de sa coopérative ne porgoit donc,

en fait, que 35 % eaviron du prix rayé par le consommateur. Cette part du
producteur dans le prix fiaal du produit a, de plus, tondance & décroitre
régulidrcment puisque une étude datant de 1963 effectuée par le Burcau
Agricole Commun pour 1'étude de la conjoncture économique montrait que la
part des producteurs dans le prix de détail était de 57,5 % en 1950, de 48 %
en 1957 et de 40 % en 1961.

Cette évoliution est en quelque sor e le reflet du méranicme de la formation
des prix des vins courants au niveeu de la 1ére vente lorsque celle-ci se
fait en vrac et au stade dc gros cumse c'est ls cas pour plus de 95 % de

la production francaise.
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D, FORMATION DES PRIX

T. FORMATION ET EVOLUTICN DU PRIX DU VIN AU DETAIL

I1 est pratiquement sussi difficile que pour les cours & la production de
trouver un prix moyen ou un indice des prix du vin courant au détail. Ces
prix dépendent en effet du type de vin et de la région choisis. Un prix
officiel est fourni par 1'I.N.S.E.E. (Institut National de la Statistique
et des Etudes Economiques). C'est celui du prix de détail & Paris du litre
de vin rouge & 10° en bouteilles dont les évolutions sont rotracées sur

le tableau ci-contre. I1 est bon de noter tout de suite que le prix de ce
type de vin est officiellement bloqué & Paris depuis le 1er octobre 1961
et qu'il ne correspond guére & plus de 30 % de la consommation de vin cou-
rent dans la région parisiennc. Cola suffit & lui enlever unc bonne part
de sa représentativité, bien qu'il serve en quelque sorte d'étalon pour
les autres types de vin et pour les autres régions qui calguent leur gamme

de prix autour de cette base.

L'évolution dc ce prix de détail depuis 1950 présente une allure assez ca-
ractéristique. Deux périodes de stabilité (1950-1957 et 1960-1965) ont &té
séparées par une augmentation trés rapide qui, en deux ans (1957 et 1958) a
conduit le prix du litre de 0,70 Fr & 1,25 Fr. Dans la mesure ol le marché
du vin est considéré comme organisé, des variationsaussi brutales semblent
inexpilcablces. Bn fait, cette organisation tond & obtenir colite que colte
la stabilité dos prix de détail et l'aspect de la courbe précédente démon-
tre qu'elle y parvient assez bien jusqu'au moment ol les tensions sont
telles sur le marché, que les prix s'envolent littéralement pour atteindre

un nouveau palier sur lequel la stabilisation pourra & nouveau jouer.

Ces tonsions proviennent en général d'une pénuric de 1l'offre sur lc marché
dont l'organisation au niveau de la production est surtout basée sur le

principe de la permanence des excédents.

4 la suite des récoltes catastrophiques de 1956 ot 1957, et une fois les
stocks absorbés, m8me la liberté la plus totale des importations ne par-
vint pas & juguler la haussce. Celle-~ci ne fut stoppée qu'au moment ol 1'of-
fre et la demande eurent atteint un nouvel équilibre au prix d'une chute

de 10 % de 1la consommation.

Une autre causec de tension provient également de la distorsion entre 1l'évo-
lution du prix de détail du vin, celle des autres prix de détail, et celle
des collts de production et de distribution.



EVOLUTION DU PRIX AU DETAIL DU LITRE DE VIN DE 10° BOUCHE, A PARIS

Fr/lit. Fr/lit.
1,0 1,80
1,9 1,9
' 1,8 1,28
1,20 1,20
1,10 1,10
1,00 . 1,00
0,90 0,90
0,80 0,80
0,70 0,70
0,60 0,60
g |
~
4l T,
1950 1951 192 198 195 1955 © 195 1957  19% 199 1960 1961 1962 1963 1964 1965
Source: |.N.S.EE, | CEE-DG V1-6808,157 |-
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Actuellement, 1l'indice des prix de détail dans l'agglomération parisienne
(indice INSEE des 259 articles) dont la base 100 a été fixée & 1962, est

voisine de 113, tandis que celui du prix du vin au détail servant de com—

posant & cet indice général, ne sc situe qu'aux alentours de 101,8. L'écart

atteint donc 10 %. Pendant le m&me temps la production et la distribution on*

vu leurs coflts augmenter dans les mémes proportions si ce n'ost plus. lLa

stabilité actuelle du prix du vin au détail apparait donc comme gravesent

compromise & plus ou moins bréve échéance dé&s que tous ces éléments de ten-

sion pourront se manifsester.

A la lueur de ces évoluticns, il est possible d'isoler les principaux fac-

teurs qui agissent sur la formation des prix de détail.

FACTIRS INFLUINGANT LA FORMATION DB3_PRIX DR DITAIL

1e

2

Eguilibre de 1l'offre et de la demande

Dans un marché libre, ou dans un marché dont les régles d'organisation
ne peuvent fonctionner, le prix du vin 3 la consommation est normalement
régi par les lois de l'offre et de la demande, et s'établit en fonction

des quantités offertes et des prix des boissons de¢ remplacement.

Ainsi, en 1958, la pénurie de vin smr le marché fit monter les prix jus-—
aufau moment oll un certain nombre do consommateurs préférérent se passer

de vin et le remplacer par de la biére, du cidre ou des eaux minérales.

Inversément en période d'excédent, la corcurrence & la baisse joue &

fond pour vendre la quantité maximum compatible avec la capacité de
l'estomac humain.

En fait, le prix du vin au détail, dans les conditions actuclles du mar-
chéy n'a que peu de chances d'obéir intégralement & la loi de l'offre

et de la demande, et d'autres faciteurs Jouent sur lui beaucoup plus effi~

cacement e

Taxation et blocage

-

Lorsque les prix de détail ont tendance & s'emballer, la premiére réaction
de 1'Btat est d'intorvenir par tous les moyens & s= disposition pour ju—
guler cette flambde. A c0té des interventions qui cherchent & jouer sur
l'approvisionnement du marché (importations, définitions plus souples),
d *autres agissent directement sur les prixsce sont le blocage et la taxa-

tion.
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Le blocage n'a jamais qu*une efflcaclte 11m1uee, car il ne touche que le
prix dc quelques categorles bien deflnles (v1n de 10° en bouteilles par
exomple) et les vendeurs s'en.qetournent aussitdt pour porter leurs ef-
forts de publicité vers les typés non taxés cu pour créer de nouvelles
présentations pour_lésquelles les prix restent libres comme le montré
1'évolution depuis la taxation (1962) du prix de détail du vin taxé et
de 1'indice général des prix du vin.

Tableau 65

" Prix du vin rou—-| Indice du prix .
| ge de 10° Bouché du vin
1962 1,29 100,0
1963 1,27 - - - 99,5
1964 1,8 | 101,9
1965 1,28 101,7

La taxation qui porte uniformément sur tous ies types de vins courants
au détail, joue un rdle plus complexe'sur le niveau des prix de détail.
Une augmentation des taxes sur le vin est 1l'occasion d'une heusse des
prix de détail. Par exemple, ce fut le cas cn 1951 et 1959. Une baisse
par contre, comme cela se produisit fin 1956 (de 13,5 & 8,5 Fr/hl) ou
en 1961 (de 29 & 26,8 Fr/hl) a surtout pour effet d’éviter une hausse
des prix de détail qui ne baissent pratiquement jamais (voir courbe de
la page 193). La diminution des taxes est alors absorbde par les frais
et les margés de distribution ou par 1l'augmentation rapide des prix &

la production en période de pénurie.

Concurrence au niveau de lag distribution

A 1%intérieur d'un prix de détail taxéAou tout au moins qui laisse peu
de marge de variation, les vendeurs no peuvent espérer améliorer la ren—
tabilité de leurs entreprises qu'en augmentant leur chiffre d'affaires

donc le volume de leurs ventese

Clest dans ce contexte que s'est produite la concentration de la distri-
bution  en particuliér dans la région parisienne. Cette concentration
s'est surtout opérée'éu dépens des petits g;ossistes traditionnels, mais
la cohquéte de leur CIicntéle a nécossairoment donné liecu & des luttes
d'influence. Cotte lutte a prls la formm de vastes campagncs de publicité
et do promotion des ventes qul ont permls aux grosses entreprises de
‘distribution, d‘augmcnter regullerement leur chlffre d'affairesde 10 %
environ par an, sans que pour cela la consonmatlon taxee globalc ait

sensiblement augmente.
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Lo résultat de cette concurrence acharnéoc a donc ¢té un trensfort de clicn—
téle entre distributeurs qui n'a absolument pas contribué & développer le
golt du vin chez les consommateurss Il faut dire que cetie concurrcnce a
surtout porté sur lcs prix non pas directement mais par l'intermédiairc de
primes diverses accordées non sculement aux consommatsurs mais aussi aux
détaillants. Ces primes dont la durde est limitée et qui ne sont accordées
que dans certaines zones, ont pour but d''arracher le marché et souver’ pour
effet d'aboutir momentanément & un prix de vente szu consommateur inférisur
au prix de rovient (dumping}: Lussi ces pratiques sont-oclles vivement cri-
tigquies et combattues par les petits grossistes qui n'ont pas la possibilité
de répartir des pertes locales sur une multiplicité de points de vente ot
stimont déloyale cette comsurronce a la Lzisse qui ne peut anméliorcr la qua-
1ité moyenne dos prix des vins mis on vente, et n'cst sans doute pas étran-

gére & la SUJgnation de la consommation tarxcée.

2

Wodifination dans 1a présontation

e oz 3 LA AR L R SO Yo AMMEALTR St T e e A

A ctté de cette concurrence & la baisse des prix dans la congudte des points
de vente, existe cependant une autre forme de promotion des vont s qui cher-
che au sontraire & lier l'augmeniation des prix de détail & unc amdlioration

de la qualité ou de la présentatione

L'amélioration de la qualité vise surtout & modificr les types de vins habi-~
tucllement mis sur le marché en vue dc toster l’evoluolon des golites de la
clientdle ct de la prévenir en s'assurant de nouveaux débouchés. Cotte modi-
fication des types s'est parfeis avérée nécessaire & la suite du boulcver—
scmens des courants commerciauxe. Certains distributcurs dont les types
étaient basds cur une proportion assexz importante de vin dfAlgéric ont été
obligés de la diminuer progressivement et de constitucr ainsi des types nou~-
veaux lorsque l'indépcndancce de co pays a modifié les conditions dimporta-—
tion des vinse Cette évoiution vers des sources d'approvisionncment moins

onéreuscs leur a permis de disperser dfune marge de manoeuvre plus importante

dans la déteraination du prix de détail.

Toutes cos mcdifications s‘appliquen% 4 la distributicn la plus courantc,
qui cost concentrée entre quelques grosses ontreprisces ¢ la distribution en
bouteilles de verre consignées. Ccrtainss entreprises ont donc trés norma-
lement été tentées de rechercher dss aménageoments du prix de vonte au déteil
dans la modification du conditicnnement. Clest 12 un problémc gui déborde le
cadre du vin et se posc pour. la distribution des liguides alimcntaircs cn
général (lait, huile,; etc..) mais qu'il est intéressant de suivre dans la
mesure ol il pourrait appeler des medifications des prix de détail. Le cofit
actucl de la bouteille en verre, allégée et pordie, ne lui permet pas de
s'imposer dans la Llctrlbutlon des vins couid“+s et elle nlappavait sur le

marché que lorsquo les prix de vente attelgnﬂnt 2 Fr & 2,50 Fr pour 0,75 1.
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La bouteille en plastique par contre, n'est pas g8née par son prix de re=-
vient, mais plutdt par la méfiance du consommatour et sans doute aussi par
1l'impression dfaltération de la limpidité ¢t de la coulcur quiellc donue

4 1'ocile Quant au dernier modc de conditionnement apparu sur le marché du
vin (borlingot aluminium ou emballage carton) son oxploitation & grande
échelle risque dc mettre sérieusement en cause le monopole de la bouteil-
le ¢t d'apporter ainsi, & qualité égale, des possibilités d'amélioration

dos prix de détail.

ITI, RELATION ENTRE PRIX DE DETAIL ET PRIX DE LA PREMIERE VENTE

Bien que le chapitre précédent ait semblé nous éloigner scnsiblement du prix
& la production, il paraissait nécessaire d'y revenir en remontant le circuit
de distribution, afin de mienx comprendre le mécanismc. de la formation des prix

au niveau do la premiérc vente.

Partant d'un prix de détail qui ne varie que trés faiblement sauf dans des oc-
casions t®és particuliéres, mais qui a toujours tendance & monter, il est pos-
sible de le décomposer en trois parts d'inégale importance, dont la fixation

obéit & des régles différentes

1. la part do la distributien:
2. la part des taxcs
3+ la part de la production

1« La distribution

Elle comprond des frais de courtage, d'expédition, de transport, de condi-
tionnement ¢t de vente propremcnt ditee. Tous ces postes ont été oxaminés
dans les chapitreos précédents ainsi que leurs possibilités de variation ou
d'amélioration qui restent trés faibles en pourcentage du prix total malgré
les efforts de concentration. A’cause du nombre de petits postes qui les
constituent chacune des amélicrations de détail n'a que trés peu d'incidence
sur l'ensemble, et il est impossible d'améliorer simultanément tous les

éléments .du prix de revient.

Comme une entreprise commerciale, quelle gqu'elle soit, ne saurait travailler
trés longhtemps en dessous de son prix de revients cels nous donne la certitude
que celui-ci cst intégralement répercuté au niveau des prix de détail. Ce
n'est que lorsque les cofits de la distribution dépassent sensiblement les
normes admises par la majorité des entreprises que les risques de faillite
sont grandse Malgré des difficultds passagéres on particulier dans les sec—~
teurs de la distribution touchés par les phénoménes d'intégration,le com—
merce des vins ne svbit pas de crises graves sauf s'il ne peut répercuter

les poussées de hausse des cours & la production ou les atténuer grice &

1'importance de son stock.
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Les taxes

Elles constituent une part indéluctable du prix du vin au détail dans le—
quel eiles sont automatiquement incluses quecl que soit le niveau (predue-—

tion ou distributicn) chargé de les acquitter.

Contrairement & la plupart des autres produits qui supportent une fisca—
1ité proportionnelle & leur prix & la consommation, le vin est soumis &
dés taxes fixes dont les variations sont instantanées et parfois brutaless
Ces taxes ont ainsi triplé en janvier 1951 passant de 4,17 & 13,67 Fr par
Hl, ont baissé puis remonté de plus de 50 % on octobre 1956 et juillet
1957 et ont & nouveau doublé en janvier 1959 (de 14,75 3 29,19 Fr/H1). Le
part de ces taxes dans le prix du vin au détail est donc fort variablc en
pourcentage mais svur la période 1950-1965 clle est passée de 4,5 & 2C /B
A c8té do cette tendance & l'augmentation ellcs pésent d'autant plus for-
tement sur les prix qﬁ*elles gont abtaolament incompressibles en valeur
absolue lorsque lecs frais de la production ou de la disitribution ont ten-

dance 3 augmenters.

La production

Devant les faibles fluctuations possibles des parts de la distribution et
de la taxation, il est tout & fait compréhensible gque ce soit la part du
producteur qui supporte en fait tous les a-ccups du marché lorsque le prix

du détail est tenu dans des limites préciscs.
Au lieu de 1'égalité apparente :
Part de 1la production + Part de la distribution + Taxes = Prix do détail

le marché du vin ot la formation du prix A& la production sont régis par

cectte égalité plus conforme & la réalité
Part de ia production = Prix de détail - taxes - part de la distribution

C'cet elle qui expiigque en particulicr pourqueoi; malgré les mécanismes com-
pliqués mis en place pour organiser le marché du ving les prix & la pronduc-
tion se sont trainds la plupart du tempsgau cours des derniércs années, au-

dessous du prix minimum fixé (voir graphique pagc 125 ) .

Dans la mesure ol les prix de détail cont pratiquement plafonnés et ol le
prix au niveau de la premiére vente résulte en fait non d‘’une somme mails
d'une différence, on comprend ainsi plus aisément pourquoi l'indice du
prix du vin & la production corrigé par les prix de détail (pg 82) a ten-

dance & baisser réguliércment.
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IV, AUTRES CONTRAINTES AUXQUELLES EST SOUMIS LE PRIX A LA PRODUCTION

A c6té do ce qu'il est possible d'appeler la contrainte du prix de aétall,
d'autres facteurs n'en jouent pas moins un rdle dans la formation du prix

dn vin & la production.

1. L'organisation du marché

Méme si les prix observés officiellement sur les marchés et qui servent
& déclencher les mécanismes d'intervontion, se sont trés souvent situés
au-dessous du prix minimum fixé, il est juste de dire qu'ils ne s'en

sont jamais beaucoup écartés.

Llorganisation du marché sert donc & établir un certain niveau des prix
qui n'est pas celui qui est officiellement fixé (prix de campagne) mais
qui empéche cependant 1l'effondrement qui ne manquerait pas de se produire
si toutes les disponibilités de cortainces campagnes avaient été libre-

ment mises sur le marché.

Si les producteurs admettent volonticrs cctte incidence bénéfique de
l'organisation du marché, ils n'en sont pas moins éonscients que cette
organisation tond & éloigner de plus en plus les prix du marché des
prix de revient puisqu'au cours deos derniéres campagnes, les prix mi-
nimum du degré/hl et les prix dcmandés par les associations de produc~

teurs ont évolué de la fagon suivante :
Tableau 66

Campagne ' Prix minimum Prix demandés
par les product.

63-64 5,25 Fr © 5,91 Fr
64-65 5,25 Fr 6,36 Fr

65-66 - 5,25 Fr’ 6,44 Fr

On retrouve 1la, en quelque sorte, les effets de la liaison entre les
 prix de détail ét les prix & la producfion, car toute haussc du prix
officiel‘constitue pour les prix de détail, une excellente raison
d'augmenter proporticnnellement et la stabilité des prix de campagne
se fonde non sur des raisous do colit mais sur la recherche du maintien

des prix de détail.

2. Les dispcribilités

Tout ce mécanisme de formation des prix au niveau de la premiére vente
ne fonctionne toutefois avec son officacité totale, que lorsque les

disponibilités sont largement supéricures aux besoins de la campagncs
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Dés que celles-ci, malgré 1l'appoint des importations, s'aviérent & peine
suffisantes, les cours remontont instantanément. L'exemple rdécent de la
campagne 1961-1962 est édifiant 3 cet égard, los cours se maintonant
constamment au-dessus du prix maximum fixé (voir p. 85) 3 1la suitc 4o
la récolte déficitaire de 1961.

Cette constatation explique 1l'animosité des producteurs contre les im-
portations d'Afrique du Nord qui déséquilibrent presque constamment le
marché, puisque la fixation des contingents obéit davantage & des consi-

dérations politiques qu'économiques e

Szns vouloir aborder le probléme de la justification de ces importations
pour améliorer la qualité moyenne dés vins frangais, il faut reconnaltre
que si, quantitativement, clles ont obéi aux régles d'organisation du
marché, auvcune liaison n'a jamais 6té établie entre le prix des vins im-
portés et le prix de campagne. Les importations ont représenté en moyen-—
ne au cours des six derniéres campagncs un peu plus de 13 millions d'hl
(pe 55)» Comme ces importations sont pratiquement toutes paésées dans

la consommation taxée de vins courants qui a atteint pendant le méme
temps 40 millions da'hl (p. 62) il est possible de dire qu'un tiers au
moins des disponibilités susceptibles d'@tre consommées cn vins courants

a constamment échappé & la réglementation du prix de campagnc.

On comprend mieux ainsi pourquoi cclui-ci a été aussi peu respecté,
puisqu'il ne s'appliquait qu'ad une partie du marché, (le ¥idi) et pou-

vait &trc librement contesté partout ailleurs.

La différenciation des marchés

Ceci nous améne 3 considérer une derniére contrainte dans la fixation
des prix 3 la production : la situation du marché des différents types

dans les diverses régions productrices.

L'organisation du marché s'appuie pour soutenir les cours & la produc-
tion uniquement sur les cours des vins rouges de 9°6 & 10°5 vendu sur
6 places de la région méridionale. Seul ce type de vin ¢t dans cette

région seulement, bénéficie donc d'une certaine garantie de prix.

Dans les autres régions qui représcntent pourtant un ticrs environ des
vins mis sur le marché, les mercuriales ne peuvent avoir d'incidence

sur l'organisation de la campagne et le négoce peut ainsi s'y approvision-—
ner au-deossous du prix minimum sans risquer d'entrainor un blocage cdu
marché. I1 suffit dans ces régions que les acheteurs se retircnt provi-
soirement du marché pour amencr les producteurs ayant besoin de vendre
leur récolte & accepter le prix qui leur sera proposé et pour créer

ainsi les cours dans la région.
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Le m8me phénoméne peut se produirc pour les vins de moins de 9°5 ou de
plus de 10°5 qui selon les récoltes peuvent &tre, soit rares, soit aben-
dants sur le marché. Cette abondance et cette rareté peuvent faire que
les cours de ces vins ne se situent pas du tout au niveau des cours des
commissions officielles. I1 est courant de voir par oxemple les vins de
degré élevé se vendre ainsi moins cher au degré/hl que les vins de petit

degré ou inversement.

A c8té de cette notion de degré qui peut servir & différoncier los marchés,
colle de couleur est également importante. Certaines places de production
dans le Midi et le Sud-Ouest sont aingi spécialisées dans la vente des
vins blancs’ou des vins rosés mais comme aucune ne figure dans les places
officiclles de cotation, les cours de ces vins se différencient plus ou
moins de ceux des vins rouges en fonction des conditions du marché. Grosso
modo il s'établit entre vendeurs et acheteurs une sorte de hiérarchie ba-
sée sur les cours officicls : les rosés obtiennent souvent unc plus value
et les blancs valent plus ou moins cher que les rouges suivant que ceux-

ci sont rares ou abondants. 4 1l'intérieur de cette classification toute

théorique, les cours restont cependant totalement librese.

Pour conclure ce chapitre et donner ainsi unc idée des'cburs possibles,
nous dirons qu'il n'existe pas de cours limites. Le prix plafénd peut—
8tre dépassé lorsque les circonstances s'y pr8tent, et certains produc-
teurs vendonprarfois au-dessous du prix minimum qui pourrait 8tre celui
proposé par 1'Etat pour la distillation. Bntre ces extrémes, la majorité
des.transacfions so situe cependant aux alentours des prix offigiels qui
sont presque toujours inférieurs aux prix de revient & la production tels
que nous les avons définis. Ceci nous améne & aborder les problémes de

rentabilité de la production viticoles

¥, RENTABILITE DE LA PRODUCTION DE VIN

I1 n'est pas possible de rechercher pour les différentes régions productrices
les structures ou le mode de culture qui permettraiont & des exploitations de
polyculture ou spécialisées en viticulture, de produire aux cours actuels du

marché car les moyens d'y parvenir sont extr8mement nombreux.

Nous nous bornerons a constater que 1es charges de production et de vinifica-
tion con31derees comme normales et exposees dans les deuxiéme et troisiéme
partics, n‘ont éte que tres exceptionnellement couvertes au cours des der—
niéres années, ce qui n? a pas mangué d'entrafner des réactions de défense de

la part des productcurs.
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Organisation des producteurs

Los associations et syndicats de viticulteurs n'ont pas attendu ces diffi-
cultés pour s'organiser, le viticulteur 4tant habitué & ces crises pério-
diques. I1 faut dire pourtant que l'ancienneté de cettc organisation cst
loin d°*8tre une des raisons de son efficacité. Les ardecurs premiéres so
sont souvent émoussées dans la lutte quotidienne, les particularismes ré-
gionaux ont fait leur apparition et le tempérament un pcou joucur et indi-
vidualiste du viticulteur est resté vivace. L'habitude s'est ainsi instau-~
rée de faire appel & 1'Etat lorsque les choses allaient vraiment trop mal
et la viticulture ffangaisc en est ainsi arrivée & la réglementation un
peu monstrueuse qui la caractérise, chacun étant parvenu & la longue & y
faire introduire le petit article qui pourrait l'avantager au détriment des

autres.

Freinage des investissoments

Tout le monde ayant ainsi confiance en la réglementation tout en restant
persuadé de son manque d'efficacité globale, il faut bien cependant que la

viticulture puisse vivre.

Comme 1les capitaux sont importants et leur rotation lente, il suffit pour

cela de ralentir les investissements et d'accroitre les cmprunts.

Ctest ainsi que s'expliquent le vieillissement du vignoble et sa régres—
sion réguliére. Une partie des vignes Agées n'est pas renouvelée et les
améliorations eulturales moins cofitcuscs que les plantations cmp&chent

la production de régresser. Alors qu'une vigne devrait normalement &tre
amortie au bout de 25 ans de production, la plupart produisent encore &

40 ans et au-dela. La proportion de vignes jeunes et on non production con-
firme cette tendance qui aboutirait au renouvellemont complet du vignoble en
plus do 50 ans. Au moment m8me des plantations, des investissements indis-
pensables sont souvent négligés (fumure de fond, sélection des plants, dé-

sinfection des sols) parce que trop coliteux.

L'équipement et le matériecl sont souvent achetéds ou renouvelés & 1'occa-
sion d'une bonne récolte et non lorsque se serait indispensable. La créa-
tion d'unités de vinification rationnelles est pratiquement stoppée (moins
de 10 caves coopératives nouvelles par an) ot la nodernisation de celles
qui sont déja anciennes s'avére de plus en plus ndécessaire tandis que les
achats de matériel de vinification atteignent 2 1'hectare des tobtaux déri-

soirese.
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Malgré ce sous~investissement caractérisé, les départements viticoles res—
tent lourdement chargés d'emprunts qui sont la contre-partie des récoltes
catastrophiques do 1956 et 1957 ou de calamités plus restreintes dont les
risques restent & la charge des producteurs ou qui ne sont assurés qu'a

des taux décourageants pour des trésoreries en difficulté.

Difficultés d'adaptation

Les conséquences de cette récession se font sentir jusqu'au niveau des
moyens qui permettraient d‘'adopter la viticulture aux conditions nouvelles

du marché (indépendance de 1'Algérie, misc en place de la CeEsEs)e

Les décrets d'organisation du marché viticole prévoient bien des disposi-
tions destinées & améliorer la qualité & court et m8me parfois & long ter-
me, mais les moyens mis en oeuvre pour l'amélioration de 1'encépagement ou
des pratiques oenologiques sont loin d!&tre & la mesure de ce qu'il serait
nécessaire dc faire pour modifier en peu de temps le visage de la viticultu=-

re frangaisce

Parmi ces moyens nécessaires, il ne faut pas voir que des moyens financiers
mais surtout les moyens scientifiques susceptibles d'élaborer une techni=-
que valable de culture et de fumure de la vigne, d'explorer le potentiel
génétique des cépages, de maltriser tous les mécanismes de la fermentation
et de la transformation du jus de raisin en breuvage agréable au consomma=-

tour.

C'est 13 une tiche que ni les viticulteurs ni 1'Etat n'ont encore osé
entreprendres Son colit ne figure nulle part dans le prix de revient de
la production du vin, mais nous restons persuadés qu'il conditionne sans

doute pour la plus grande part, la rentabilité de la viticulturce.
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